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Perspectivele pietei de profil, analizate la conferinta EURO-Fereastra

Simpozioanele Conferintei Internationale despre
Sisteme de Tampldrie si Fatade EURO-Fereastra
2012 (eveniment aflat la editia a patra si devenit
deja traditional pentru bransa autohtond de
profil) au suscitat interesul auditoriului format
din peste 350 de reprezentanti ai companiilor
ce activeaza pe piata de constructii, in domeniul
tampldriei termoizolante, respectiv in sectoarele
conexe, ces-au reunitladatade 15 maia.c.insala
Atlas a Radisson Blu Hotel din Bucuresti. Lucrdrile
EURO-Fereastra - ampld manifestare organizatd
depublicatiile Agenda Constructiilor si Fereastra -
s-au derulat in paralel cu cele ale Conferintei
Internationale despre Constructii Sustenabile
si Eficientd Energetici EURO-Constructii (editia
intdi), astfel incdt acestea au reprezentat un
succes pe toate planurile, mai ales ca urmare a
participdrii masive a specialistilor in auditoriul
manifestarii.

Inca de la inceput, trebuie subliniat ¢d programul
EURO-Fereastra a fost conturat in asa fel incat sa cores-
punda cerintelor de informare ale expertilor brangei
de tdmpldrie, axandu-se insd pe o tema generald de
stricta actualitate - aceea a constructiilor sustenabile
(coroborate cu eficienta energeticd) - reprezentand
un segment de piata relativ nou in Romania, insa
care ar putea constitui singura cale rapida demnd
de urmat in vederea depasirii efectelor recesiunii si
inscrierii firmelor specializate pe un trend ascendent
al dezvoltdrii durabile. In cele ce urmeazi, pentru
a reflecta cele mai importante aspecte reliefate la
conferintd, vor fi prezentate succint principalele teme
abordate la EURO-Fereastra 2012 in cadrul sesiunilor
comune si speciale a lucrarilor, cu mentiunea faptului
(d toate subiectele sustinute de conferentiari, precum
si opiniile integrale ale unor specialisti prezenti in
auditoriu, pot fi descarcate si vizualizate in cadrul
portalului www.euroconferinte.ro

Subiectele sesiunii comune,

axate pe dezvoltarea durabila

Analizand formularele de feedback completate si
transmise dupd finalizarea lucrdrilor conferintei
de majoritatea participantilor in auditoriu, rezultd
faptul cd una dintre nemultumirile comune ce au fost
semnalate s-a referit la lipsa factorilor de decizie ai
autoritatilor centrale, care ar fi trebuit sa sustind o
prezentare cu privire la situatia actuald si perspec-
tivele pietei nationale de constructii din punctul
de vedere al Ministerului Dezvoltarii Regionale si
Turismului - MDRT, ceea ce ar fi creat posibilitatea
de a constitui o baza in vederea initierii unui dialog
constructiv si eficient cu specialistii ce formeaza
mediul real de afaceri din bransa. Dupd cum se
cunoaste, in perioada recesiunii, intrunirile care sd
aiba ca scop conectarea autoritdtilor ce reglementeazd
piata specificd la problematica reald a brangei, astfel
incat sa poatd fi elaborate solutii comune si reale
de stimulare a mediului de afaceri, au fost aproape
inexistente, iar conferintele EURO-Fereastra si EURO-
Constructii, aflate de altfel sub egida ministerului de
resort, ar fi constituit un bun prilej pentru rezolvarea

oricaror posibile diferende. Probabil ca din cauza
recentelor modificari evidentiate in mediul politic si,
eventual, pe fondul indisponibilitatii unei strategii de
dezvoltare regionald reald pe termen scurt, persoa-
nele responsabile cu administrarea programelor de
investitii de interes public, a caror derulare are un
impact major asupra pietei constructiilor si, implicit,
asupra sectorului de tamplarie termoizolanta, au luat
hotdrarea de a nu fi prezenti la cele doud evenimente,
evitand si de aceastd data contactul cu mediul
specializat de afaceri. Situatia enuntata anterior nu a
impiedicat insd buna derulare a sesiunii comune si a
celor specializate, intrucat mai multe aspecte funda-
mentale legate de subiectul constructiilor sustenabile
si al eficienfei energetice au fost dezbdtute incd
de la inceput, din toate perspectivele posibile.
Astfel, prezentarea arhitectului-sef al Municipiului
Bucuresti, pe tema dezvoltdrii urbane a Capitalei,
a suscitat interesul participantilor, imediat dupd
deschiderea oficiald a lucrdrilor celor doua confe-
rinte. In calitate de oficial al Primériei Municipiului
Bucuresti (PMB), arhitectul-sef Gheorghe Patrascu
a reliefat auditoriului principiile dezvoltarii durabile
a orasului, incluse in Conceptul Strategic Bucuresti
2035, rezumate succint prin ideea potrivit cdreia
trebuie intreprinse din timp toate masurile - necesare
si posibile - pentru ca, in acel moment, Capitala
Romaniei sa reprezinte,,0 metropold influenta si inte-
grata pe plan european prin durabilitate si caracter,
reinventatd inteligent si sensibil, pentru o comunitate
deschisa si evoluata ce locuieste intr-un oras dinamic
si creativ”. Arhitectul-sef a mai subliniat si faptul cd,
inacest sens, autoritatile au elaborat un Plan Integrat
de Dezvoltare Urband (PIDU) pentru Bucuresti, care
,iSi propune reconectarea si revitalizarea zonelor
centrale, ameliorarea conexiunilor de transport in
comun, configurarea unui sistem integrat de parcari
de dimensiuni mici si medii, recuperarea - in masura
in care acest lucru mai este posibil - a spatiilor publice,
reamenajarea Pietei Romane si, mai ales, regenerarea
arealelor centrale degradate (cu precadere a celor din
zona Rahova-Uranus, in sudul centruluiistoric)”. Acest
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din urmd aspect ar presupune modernizarea urgenta
a imobilelor de patrimoniu, aflate in arealul Rahova-
Uranus, precum si a celor din centrul istoric propriu-
zis, iar lucrdrile de reabilitare vor impune, potrivit
prevederilor legale, solutii tehnice atipice si perfor-
mante, printre care se afld, evident, ansamblurile de
tampldrie termoizolantd care s fie in concordantd cu
imaginea arhitecturald de ansamblu si cu proiectele
initiale ale cladirilor respective. Totusi, in opinia
conferentiarului, pentru ca toate aceste propuneri sd
fie transpuse in realitate - si sa nu devind un esec, asa
cum a fost bine-intentionatul proiect urban Bucuregti
2000 (ce presupunea o zond majora de interventie,
Esplanada, cu investitii imobiliare derulate in
parteneriat public-privat) - sunt necesare mai multe
premise favorabile, precum: un suport administrativ
competent, eficient si organizat, o legislatie specifica
adaptata si flexibild, o capacitate sporita de dialog
intre administratie, profesionisti (arhitecti, urbanisti)
si oameni de afaceri, precum si - nu in ultimul
rand - vointd politica si cooperare. Acest din urmd
aspect este fundamental, in opinia arhitectului-sef al
Municipiului Bucuresti, esecul proiectului Esplanada
datorandu-se si faptului ca, dupa incheierea nego-
cierilor in anul 2008, desi s-a promovat o ordonanta
guvernamentala care permitea initierea efectivd a
lucrdrilor, premierul si ministrul de finante din acea
vreme au ezitat sa 0 semneze i, odatd cu schimbarea
Guvernului, intrequl program a fost abandonat. Prin
acest exemplu negativ s-a tras practic un semnal de
alarma legat de modul in care factorul politic influ-
enteaza puternic piata de constructii (cu segmentele
sale conexe) si evitd, in acelasi timp, sd asigure solutii
de redresare a activitatii firmelor din bransa.

Veka ofera responsabilitate si
eficienta, durabilitate si versatilitate
Cu prilejul sustinerii celui de-al doilea simpozion
din cadrul sesiunii plenare, de catre reprezentantul
Buildings Performance Institute Europe (BPIE), ing.
Serban Danciu, specialistii brangei de ferestre prezenti
in auditoriu - si nu numai - au avut prilejul unic de a



seinforma cu privire la principiile care constituie baza
definirii cladirilor cu un consum energetic apropiat de
zero - nZEB si aplicarea lor in situafii reale. ,Primul
principiu al nZEB se referd la stabilirea unei limite
clar definite in fluxul de energie legat de functionarea
cladirii, ce determina calitatea energiei din energia
cerutad, in conditiile clarificdrii modului in care trebuie
atinse valorile corespunzatoare. Indicatorul respectiv
va fi denumit «necesar de energie» si trebuie
definit astfel incat sa acopere cererea energeticd
pentru incdlzire, conditionare a aerului, apa calda
si ventilatie. Al doilea principiu denota o limita clar
definitd in fluxul de energie legat de functionarea
clddirii, unde ponderea energiei regenerabile este
calculata sau madsuratd, fiind necesara o ghidare
bine conturatd pentru obtinerea acestei ponderi. Tn
fine, al treilea principiu este legat de ideea potrivit
cdreia se impune, in consecintd, o limita clara in
fluxul energetic impus de functionarea cladirii, unde
cererea globala de energie primara si emisiile de
bioxid de carbon sunt calculate cat mai exact, potrivit
unui set de requli ce arata modul in care trebuie
atinse aceste valori”, a subliniat expertul BPIE. 0 temd
asteptatd de persoanele aflate in plenul conferintei
a fost constituitd de expunerea lui Dennis Rauen, de
la Interconnection Consulting Group, care a relevat

datele recente cuprinse intr-o analizd a pietei de
constructii din Europa Centrald si de Est. Informatiile
au fost comparate cu o serie de date valabile pentru
vestul continentului, specialistii institutului ardtand
ca in statele Europei de Est recuperarea pierderilor
va fi ceva mai pronuntata pe termen scurt si mediu.
Sesiunea comund a continuat cu expunerea reprezen-
tantului Veka Romania, Alexandru Oancea - denumita
,Responsabilitate si eficienta - durabilitate si versati-
litate”, care a facut referire la sistemele si tehnologiile
promovate de renumita companie germand in
vederea indeplinirii exigentelor specifice imobilelor
sustenabile si celor cu un grad sporit de eficientd
energetica. Fard a se referi in plen strict la elementele
tehnice caracteristice sistemelor performante si
solutiilor integrate furnizate de Veka, Alexandru
Oancea a demonstrat in mod pertinent celor prezenti
ca ,produsele Veka, incadrate exclusiv in clasa A de
termoizolare, indeplinesc toate cerintele legate de
izolarea termica sau fonicd, protectia fata de agresi-
unea factorilor externi, integrarea diversitatii concep-
telor arhitecturale si paleta cromaticd reflectind
personalitatea beneficiarului”. ,in conditiile in care
multe din situatiile ce se evidentiaza pe piata sunt
marcate de incertitudine, Veka ofera partenerilor sdi -
si nu numai - realitati constante si predictibile. Astfel,
laintrebari precum: «Ce urmeaza?», «Cum evoludm?»,
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«Care este pasul urmator?» se poate raspunde ferm si
cu succes prin folosirea sistemelor Veka, specialistii
firmei asumandu-si ca intotdeauna responsabilitatea
fata de un viitor eficient, prin respectarea cerintelor
actuale si chiar potentiale privind eficienta energetica
si conservarea resurselor. Un exemplu in acest sens
il constituie promovarea exclusiva a profilelor cu
minimum cinci camere si 0 adancime constructiva
de cel putin 70 mm. Veka furnizeaza si doud sisteme
ce pot fi folosite in domeniul constructiilor pasive, in
timp ce Softline 82 reprezintd seria perfectd pentru
un viitor eficient, intrucat indeplineste exigentele
planului aprobat de UE si intitulat Europa 2020.
Responsabilitatea fatd de un viitor eficient este
asumatd de Veka si prin conservarea resurselor,
intrucat compania dispune de o retea internationala
de reciclare, livreaza sisteme 100% reciclabile si
participa voluntar in cadrul programelor Vinyl 2010 si
VinyIPlus (care isi propun, pentru 2020, reciclarea a
800.000 de tone pe an). Specialistii Veka au facut deja
pasul urmadtor, reprezentat de crearea unui sistem
(Projekt 2012), care sa fie anticipativ din perspectiva
directivelor viitoare de eficientd termica. Acesta
este integral triextrudat, beneficiaza de o rigidizare
din Luran si spumad izolatoare coextrudata (creatd
in colaborare cu BASF si Sika), are cote exterioare
identice cu Softline 82 si, cel mai important, asigura
o performanta energetica superioara (U, mai mic de
0,85 W/mpK), fiind astfel compatibil constructiilor
pasive. Projekt 2012 este 100% reciclabil (fapt posibil
prin separarea componentelor de baza si reintegrarea
lor completd), prelucrarea facild si in conditii de
sigurantd respectand noile standarde ale sdnatatii
ocupationale. De asemenea, eliminarea armaturii
din otel zincat are un rol pozitiv pentru optimizarea
costurilor de aprovizionare, depozitare, tdiere si fixare
in profil’, a concluzionat Alexandru Oancea. Sesiunea
plenard s-a finalizat cu prezentarea celor mai inte-
resante noutati si perspective din domeniul caselor
pasive. Tn acest sens, Ovidiu Stefanescu - senior editor
al revistei Fereastra - a aratat ¢4, la congresul inter-
national pentru case pasive din Hanovra, eveniment
aflat la editia a XVI-a, cei peste 1.000 de experti din
45 de state ale lumii au evidentiat potentialul pietei
specifice. ,Perspectivele de constructie a caselor
pasive reflectd o dinamicd optimd a acestui sector
de activitate, iar daca se planifica investitii pentru
reabilitare in cuantum de 400 miliarde euro pana in
anul 2030, beneficiile sunt evidente, intrucat rezulta
costuri de 80 euro/mp (la o suprafatd locuibild
de 5 miliarde mp), o cota a economisirii de 85%
(echivalent a 1.000 TWh de energie, in conditiile in
care diferenta este acoperitd din RES), o diminuare
anuald cu 530 milioane de tone a emisiilor de bioxid
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de carbon i, mai ales, crearea a peste 2,2 milioane
de noi locuri de munca”, a subliniat Ovidiu Stefanescu.

Montajul ansamblurilor de ferestre si usi,
explicat de specialistul IFT Rosenheim

Sesiunea speciala a lucrdrilor EURO-Fereastra a fost
inifiata de directorul adjunct al departamentului
de inspectie si supraveghere al reputatului institut
german pentru tehnica ferestrelor IFT Rosenheim,
David Hepp, care a reliefat celor prezenti problema-
tica montajului corect al ansamblurilor de tampldrie
termoizolantd, aratand cd, in Germania, din analiza
a 170 de reclamatii formulate de consumatori in

anul 2010, cu privire la acest capitol, ,35% au vizat
ansamblurile din PVC, 25% pe cele din lemn, 15% pe
cele compozite din lemn si metal, 14% pe cele din
aluminiu si 11% fatadele si luminatoarele. Problema
primordiald a constituit-o aparitia condensului (22%
din cazuri), urmata de montaj (21%), etanseitatea
la apa (18%), aspecte legate de statica/ feronerie
(16%), de optica (12%) si altele. Evolutia ansam-
blurilor de tampldrie presupune efectuarea unei
instaldri adecvate, in Germania fiind valabile reguli
general acceptate ale tehnicii de montaj, cuprinse
in VOB C/ ATV DIN 18360. Cu toate acestea, chiar si
pe o piatd avansatd, cum este cea germand, persista
diverse probleme, care de altfel ar putea fi comune
celor din Romania. Pentru a veni in sprijinul specia-
listilor implicati in montaj, expertii IFT au elaborat
ghidul M0-02/1, partea a doua - Metode pentru a
determina intentia de utilizare si functiunile efective
ale sistemelor de fixare”. A urmat la microfon Daniel
Gavrig, managing director al VBH, care a sustinut un
simpozion axat tot pe tematica montajului, eviden-
tiind sortimentele performante din oferta firmei, ce
reprezinta o alternativa la solutiile neconforme de pe
piatd. ,Produsele din categoria greenteQ, destinate
montajului profesional al tamplariei, permit etan-
sarea perfectd aimbindrilor dintre ziddrie si ansamblul
propriu-zis, fiind integrate in urmatoarele categorii
sortimentale: benzi izolatoare (folii pentru interior
/exterior sau Duo - cu ambele functiuni), adezivi
pentru folii greenteQ, diverse benzi de etansare si
altele”, a precizat conferentiarul. Prelegerile au conti-
nuat cu analiza pietei de ferestre din Europa Centrald
si de Est, coroboratd cu aceea din vestul continentului,
Dennis Rauen ardtand ca, incepand cu 2012, cel mai
probabil, tampldria din materiale compozite (lemn-
aluminiu) va avea cea mai importanta ratd a cregterii,
desi gradul efectiv de utilizare se situeaza in prezent
la cote destul de reduse, PVC-ul fiind predominant ca
material pe tot teritoriul UE. De asemenea, in opinia
specialigtilor Interconnection Consulting  Group,
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segmentul reabilitdrilor castigd teren si noi cote de
piatd, pand in 2015 urméand sa-| depdgeasca pe cel
al constructiilor noi (cote de 58,4% pentru moder-
nizdri, respectiv de 41,6% in cazul noilor cldiri). Tn
domeniul comercializarii de ferestre, viitorul apartine
livrdrilor indirecte, in detrimentul celor directe, prima
metodd urmand a fi preferatd de 40,1% din repre-
zentantii firmelor europene din bransa. Referindu-se
la Veka Softline ca la sistemul perfect pentru un
viitor eficient, Gheorghe Dragne, din partea Veka
Romania, a reliefat auditoriului ca ,sistemul inovator
de profile Softline 82 a fost conceput atat pentru
indeplinirea tuturor cerintelor impuse unor ferestre
din PVC moderne, ct si pentru respectarea tuturor
hotdrarilor Ordonantei de Conservare a Energiei 2012
(EnEV 2012)" Tn cuvantul sdu, Valentin Petrescu,
presedintele PPTT, a aratat ca evolufia pietei, pe baza
datelor statistice, este complet nesatisfacatoare si,

deocamdatd, nu exista premise favorabile initierii
unui trend ascendent sustinut. Totodatd, in opinia sa,
perspectivele de dezvoltare si elementele necesare
cresterii depind de factori urgenti si importanti, cum
ar fi investitiile majore efectuate din fonduri publice
sau private, cresterea numarului locurilor de munca
in industria de constructii etc. Expunerile sesiunii
speciale a EURO-Fereastra au continuat cu prezen-
tarea ofertei de servicii a societdtilor SRAC Cert si IFT
Rosenheim in Romania, Georgeta Neagu (de la SRAC)
si David Hepp (din partea IFT Rosenheim) subliniind
cd, pe langd facilitarea obtinerii marcajului CE (prin
intermediul comenzii CE), serviciul CE plus asigura,
suplimentar, garantii asupra certificrii calitdtii
produselor de tamplarie, inclusiv prin asumarea unui
angajament de efectuare a unor inspectii periodice in
cadrul unitatilor de fabricatie partenere ale SRAC-IFT
Rosenheim. La randul sau, Vladimir Peta, director
general al Dualsoft, a atras auditoriul printr-un
seminar interactiv, in cadrul caruia s-a incercat

identificarea cerintelor pietei referitoare la dezvol-
tarea programului WinArhi, ce constituie un ajutor

real pentru producdtor si client. Managerul firmei
a explicat ca in versiunile WinArhi si WinGlass Free
au fost cuprinse module ce permit calculul izoldrii
termice, fonice si al celui de rezistentd statica, putand
fi emise rapoarte detaliate si complet personalizabile.
Ulterior, cei prezenti au asistat la expunerea arh. Dan
Nicolae Agent, conferentiar universitar la Facultatea
de Arhitecturd a Universitatii Spiru Haret, auditoriul
fiind convins, in urma prelegerii, cd fatadele cortind
de tip double-skin reprezinta constructii sustenabile
in adevdratul sens al cuvantului si nu proiecte
costisitoare, din categoria celor de inalta tehnologie,
solicitate de proiectanti. Prezentarea lui Cristian llag,
de la Roto Romania, a pus in lumind noua generatie
de sisteme de inchidere pentru usi Roto DoorSafe,

care include elemente de feronerie cu actionare
mecanicd si electromecanicd profesionald, dupd
care Raoul lovanut (Klaes Romania) a evidentiat
problematica organizdrii eficiente a productiei,
reprezentand un avantaj in cresterea competiti-
vitatii. Conferentiarul a detaliat intr-o paraleld
ineditd modelul de management al firmei Toyota,
intitulat ,The Toyota Way", ale cdrui principii se pot
aplica - inclusiv cu ajutorul unor solutii informatice -
si in sectorul de tampldrie, in vederea dezvoltdrii

durabile. Tot in seria discutiilor despre sustenabilitate
s-a inscris si simpozionul Danielei Badea, de la
Alukdnigstahl, care s-a referit la solutiile performante
ale companiei, destinate cladirilor eficiente energetic,
mentiondnd ca sustenabilitatea i eficienta energe-
tica sunt astdzi posibile si prin utilizarea ferestrelor
din aluminiu, ,Schiico AWS 90.SI+ reprezentand
primul sistem de ferestre din aluminiu ce indepli-
neste cerintele standardului de izolare termica la
nivel de casd pasivd, pand in prezent performantele
respective fiind posibile doar la ferestrele din PVC
sau lemn-aluminiu”. Dupa o dezbatere ineditd pe
tema dezvoltarii durabile in sectorul de ferestre,
propusd publicului de directorul companiei Corina
Gealan, Marin Crutescu, lucrdrile EURO-Fereastra s-au
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finalizat cu expunerea lui Ovidiu Stefanescu despre
noutdtile din domeniul ferestrelor pentru case pasive.
,Elementele de tdmpldrie constituie componente-
cheie in cadrul lucrdrilor de reabilitare a imobilelor
istorice - fapt evidentiat la conferinta din Hanovra -
iar cercetdrile actuale (derulate inclusiv prin
intermediul programului 3 Encult) - se indreaptd in
directia rezolvarii unor probleme cum ar fi: pastrarea
proportiilor intre rame si cercevele (tindnd cont de
problematica latimii vizibile superioare a modelelor
moderne), modul de vizibilitate dinspre exterior a
elementelor vitrate (se exclude instalarea de panouri
termoizolante obisnuite) si altele. Tn pofida acestor
inadvertente, specialistii germani au luat decizia de
a incerca reabilitarea unei constructii de patrimoniu
si aducerea acesteia la nivelul maxim de performanta
energeticd’, a concluzionat conferentiarul.

In continuare, pentru a reliefa perceptia specialistilor din
bransd cu privire la conferintd, sunt reflectate opiniile
unor participanti in auditoriul EURO-Fereastra 2012.

Florin Luca, director executiv al ADF Prod:
»Am decis sa participam pentru prima data la confe-
rintd, avand certitudinea ca in cadrul prelegerilor vor
fi abordate subiecte interesante, care le vor permite
tuturor celor prezenti sa se informeze temeinic cu
privire la noutatile din domeniu. La EURO-Fereastra,
am fost interesati, de asemenea, sd se aducd in
discutie subiectul respectdrii legislatiei in vigoare,
referitoare la sectorul tampldriei termoizolante,
aspect care, chiar dacd este dezbatut de toatd lumea,
nu se aplicd. In opinia noastrd, evenimentul a fost
foarte reusit din toate punctele de vedere. In ceea ce
ne priveste, ne desfasurdm activitatea in domeniul
fabricarii de tamplarie din PVC, rulouri si usi de garaj
si dispunem de o arie de distributie extinsa la nivel
national si international (in tdri precum Franta, Italia,
Belgia si Austria). Considerdm ca intalnirea cu colegii
din bransd a fost beneficd, iar firmele de profil vor
adopta masuri care vor contribui la imbunatatirea
nivelului scazut de dezvoltare pe care segmentul
de piata |-a atins in prezent, intruct este o situatie
delicatd si trebuie sa depunem cu totii eforturi pentru
a o depdsi cu succes. Demersurile sunt ingreunate,
insd, pentru fiecare dintre noi, de contextul economic
actual, de lipsa fondurilor si de scaderea drasticd
a lucrdrilor, aspecte coroborate cu preturile foarte
scdzute practicate de unii producdtori. La nivel
general, estimam ¢a 2012 va fi un an incert pentru
toate domeniile, cu posibilitati minime de crestere.
Dacd ne referim la evolutia proprie, pentru 2012
vizam o cregtere de 10% a veniturilor, comparativ cu
2011, cand am inregistrat o stabilizare la nivelul din
2010"



Calin Cretu, reprezentant al Axa Plus:
,Subiectele abordate au fost foarte interesante,
tematicile sustinute de conferentiari fiind de stricta
actualitate. Am participat pentru a doua oara la
eveniment si consider ca avantajele obtinute de firma
noastrd au fost reprezentate de accesarea de noi
informatii despre tendintele actuale de dezvoltare a
pietei. Ne desfasuram activitatea in domeniul execu-
tiei de tampldrie din aluminiu si PVC, al executiei
de lucrdri de placare cu materiale compozite si al
comercializdrii de usi de garaj si industriale. Ponderea
acestor categorii in vanzdrile totale este diferitd,
in functie de cererea partenerilor, insa la nivelul lui
2012, pana in prezent, incasdrile s-au inscris pe un
usor trend descendent, ca urmare a lipsei proiectelor
de constructii, cu precddere a celor de dimensiuni
mari. Efectudm livrari la nivel international (in
Belgia) i national, cele mai multe dintre acestea fiind
inregistrate in judetele Brasov si Covasna, precum
si in Capitald. Planul managerial aplicat in 2012 se
axeazd, in principal, pe mentinerea activitatii la cote
optime, situatie consemnatd de altfel si in 2011. De
asemenea, vizam o majorare a vanzdrilor comparativ
cu nivelul inregistrat in 2011".

Valeriu Stoian, manager in cadrul Calliope:
,La evenimentul organizat de Agenda Constructiilor
si Fereastra am asistat cu precadere la prelegerile
sustinute in cadrul conferintei EURO-Fereastra.
Considerdm cd participarea noastra a fost construc-
tiva prin prisma faptului ca subiectele abordate au
fost foarte interesante, iar asteptdrile initiale ale
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managementului firmei s-au findeplinit cu brio.
Ne-au interesat prezentdrile de la EURO-Fereastra,
intrucat deruldm activitati in domeniul executiei de
tampldrie din PVC, aluminiu si geam termoizolant,
implicandu-ne cu precddere in proiecte de interes
public, din judetele Ilfov i Prahova, precum si din
Capitald. In procesul de executie utilizim mai multe
tipuri de sisteme, in functie de solicitdrile beneficia-
rilor (Gealan, Roto, Hautau, Balkan, Profilco, Reynaers
etc.) si dispunem de o capacitate de fabricatie de
100 unitdti/schimb pentru tampldria din PVC si 40
unitdti/zi pentru cea din aluminiu. Pentru 2012, pe
fondul situatiei dificile a bransei si lipsei de proiecte
imobiliare, ne-am propus o stabilizare a veniturilor la
nivelul de 63,4 milioane de lei, consemnat in 2010 si
2017

George Ignat, directorul general al Protector
Glass: , Am fost prezenti anul acesta pentru a doua oard
la conferinta EURO-Fereastra din dorinta de a accesa
informatii noi despre evolutia domeniului. Considerdm
cd datele de acest tip se pot obtine fie prin participarea
la evenimente, fie prin intermediul publicatiilor
specializate. Asteptdrile in privinta prelegerilor sustinute
in cadrul evenimentului EURO-Fereastra unde am fost
prezenti in auditoriu - ne-au fost indeplinite si credem
(d aceasta a fost situatia si in cazul celorlalti participanti,
care, din observatiile noastre, sunt implicati in activitati
de productie. Totodatd, impresia generald a fost aceea ca
evenimentul a fost reusit — constituind deja o traditie pe
piata de ferestre - si considerdm cd activitatea noastrd va
fiinfluentatd pozitiv in urma participarii. Chiar daca piata

de profil s-a inscris pe un trend descendent, la inceputul
acestui an am semnat un numdr suficient de contracte,
care speram cd se si vor concretiza. Din punct de vedere
al strategiei manageriale, ne-am propus o crestere a
veniturilor si o stabilizare a activitatii"

Sergiu lon, director economic al Cipsor
Construct: ,Am apreciat in mod pozitiv organizarea
simultand a celor doua evenimente, intrucat ne
desfasuram activitatea atat in domeniul tampldriei
termoizolante, cat si in cel al antreprizei, fiind impli-
cati in realizarea de compartimentari interioare si
confectii metalice (operatiuni ce detin o cota de 20%
din vanzarile totale). Pe segmentul predominant,
ne-am specializat in executia de tampldrie din PVC
si aluminiu (45%), efectuarea de lucrdri de placare
cu materiale compozite (20%) si comercializarea de
sisteme de actionare automata si a usilor sectionale
industriale/de acces. Livrdrile se efectueaza in mod
direct atat la nivel national, cat si international, in
Belgia, cu o cotd de aproximativ 10% din productie.
Ne-am dorit ca la prima noastrd participare la acest
eveniment, sd reusim sa cunoastem si mai bine
comunitatea de afaceri din care facem parte, intrucat
suntem constienti de faptul ¢, pentru o evolutie
optimd a vanzarilor, este nevoie sd detinem cat
mai multe informatii despre piata de constructii/
tampldrie si despre subiectele de actualitate
aferente segmentelor respective ale economiei nati-
onale, precum: realizarea unui montaj de calitate,
derularea operatiunilor de export, lansarea de noi
solutii constructive sau aplicarea marcajului CE.
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De asemenea, am urmarit sd obtinem date care sa
ne ajute in demersurile proprii de a ne extinde acti-
vitatea. Tn principiu, am regasit toate aceste lucruri
in prelegerile desfasurate, iar temele ni s-au parut
foarte interesante. Anul acesta avem in derulare un
proiect de dezvoltare care constd in realizarea, din
fonduri proprii, a unei fabrici pentru productia de usi
si ferestre din PVC si aluminiu. Totodatd, vom investi
in consolidarea segmentului de confectii metalice si
speram ca setul de mdsuri adoptat ne va permite sa
inregistram rezultate financiare optime. Acest lucru
depinde si de colaborarea cu lanful de magazine
Lidl, obiectivele pe care le-am definitivat in cursul
lui 2011 permitandu-ne sd inregistram o majorare
a veniturilor. Segmentul propriu de piata s-a inscris
pe un trend ascendent, iar beneficiarii au inceput sa
se orienteze cu precddere cdtre produse de calitate,
incepand sd le evite pe cele care au costuri scazute.
Tendinta este similara si anul acesta, motiv pentru
care am decis sd investim in constructia noului spatiu
de productie, pentru a putea sd asiguram atat ansam-
bluri din gama de lux, cét si din cea economica”.

Ovidiu Stoica, director adjunct in cadrul
Clasic Market: ,in urma participarii la toate editiile
precedente ale EURO-Fereastra, am obtinut o serie
de beneficii, precum: schimbul de experientd cu
alte firme de profil ce au asistat la eveniment, o
bund informare asupra problematicii bransei sau
accesarea unor cunostinte suplimentare despre
evolutia domeniului. Anul acesta am fost prezenti in
auditoriul conferintei tot din nevoia de informare i
pentru cd ni s-a parut interesant faptul ca, in acelasi
timp, a fost organizata in premiera manifestarea
EURO-Constructii. De asemenea, am considerat cd
tematicile generale abordate in cadrul prelegerilor
reugeau sa acopere problematica actuald a brangei, in
ceea ce ne priveste, fiind interesati mai ales de subiec-
tele legate de evolutia domeniului tdmplariei din PVC
si a productiei de geam termoizolant. Comparativ
cu asteptdrile pe care le-am avut, toate impresiile
noastre la finalul evenimentului au fost pozitive. in
ceea ce priveste evolutia segmentul de piata specific,
din observatiile proprii, acesta a inregistrat fluctuatii
si schimbari majore, pe fondul problemelor nationale
si internationale din ultima perioadd, generate de
recesiune. Cele mai mari dificultati sunt reprezentate
de efectuarea cu intarziere a platilor, de lipsa de lichi-
ditati si de comenzile predominante pentru produse
ieftine. Tn oferta companiei se regaseste executia de
ansambluri din PVC (cu o cotd de 60% din vanzarile
totale) si de geam termoizolant (inclusiv pentru
terti), produsele fiind realizate cu sisteme Rehau,
Maco si Saint-Gobain. Livrdrile se efectueaza atat
pentru proiecte private, cat si pentru cele finantate
din fonduri publice, aria de distributie fiind extinsd la
nivel local. Strategia pentru dezvoltare din acest an
presupune aplicarea unui proiect de investitii pentru
retehnologizare, derulat din fonduri europene.
Evolutia optima a activitatii din 2011 a permis obfi-
nerea unei cresteri de 20% a veniturilor, pentru anul
in curs fiind estimata o evolutie similard”.

lon Statescu, administrator al Contas Serv:
,Dintre avantajele pe estimam cd le vom obtine in
urma participdrii laambele conferinte s-a evidentiat

si obtinerea de noi informatii din domeniul specific
de activitate, care vor fi utile managementului
companiei noastre in vederea elabordrii strategiei
de afaceri pentru intervalul urmdtor. De asemenea,
am decis sa fim prezenti la eveniment pentru prima
datd pentru a putea avea acces la cele mai noi infor-
matii din sectorul de ferestre. Din aceastd perspec-
tiva, consideram cd tematicile alese de organizatori
au fost bine selectionate. De asemenea, organizarea
EURO-Fereastra concomitent cu EURO-Constructii
a fost oportund, datorita interdependentei acestor
piete. Ca o concluzie, la finalul evenimentului, tot
ce s-a intamplat ni s-a pdrut a fi foarte interesant.
Pe piata de profil, din analiza proprie rezultd cd
beneficiarii solicita, in ultima perioadd, produse
de calitate la prefuri convenabile, ceea ce impune
- in cadrul fabricantilor - optimizarea procesului
de productie si a costurilor operationale. Ne-am
specializat cu precadere in executia de tamplarie
din PVC, ponderea acestui segment reprezentand
68% din totalul livrarilor. De asemenea, livram
ansambluri din aluminiu (6%) si jaluzele verticale,
diferenta fiind constituitd de comercializarea de
armatura (26%) pentru profilele din PVC marcile
Ramplast, Rehau, Teraplast, Kommerling etc.
Pentru realizarea usilor/ferestrelor din PVC, unde
capacitatea de fabricatie se situeaza la aproximativ
80 unitati/zi, folosim profile Rehau si feronerie
G-U, iar pentru cele din aluminiu, repere Balkan.
Vanzdrile se efectueaza si la export, in tari din UE
(ponderea acestora situandu-se la aproape 10% din
productia totald), precum si pe plan local, respectiv
in Capitald, cele mai multe comenzi provenind din
judetul Dambovita. In 2010 am inregistrat o cifra de
afaceri de 1,7 milioane de lei, in 2011 procentul de
crestere a fost de aproximativ 23%, iar pentru 2012
estimam obtinerea unei majordri de 10%. Strategia
de extindere de anul acesta presupune realizarea
unei hale de productie din fonduri proprii, in 2011
fiind definitivat un proces complex de retehnologi-
zare derulat in intervalul 2009-2011".

Octavian lutis, administrator al Dako
Design: ,Participam pentru a doua oara in audi-
toriul conferintei si suntem de pdrere ca subiectele
abordatein cadrul prelegerilor au fost de actualitate,
iar organizarea foarte bund. Evenimentul a reusit
chiar sd depdseascd asteptarile noastre initiale,
iar in calitate de partener Veka, am fost placut
surprinsi de prezentarea pe care colaboratorii nostri
au avut-o in plen. Domeniul principal in cadrul
cdruia ne deruldm activitatea este reprezentat de
tampldria din PVC, care detine o cotd de 90% din
vanzdrile totale. Diferenta consta in realizarea de
ansambluri din aluminiu, toate sortimentele din
oferta noastrd fiind promovate la nivel regional,
in partea de sud si de sud-est a tarii. Anul acesta
am livrat produse cu precadere pentru proiecte
finantate din fonduri private, precum si publice.
Din nefericire, procedurile pentru accesarea ultimei
categorii de proiecte sunt, in continuare, foarte
dificile, insa am remarcat cd au aparut imbunatatiri
in ceea ce priveste gradul de calitate a produselor
solicitate in caietele de sarcini ale licitatiilor. O alta
problema care caracterizeazd piata de profil din
judetul Buzdu este reprezentata de perpetuarea
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concurentei neloiale, existind foarte multe firme
de dimensiuni mici care activeaza ilegal, chiar daca
au existat opinii potrivit cdrora acestea si-au incetat
activitatea odatd cu instalarea crizei economice.
Anul 2011 a fost foarte bun pentru noi, intrucat am
reusit sa consemnam o majorare de 30% a venitu-
rilor fata de 2010 si sa investim in retehnologizare
siin dezvoltarea logisticii. Pentru 2012 ne asteptdm
cel putin la o mentinere a cifrei de afaceri la cuan-
tumul din 2011 si avem in vedere masuri ce vizeaza
pastrarea aceleiasi structuri organizationale”.

Valentin Stan, director de vanzari in cadrul
companiei Electric Plus: ,in urma primei noastre
prezente la EURO-Fereastra, putem concluziona cd
evenimentul a fost binevenit, iar temele propuse
au fost foarte interesante. Am decis sd participam,
fiind motivati de traditia evenimentului, din dorinta
de a observa cum se desfasoard acesta si pentru
d suntem permanent interesati de cele mai noi
informatii din domeniul tampldriei termoizolante,
de reglementarile la zi si tendintele operatiunilor
de export. Astfel, consideram cd subiectele centrale
ale manifestarii, respectiv evaluarea activitatilor de
montaj si export si prezentarea celor mai noi sisteme,
au fost foarte potrivite si bine alese. In zona Moldovei,
unde activam preponderent, am remarcat cd piata de
tamplarie este in acest moment stabild. in ceea ce ne
priveste, la nivelul lui 2012 estimdm obtinerea unei
cresteri, care, din pdcate, se va realiza in detrimentul
altor societati cu domeniu similar de activitate, ce isi
restrang activitatea sau se orienteazd cdtre revanzare.
Ne desfasurdm operatiunile pe segmentul executiei
de tamplarie din PVC marca Rehau (cu o pondere
de 80% din vanzarile totale) si al distributiei de
usi de garaj si porti industriale (10%), respectiv al
sistemelor de umbrire si supraveghere. Principalele
obiective stabilite pentru extinderea activitatii pe
termen scurt sunt reprezentate de o crestere de
aproximativ 35% - 40% a vanzarilor pe plan regional,
de mdrirea capacitatii de productie, de dezvoltarea
marcii Barrier - care a fost lansata recent - si derularea
unor campanii publicitare sustinute. De asemenea,
vizam o majorare de aproximativ 35% - 40% a veni-
turilor, care estimdm cd va fi obtinutd, in principal,
prin contributia si sustinerea celor peste 250 de
colaboratori si distribuitori, vanzarile directe catre
clientii finali avand un aport de pana la 15%".

Adrian Zamfir, director general al Glass Rom
Impex: ,In asteptarea editiei urmatoare a eveni-
mentului, putem spune ca pdrerea generald pe care
o impdrtdsim tuturor este foarte buna. Firma noastrd,
specializatd in asigurarea unui game complete de
produse pentru personalizarea fatadelor corting, a
fost interesata ca in cadrul celor doua conferinte
sa obtind informatii suplimentare referitoare la
segmentul propriu de activitate. Am dorit sa fie
prezentate date importante despre caracteristicile
actuale ale domeniului si in cadrul EURO-Constructii,
intrucdt evolutia segmentului tdmpldriei termo-
izolante depinde de numarul de proiecte imobiliare
dezvoltate. Din punctul nostru de vedere, sectorul
specific de piatd a stagnat anul acesta, inscriindu-se
in perioada 2009 - 2011 pe un trend descendent.
Activitatea firmei a fost influentatd in mod negativ de



aceste tendinte, astfel incat am inregistrat o ugoard
pierdere financiard in 2011, comparativ cu nivelul de
9,9 milioane de lei consemnat in 2010. Evolutia din
2012 ne determinad sd estimam o recuperare a acestor
pierderi, strategia de afaceri pe care o avem in vedere
axandu-se pe mentinerea activitatii la cote optime.
In 2012 am indeplinit comenzi de pe intreg teritoriul
tarii, numarul celor provenite din Capitald fiind, insd,
relativ redus. Punem la dispozitia partenerilor fatade
ventilate, accesorii pentru personalizarea acestora,
precum si paneluri compozite din aluminiu, marca
Naturalbond, in calitate de reprezentanta autohtona
a societatii Asas Aluminim - Istanbul (Turcia)".

Radu Trufin, director executiv al lzotec
Group: ,Printre principalele beneficii pe care am
considerat ca le vom obtine in urma participdrii la
EURO-Fereastra s-au aflat posibilitatea de a face un
schimb de experientd cu societdtile de profil si faptul
cd firma noastra urma sd aiba acces la niste concluzii
unitare asupra evolutiei segmentului specific de acti-
vitate. Totodatd, motivul primordial pentru care am
luat decizia sa fim prezenti la conferintd a fost consti-
tuit de dorinta de a ne informa in privinta noutatilor
care au survenit in cadrul domeniului specific de
activitate in ultima perioada. De asemenea, am
urmdrit sa aflam care este pozitia celorlalti produ-
catori referitoare la evolutia bransei, in conditiile in
care noi estimam o stagnare pentru anul 2012, mai
ales ca iarna aceasta am intampinat conditii meteo
extreme. Totodatd, ne-a interesat pdrerea marilor
firme producdtoare de tdmpldrie asupra procesului de
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aplicare a marcajului CE la nivel national. Am consi-
derat de la inceput cd toti participantii vor fi interesati
in primul rand de situatia domeniului, iar la finalul
evenimentului am constatat in randul acestora ca
majoritatea a simfit nevoia reorganizarii manifestarii
dupd pauza de doi ani. In ceea ce ne priveste opiniile
personale, am fost placut impresionati de ceea ce
s-a intamplat la aceasta editie. Firma noastrd este
specializatd exclusiv in executia de tamplarie din
PVCsi dispune de o arie de distributie extinsa la nivel
national si international (in zona UE). Livrdrile sunt
efectuate prin reteaua proprie de sase showroom-uri
si prin intermediul parteneriatelor cu 200 de dealeri".

Claudiu Braic, coordonator al departamen-
tului de marketing al Magnicom: ,Atrasi fiind de
faptul ca la EURO-Fereastra a participat majoritatea
furnizorilor si producdtorilor din domeniu, care aveau
posibilitatea sd se intdlneascd si sa se informeze,
am decis sd fim prezenti in premierd la conferinta.
De asemenea, am considerat ca subiectul central al
prelegerilor, respectiv situatia actuald a segmentului
specific de piatd, a fost ales foarte bine, intrucat toate
societdtile de profil sunt interesate de perspectivele
domeniului. Totodata, intrucat au fost invitati repre-
zentanti ai domeniului din strdindtate, am fost intere-
sati de o opinie pertinentd a acestora asupra evolufiei
sectorului intern de tdmpldrie termoizolantd. Aceasta
putea sa ne ajute in demersurile de dezvoltare,
chiar dacd unele firme autohtone au impresia cd
trendul pe care s-a inscris branga este optim. Am
dorit, de asemenea, sa asistam la discutii despre

standardizare, despre marcajul CE (un aspect neglijat
in acest moment de autoritdti) si despre modalitatile
de elaborare si respectare a caietelor de sarcini de
catre forurile abilitate, unde, personal, am intampinat
foarte multe dificultdti. n cea mai mare parte, astep-
tdrile noastre au fost indeplinite cu succes, singura
sugestie pentru editiile urmatoare fiind ca prezen-
tdrile sa fie mai putin generale si sa se discute mai
mult pe aspecte concrete. n ceea ce priveste evolutia
pietei autohtone din 2012, considerdm cd aceasta
va stagna, mentinandu-se conditiile dificile. Chiar si
asa, vizam obtinerea unei majordri de 10% a cifrei
de afaceri, comparativ cu cele 2,5 milioane de euro
consemnate in 2010 si considerdm cd obiectivul este
tangibil, prin dezvoltarea productiei si a activitatilor
de export.In 2011, am derulat operatiuni de acest tip
pentru ansambluri din PVCin tari din UE, in Algeria
sau Africa de Sud, pe plan intern aria de distributie
fiind extinsd la nivel national, prin livrdri directe si
colabordri cu aproximativ 60 de dealeri si parteneri.
In activitatea noastrd generald sunt incluse, de
asemenea, operatiuni de distributie a profilelor din
PVC, accesorii, feronerie, precum si proceduri de
procesare a sticlei si de infoliere a reperelor PVC.
Consideram ca principalul beneficiu pe care |-am
obtinut in urma participdrii la EURO-Fereastra constd
intr-o informare temeinica”.

Sergiu Constantin, director general
adjunct al grupului Melcret: ,Scopul principal
al prezentei la EURO-Fereastra a fost reprezentat
de accesarea celor mai noi informatii din domeniu.
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De asemenea, s-a luat decizia de participare la
eveniment, intrucat intotdeauna s-a considerat ca
integrarea permanenta in bransa si participarea la
toate manifestdrile importante din cadrul acesteia
sunt foarte importante in derularea activitatii.
Consideram cd subiectul central al discutiilor, care
a fost situatia actuala a pietei, a fost o alegere
inspiratd, avand in vedere cd in ultimii trei ani
acest segment s-a inscris pe un trend descendent,
ansamblurile de tdmplarie termoizolantd fiind tot
mai putin solicitate, pe fondul scaderii numadrului de
proiecte de constructii, acesta fiind cu 80% mai mic
fatd de intervalul de varf (2007-2008). In aceasta
situatie, ne-am propus pentru 2012 sa ne mentinem
rezultatele financiare la nivelul anului trecut, cand,
pe fondul contractdrii unor lucrdri semnificative,
am reusit, totusi, sa inregistram o majorare de
aproximativ 15% a veniturilor. Deruldm in principal
aluminiu, PVC si al placarii cu materiale compo-
zite. Consideram finsa cd pe viitor s-ar impune o
specializare a activitatii noastre, dar si a celorlalte
firme de profil, care ar putea sa se axeze pe execufia
unei singure categorii de produse, obtinand, astfel,
performante mult mai mari. De asemenea, ulterior,
s-ar putea infiinta holdinguri, mdsura care ar
contribui efectiv la dezvoltarea domeniului. Din
punctul nostru de vedere, ar fi interesant ca acest
subiect sa fieadusin discutie in cadrul evenimentelor
urmatoare, alaturi de propuneri de solutii legislative
adresate autoritatilor abilitate pentru stimularea
economiei de energie prin ferestre termoizolante.
Cele mai puternice impresii de la eveniment au fost
reprezentate de faptul ca prelegerile au suscitat un
larg interes pentru toti cei prezenti, care au decis sd
asiste in numdr mare pana la final, ceea ce este un
lucru destul de rar la manifestarile de acest gen”.

Vasile Chivaran, director tehnic al Metale
International: ,Prezenta noastra la EURO-Fereastra
este deja traditionald, iar la editiile trecute am avut
acces la informatii de actualitate pe care le-am
transmis ulterior colaboratorilor, compania noastra
fiind preocupatd sa asigure un pachet complet de
servicii, inclusiv in domeniul consultantei speciali-
zate. Anul acesta, am participat in auditoriul ambelor
conferinte, intrucat firma noastrd este specializata
deopotriva in furnizarea de produse specifice pentru
domeniul constructiilor si cel al tampldriei termoi-
zolante (cu o cota de aproximativ 30% din livrarile
totale). Am studiat programele celor doua simpo-
zioane, care ni s-au pdrut a fi foarte interesante si
am reusit sa obtinem informatii si despre aplicarea
marcajului CE din partea a cator mai multe institutii
implicate. Am efectuat, de asemenea, un schimb de
opinii util cu ceilalti specialigti ai bransei, inclusiv
in ceea ce priveste evolutia pietei. Astfel, am fost
placut impresionati de subiectele abordate si de
organizare si consideram ca manifestarea este bine-
venita pentru bransd. Din observatiile noastre, dupa
perioada foarte dificila din sezonul rece, sectorul de
profil are o evolutie normald, asemandtoare celei
de anul trecut. Consideram cd procesul de selectie
a fost finalizat, au ramas societdtile care au stiut
sa-si administreze afacerea in mod profesionist i
au disparut cele ce au apelat la credite. Tn ceea ce

priveste evolutia financiard proprie, aceasta a fost
optima, fiind inregistrata o majorare a veniturilor.
Pentru 2012, preconizdm o crestere de 10% a vanza-
rilor totale si intentiondm sa alocdm fonduri pentru
extinderea activitatii”

Teodor Negru, administrator al firmei
Pinul: ,Din dorinta de a afla care sunt noutdtile din
domeniile tampldriei termoizolante si constructi-
ilor, am decis sa participam in premierd la cele doud
conferinte. Totodatd, am fost incurajati in luarea
acestei decizii de subiectele alese de organizatori,
care au corespuns exigentelor noastre, cu precadere
in ceea ce priveste noile aparitii tehnologice si deru-
larea operatiunilor de export. De asemenea, am fost
incantati de faptul ca s-au organizat doua eveni-
mente reusite, dedicate ambelor domenii de activi-
tate ale firmei noastre, respectiv cel al constructiilor
si al tdmpldriei termoizolante. Prezenta noastra a
fost un bun prilej de a castiga experienta si chiar
de a stabili noi parteneriate de afaceri, cu atat mai
mult cu cat segmentul de piata specific a evoluat
bine in ultimul timp si existd premise optime si pe
termen scurt, mai ales daca vor fi alocate fonduri
suficiente pentru programul national de reabilitare
termicd. In ceea ce ne priveste, realizim tamplirie
din PVC (cu o cota de 40% din vanzarile totale)
si aluminiu (10%), fiind implicati si in sectorul
antreprizei de constructii. Pe segmentul fabricarii
de usi/ferestre din PVC capacitatea de fabricatie se
situeaza la 30 unitati/zi, iar furnizorii de sisteme
sunt Veka, Maco, Alumil si Moldoglass. Efectudm
livrari directe preponderent pentru proiecte publice
de reabilitare a unitatilor locative si private, la nivel
regional. Cele mai multe comenzi din ultimul timp
au provenit din judetele Galati si Vrancea. Evolutia
optimd a activitatii a permis obtinerea unei cresteri
a cifrei de afaceri cuprinse intre 10% si 12%1in 2011,
estimarile fiind similare pentru 2012".

Ovidiu Logigan, director economic al Plus
Confort: ,Am considerat cd organizarea conferintei
EURO-Fereastra este binevenita, intrucat evenimen-
tele de acest tip sunt rare in domeniul tamplariei
termoizolante. De asemenea, considerdm ca pentru
0 evolutie optimd a domeniului, s-ar impune ca
frecventa acestora sa fie mult mai mare. Ne-ar
placea ca in cadrul prelegerilor sa fie abordat
subiectul economiei de energie, cu exemplificdri
de constructii eficiente energetic, aceasta fiind de
altfel tendinta cea mai importanta din domeniu la
nivel international. De asemenea, ar fi interesant
ca in randul vorbitorilor la urmatoarele editii sa se
regdseasca invitati din tari precum Polonia, Ungaria
sau Cehia, unde segmentul tdmplariei termoizo-
lante este mult mai bine dezvoltat dect pe plan
intern. Producdtori din aceste tari sau reprezentanti
ai asociatiilor patronale de profil ar putea sa ne
impdrtdseasca din experienta lor, ajutdndu-ne in
acest fel cu solutii concrete care ar putea impulsiona
evolutia bransei autohtone. Tn opinia noastra, editia
din acest an a fost o reusitd din toate punctele de
vedere (organizare, subiecte abordate si partici-
panti). In ceea ce ne priveste, in 2011 am consemnat
o dublare a vanzarilor comparativ cu 2010, care s-a
datorat i tripldrii volumului exportului in tdri din
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UE. Speram ca participarea din acest an la EURO-
Fereastra sd ne aducd avantaje ulterioare, la fel
cum s-a intamplat si cu ocazia celorlalte prezente,
compania noastra aflandu-se in auditoriu la toate
editiile precedente”.

Jerzy Bazan, director general al Soudal:
,Dintre subiectele care au fost aduse in discutie in
cadrul EURO-Fereastra, am fost atrasi mai ales de
discutiile legate de montaj. Si aceasta intrucat am
lansat recent pe piata tehnologia Soudal Window
System, ce rezolva problema instalarii ferestrelor in
mod profesional si care include folii de tip «barierd
de vapori», spuma poliuretanica si benzi acrilice. Am
fost prezenti pentru prima data in auditoriul celor
doua conferinte si ne-ar placea ca pe viitor sd ne
implicdm mai mult, inclusiv in calitate de speakeri.
Considerdm cd evenimentele sunt foarte importante
pentru firmele din bransa, iar in ceea ce ne priveste
am avut cu acest prilej posibilitatea sa identificam
noile tendinte de dezvoltare ale pietei si cerintele
beneficiarilor si sa purtdm discutii cu ceilalti parti-
cipanti pe tema dificultdtilor economice actuale.
Segmentul specific de piatd s-a confruntat cu o
scadere drasticd in ultima perioadd, insa am reusit
sd contracaram efectele negative ale recesiunii si
sd obtinem o crestere de 10% a cifrei de afaceri in
2011, comparativ cu nivelul de 5,5 milioane de lei
din 2010. Pentru 2012, avem in vedere o majorare
de 18% a veniturilor si dorim sa implementdm
programe de dezvoltare precum: training pentru
beneficiari, promovarea celor mai noi produse din
oferta, extinderea parcului auto etc. Efectudm livrari
la nivel national direct cdtre proiecte imobiliare,
utilizatori profesionisti, dealeri zonali si mari lanturi
de magazine DIY, deruldnd si operatiuni de export in
Republica Moldova, prin revanzatori locali”.

Dragos Stoca, director general al Window
& Facade Technologies: ,Am decis s fim prezenti
si anul acesta in auditoriul EURO-Fereastra - firma
noastrd participand la toate editiile anterioare - mai
ales pentru ca evenimentul reprezintd una dintre
putinele manifestari de acest tip din tara noastra,
dedicate in exclusivitate bransei de tamplarie.
Subiectele prelegerilor ni s-au parut a fi foarte
interesante si am sperat ca vom regdsi in cadrul
acestora cele mai noi sisteme care au apdrut pe
piatd, precum si normativele sau legile ce ne
permit sa ne sincronizam activitatea cu ceea ce se
intampld la nivel european. Totodatd, consideram ca
decizia organizatorilor de a organiza in premierd un
simpozion dedicat constructiilor sustenabile a fost
inspiratd, intrucat pietele de profil sunt interconec-
tate. Practic, societatea noastra a fost avantajata de
aceasta participare, prin prisma noilor informaii
obtinute si a contactelor stabilite cu ceilalti parti-
cipanti. In ceea ce ne priveste, ne-am specializat in
asigurarea de servicii de consultanta si proiectare
pentru fatade ventilate, pereti cortind, usi/ferestre
si luminatoare, activand totodatd in calitate de
reprezentantd a firmei Cad-Plan (din Germania) si
comercializdnd aplicatii software. Aria de distributie
s-a extins la nivel national, cele mai multe comenzi
efectudndu-se cu precadere in Capitald”

Camelia PANTEL, Cosmin DINCU



