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EVENIMENT

EURO-Fereastra: Piata de tamplarie se adapteaza noilor tendinte

g [a data de 24 septembrie a.c. si a
* prilejuit, din nou, dezbaterea, sub
mottoul ,Piata de profil se adapteazd noilor tendinge’,
a unor teme de interes pentru domeniul timpliriei
termoizolante. La eveniment au fost invitafi repre-
zentanfi marcani din domeniu, care, pe parcursul a
trei ore de discufii, si-au exprimat opiniile cu privire
la cele mai recente iniative legislative, au dezviluit
strategii de management menite si dinamizeze
activitatea §i au prezentat produse apte pentru a
satisface exigenfele unei cereri fot mai orientate
spre performantd. Pe rind, au reliefat noutdile
din domeniu Lirincz Barnabds - director executiv
al  Patronatului  Producdtorilor de Timplirie
Termoizolanti (PPTT), Adrian Zamfir - director
general Glass Rom Impex, Floris Lazdrescu - admi-
nistrator Romserv Invest, Paul Chipriean - Head of
Window Solutions Rehau Romdnia, Geo Bostan -
sales manager Alukinigstahl, Mibnea Albulescu -
area sales manager Roto Romdnia si Andrei Cojanu -
trainer si tehnician CAD Plan, cirora li s-a addugat
Dana Badea - Product Manager al Alukinigstahl cu
o prezentare video invegistratd.

EURO-Fereastra: The joinery market is
adapting to new trends

The third edition of the EURO-Fereastra 2020

Video conference took place on September 24 c.y. and
occasioned, once again, the debate, under the motto

"The profile market adapts to new trends’, of topics

of interest for the field of thermal insulating joinery.
Leading representatives in the field were invited to the
event, who, during three hours of discussions, expressed
their opinions on the latest legislative initiatives,
revealed management strategies aimed at boosting

the activity and presented products suitable  for meets
the demands of an increasingly performance-oriented
demand. Lirincz Barnabds - executive director of the
Board of Thermal Insulating Joinery Manufacturers
(PPTT), Adrian Zamfir - general manager of Glass
Rom Impex, Floris Lazdrescu - administrator of
Romserv Invest, Paul Chipriean - Head of Window
Solutions Rebau Romania, Geo Bostan - sales
manager Alukinigstahl , Mibnea Albulescu - sales
manager Roto Romania and Andrei Cojanu - trainer
and technician CAD Plan, to which was added Dana
Badea - Product Manager of Alukinigstahl with a
recorded video presentation. The video conference gave
the audience sufficient reasons to fully watch the live
broadtast, which took place on the most popular online
communication channels. Given the technical nature of
the presentations and the addressability to the segment
of specialists who are familiar with the terminology
used and the specific issues of the industry, the event
recorded an audience beyond expectations, explainable
by the topics that were chosen for the edition.
Specifically, the first topic has referred to the new
government program, suggestively entitled "Energy
Efficient House', which was launched for public debate
on the website of the Ministry of Environment, Waters
and Forests. 4 second sensitive topic has addressed

to the proféssional certification of companies in the
freld of construction and, implicitly, of those in the

production sector of thermal insulation carpentry.

6 FEREASTRA 154 - Octombrie 2020

VIDEOCONFERINTA

EUZRO
FEREASTRA

Sp

=

Moderaton c

«
. - Lérincz Barnabas

a ARl PPTT

Ovidiu STEFANESCU
Revista Fereastra

Geo BOSTAN
ALUKONIGSTAHL

Program public al carui succes este
conditionat de auditul profesional

Videoconferinta a oferit auditoriului motive
suficiente pentru a urmdri integral transmisia
directd, care a avut loc pe cele mai populare
canale de comunicare online. Avand in vedere
caracterul tehnic al prezentirilor si adresabi-
litatea citre segmentul de specialisti care sunt
familiarizati cu terminologia utilizatd si cu
problematica specifici bransei, evenimentul a
inregistrat o audientd peste asteptiri, explica-
bild prin subiectele care au fost alese pentru
editia respectivi. In mod concret, prima temi
s-a referit la noul program guvernamental,
sugestiv intitulat ,Casa eficientd energetic”,
care a fost lansat spre dezbatere publici pe
web-site-ul Ministerului Mediului, Apelor
si Padurilor. Conform comunicatului oficial,
aproximativ 9.000 de proprietari de case din
Rominia isi vor putea eficientiza energetic
locuintele prin intermediul acestui program,
al cirui buget total este de 430 de milioane
de lei. Acestia vor beneficia de o primi
energetici in valoare de maximum 15.000
de euro, pe care Ministerul o finanteazi
prin AFM (Administratia Fondului pentru
Mediu). Practic, se vor deconta 60% din
costurile unor astfel de lucriri, dar nu mai
mult de suma mentionati anterior, respectiv
15.000 de euro. Cheltuielile eligibile vizeazi
inclusiv instalarea de ferestre termoizolante,
izolarea acoperisului, a peretilor exterior,
montarea unei centrale termice mai eficiente,
a panourilor solare, sistemelor de ventilatie,
corpurilor de iluminat cu LED, senzorilor de
miscare etc. Conditia eligibilititii proiectului
este ca eficienta energeticd a locuintei si se
imbunititeasci semnificativ, cu minimum o
clasi. Beneficiarii vor putea depune online
cererea pentru prima energeticd, insotitd
de un certificat de performantd initial si

Adrian ZAMFIR
GLASS ROM IMPEX

Mihnea ALBULESCU
ROTO ROMANIA

Floris LAZARESCU
ROMSERYV INVEST

i @

Dana BADEA Andrei COJANU
ALUKONIGSTAHL CAD-PLAN GmbH

Paul CHIPRIEAN
REHAU ROMANIA

un audit energetic al imobilului unde vor
si faci lucrarea. Imediat dupd acceptarea
cererii, proprietarii vor primi un numdr unic
de inregistrare si vor avea la dispozitie 60 de
zile pentru a pregiti dosarul investitiei. Dupi
aprobarea dosarului, lucririle pot incepe se vor
derula pentru perioadd de maximum 18 luni,
in final realizindu-se un nou audit energetic,
pentru deblocarea sumelor ce urmeazi a fi
decontate. Dupi cum se observi, sistemul de
verificare pare a fi bine pus la punct, singura
suspiciune planind asupra felului in care
vor fi determinate performantele energetice,
atat initiale, cit si finale. Problema se referd
la posibilitatea realizirii verificirilor doar in
functie de materialele folosite, fird a controla
in mod nemijlocit calitatea punerii in operi,
ceea ce poate genera erori majore in planul
rezultatelor.

Certificarea profesionald, un deziderat
greu de atins

Un al doilea subiect sensibil s-a referit
la certificarea profesionali a companiilor
din domeniul constructiilor si, implicit, a
celor din sectorul de productie a timpliriei
termoizolante. Dupi cum se stie, Federatia
Patronatelor Societitilor din  Constructii
(FPSC), din care face parte si PPTT,
depune de multi vreme eforturi pentru ca
acest subiect si fie reglementat pe piata din
Roménia si si se asigure, astfel, un climat
concurential corect, prin eliminarea acelor
firme care nu detin dotarea tehnicd necesari
deruldrii proiectelor si nici specialistii care
sd asigure punerea profesionali in operd a
lucririlor. Un succes din acest punct de vedere
este constituit de introducerea in forma
republicatd a Legii nr. 10/1995 cu privire la
calitatea in constructii, la articolul 9 referitor
la componentele sistemului de calitate, a



punctelor m) si n), cu privire la ,certificarea
calificarii tehnico-profesionale a operatorilor
economici care presteazd servicii de proiectare
si/sau consultantd in constructii”, respectiv
ycertificarea calificirii  tehnico-profesionale
a operatorilor economici care executd lucriri
de constructii”. Desigur, in aceastd perioadd
au loc negocieri intre reprezentantii antre-
prenorilor si autorititi pentru a se stabili cu
exactitate componenta echipelor de specialisti
care vor gira procesul de verificare a compe-
tentelor profesionale si a dotirilor tehnice.
La momentul actual, este dificil de estimat
daci procesele respective vor cidea in sarcina
unor functionari publici sau a unor experti
desemnati, care si demonstreze echidistanti
si obiectivitate, in acelasi timp.

Generatia milenarilor poate schimba
perceptia asupra montajului
profesional

In fine, cea de-a treia temi propusi spre
dezbatere a fost reprezentati de incheierea
ciclului de traducere a ghidurilor de montaj
profesional al ansamblurilor de timplirie
termoizolanti, prin aparitia in variantd
roméneasci a celei de-a doua lucriri pe tema
respectivd, cu titlul ,Ghid pentru montajul
peretilor cortind”. Realizat de o echipi de
experti a reputatului institut german ift
Rosenheim, sub patronajul asociatiei de

asigurare a calititii RAL, documentul este
o veritabild capodoperd tehnicd, sintetizind
intreaga problematici legati de instalarea
corectd a acestor structuri moderne. Dupd cum
se stie, improvizatiile au suscitat multd vreme
atentia expertilor, care s-au confruntat de-a
lungul anilor cu diverse reclamatii cu privire
la punerea incorectd in operi a produselor de
taimplirie. Fird a se constitui intr-un panaceu,
ambele ghiduri disponibile in prezent pe
piata locald, atat cel pentru ferestre/usi, cat si
cel mai recent, care a fost mentionat anterior,
vor fi de un real folos companiilor implicate
in operatiuni de instalare, cu atdt mai mult
cu cat prevederile legale actuale cu privire la
auditarea energetici a proiectelor vor impune,
fir indoiald, o mai mare atentie asupra deta-
liflor de montaj ce pot asigura succesul sau,
dimpotrivi, se pot constitui in cauza princi-
pald a esecului unei lucrdri. Desigur, calcule
realiste indicd faptul cd, pentru a finanta un
proces de instalare in conformitate cu ghidu-
rile ift Rosenheim, costurile cu tdmpliria se
vor dubla, practic, ceea ce se poate constitui
intr-o cauzd subiectivi de respingere a unei
asemenea alternative. Totusi, odatd cu evolutia
pietei este de asteptat ca cererea si se orien-
teze tot mai mult spre astfel de solutii, iar
companiile s3 descopere profitabilitatea supe-
rioard a unor rulaje de produse si servicii cu
o valoare ridicati foarte mare. Desigur, existd
si optiunea compromisului, care a marcat

EVENT |

istoria de aproape trei decenii a operatiunilor
de montaj din Roménia, insi este de presupus
cd aceasta nu va mai fi la fel de atractivi ca
in trecut, fie si numai pentru simplul motiv
ci beneficiarii din generatia milenarilor au
alte valori si o abordare net diferitd fatd de
predecesorii lor. In continuare, sunt punctate
succint inteventiile cele mai interesante de la
videoconferinta care a avut loc la finele lui
septembrie a.c.

Lorincz Barnabas - director executiv al
PPTT: ,Programul guvernului Romaniei
intitulat ,Casa eficientd energetic” constituie
o initiativd benefici pentru domeniul nostru
de activitate, putind genera o injectie
binevenitd de capital. Desigur, ar fi fost bine
ca un asemenea plan si fi fost initiat mult
mai devreme. La momentul actual, fondurile
propuse sunt aproape epuizate, fiind cheltuite
deja aproape 300 milioane de lei pentru circa
8.000 de aplicatii. In ceea ce priveste auditul,
este posibild o misurare precisd a castigului
energetic obtinut prin actiunile de reabilitare
implementate, cu conditia ca procesul
respectiv s fie bine documentat si realizat
atat in faza initiald, cit si in cea finald. O
conditie a calititii lucririlor o constituie insd
certificarea companiilor care pun in operd
proiectele, iar pe segmentul ferestrelor un
astfel de proces este derulat de PPTT de mai

multi ani. In trecut, am propus ministerului
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EVENIMENT

de resort realizarea unui normativ care si
reglementeze operatiunile de montaj, elabo-
rand chiar un draft, conceput in colaborare
cu cei mai importanti furnizori de materiale
care activeazd pe piata din Roménia. Din
picate, demersul nostru s-a finalizat cu un
esec, din diverse motive, una dintre cauze
fiind aceea cd autorititile publice nu doresc
intotdeauna ca un domeniu sau altul si fie
foarte bine clarificat. Sperim ca lucrurile
si se schimbe inclusiv din acest punct de
vedere. Referitor la certificarea previzutd
in forma modificati a Legii 10 cu privire la
calitatea in constructii, trebuie mentionat ci
schimbarea respectivd a survenit ca urmare
a presiunilor exercitate de FPSC. Problema
este ci in termen de doi ani de la publicarea
legii trebuie stabilite normele de aplicare.
Noi am incercat si gisim un numitor comun
al pozitiei mediului de afaceri si celui univer-
sitar cu privire la acest subiect, insd oficialii
Guvernului au prorogat pentru a doua oard
luarea unei decizii. Astfel, este obligatoriu
ca pand in august 2021 si fie clarificatd
problema in cauzd’.

Adrian Zamfir - director general Glass Rom
Impex: ,Sustinem in mod expres prezenta
expertilor in comisiile de evaluare a compa-
niilor de constructii. Din picate, senzatia este
cd in prezent ne invartim intr-un cerc vicios.
Titulatura de experti in Romania este datd de
experienta fieciruia in domeniul sdu de activi-
tate, unde nu este obligatoriu ca ceea ce face si
fie neapirat corect. Problemele apirute de-a
lungul timpului, cel putin in domeniul pere-
tilor cortind, sunt rezultatul greselilor reali-
zate de unii dintre acesti asa-numiti experti.
In plus, dacid se pune problema sutinerii unui
punct de vedere in instantd, datd fiind pozitia
subiectivd a persoanelor respective, este difi-
cila formularea unei pozitii general acceptate.
De aceea, este imperios necesard clarificarea
notiunii de expert in fatade corting, ca fiind
o persoani a cdrui calificare si fie validati de
autorititile publice. Noi, ca membri ai unei
organizatii patronale, vom avea sanse reale de
a ne impune punctul de vedere doar atunci
cind se va schimba si abordarea guverna-
mentald, in sensul unei orientiri in directia
profesionistd si nu in cea politicd. In ceea ce
priveste activitatea companiei, noi suntem
intr-o pozitie favorizati datoritd faptului ci
avem investitori in actionariat, ceea ce ne-a
permis si depisim destul de usor problemele
generate de pandemia Covid-19, intrucit in
ultima perioadd am lucrat pentru partenerii
nostri. Referitor la montajul elementelor de
tamplirie termoizolantd, considerim ci este
necesard stabilirea unui set de reguli generale
care si fie respectate de toatd lumea, deoarece
subiectivismul, mai ales cel al proiectantilor,
duce la o serie de interpretiri, cum ar fi cele
referitoare la reactia la foc a peretilor corting,
in final ajungindu-se, iarisi, la un cerc vicios,
tird ca problema de fond si fie solutionata”.
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Floris Lazarescu, administrator Romserv
Invest: ,Am reusit si depisim, pini in
prezent, provocirile pandemiei Covid-19, iar
cifra de afaceri a companiei noastre a sporit
semnificativ in perioada respectivi, la fel ca
si profitul. Punem aceastd evolutie pe seama
eforturilor depuse de PPTT si FPSC, care au
avut ca rezultat adoptarea OUG nr. 114/2018,
ce a adus multiple avantaje companiilor din
domeniul constructiilor si, implicit, celor de
pe segmentul de timplirie termoizolanti.
Au fost solutionate multiple probleme legate
de salarizare, de recrutarea fortei calificate
de munci etc. Oamenii reprezinti un activ
extrem de valoros al oricdrei companii, indi-
ferent de nivelul de automatizare a acesteia.
In ceea ce priveste montajul profesionist,
din picate la momentul actual pe piata din
Romainia sunt extraordinar de putine cazurile
in care apar astfel de solicitiri, nici micar
dezvoltatorii nefiind interesati de asemenea
abordiri. Desigur, pentru companii, o valoare
adiugati mai mare a produsului finit s-ar
transpune in mod automat asupra profitabi-
litatii. Pentru a ajunge insi acolo este necesar
ca beneficiarii si constientizeze importanta
respectdrii unor norme minimale de montaj si
sd inteleagd avantajele pe care acesta le aduce,
in materie de eficientd energeticd, etanseizare,
durabilitate, functionalitate etc. Din picate,
in prezent clientii sunt mai degrabd atrasi
de reducerile de preg si ignori toate celelalte
aspecte. O vind majord o au si cei care aplicd
astfel de strategii, intrucit prin acestea nu
fac altceva decat si ziddirniceascd eforturile
financiare ale utilizatorilor care, in final, se
aleg cu o solutie tehnici necorespunzitoare”.

Paul Chipriean, Head of Window Solutions
Rehau Romania: ,Aniversim 25 de ani de
prezentd pe segmentul de profile PVC din
Romania intr-un context atipic, dat de criza
sanitard pe care o traversim. Cu siguranti, vom
mai rimane inci multd vreme de acum inainte
pe piata locald, unde tintim mereu sa ocupim
o pozitie fruntagi in topul furnizorilor. In ceea
ce priveste motajul corect, din punctul nostru
de vedere pentru proiectele mari din gama
low-cost sau mediu este aproape imposibil
de impus un sistem de calitate. Inregistrim
foarte multe reclamatii din acest punct de
vedere, beneficiarii crezand, in mod eronat,
ci Rehau are vreo responsabilitate in ceea
ce priveste instalarea. Deficiente apar si din
cauza faptului ci producitorii monteazi prin
intermediul unor dealer, ale ciror practici de
montaj nu pot fi controlate. Noi am initiat un
proiect intitulat Rehau Authorised Partner,
ce are ca scop autorizarea atit pe partea de
productie, cit si pe cea de montaj. Obiectivul
declarat este si ajungem la zero reclamatii,
indiferent daci este vorba despre performan-
tele produsului sau punerea acestuia in operi.
Desi echipa manageriald actuali a Rehau
se afli pe aceastd pozitie de numai doi ani,
experienta cumulati in aceastd perioadd ne-a

demonstrat ci industria de timplirie termo-
izolanti este una dintre cele mai complexe din
domeniul constructiilor. Apreciem eforturile
patronatului si considerdm ci ar fi benefici
existenta unor verificatori de proiecte si a
unor experti din partea ministerului de resort.
Noi am fost permanent promotorii calititii,
in prezent aflindu-ne pe punctul de a lansa
o solutie inovatoare, care si faciliteze in mod
semnificativ operatiunile de montaj. Este
vorba despre sistemul Rehau JustSmart, un
produs care permite instalarea unei ferestre de
citre un singur operator, indiferent de profilul
din care este executatd aceasta’.

Geo Bostan - sales manager Alukonigstahl:
,Recent s-a implinit un sfert de secol de
cind Alukonigstahl activeazd oficial pe
piata locald, livrdnd solutii de cea mai inaltd
calitate. Despre aceeasi calitate este vorba si
atunci cind analizim cele doud ghiduri ift
Rosenheim pe care revista Fereastra le distri-
buie in Romania. Cele doui lucriri reprezinti,
in esentd, rdspunsul la intreaga problematici
aflati in discutie. Documentele includ toate
informatiile legate de montajul corect, iar
faptul ¢d in prezent sunt disponibile in limba
romind constituie un mare avantaj. In ceea
ce ne priveste, dupd cum se stie, produsele pe
care le promovim - Schiico pe segmentul de
aluminiu, respectiv Jansen pe ce de otel - sunt
recunoscute prin nivelul ridicat de inovatie
pe care il incorporeazi. Nici acest an nu
facem exceptie, fiind lansate produse cu care
venim in intimpinarea cererii partenerilor. In
prezent, promovim pe piata romaneasci circa
290 de sisteme, la nivel global existind peste
600 de tipuri de profile. Chiar si pentru un
specialist este dificil si le cunoasci pe toate,
de aceea fiind utild consultarea cataloagelor
online unde pot afla informatii complete
despre fiecare dintre acestea. Multe dintre
acestea reprezintd recomanddri cu privire
la montaj, intrucat un produs, indiferent de
performantele sale, nu oferd ceea ce promite
daci nu este bine pus in operi. De aceea,
probabil c¢i de o importantd capitald este
controlul calitdtii atat in fabricd, cat si pe
santier, care, alituri de respectarea normelor
stipulate in cadrul ghidurilor, ar putea duce
la rezultate mult mai bune decit cele care se
inregistreazi in prezent”.

Mihnea Albulescu - area sales manager
Roto Roménia: ,Urmim indeaproape trendul
constructiilor in aceastd perioadd dificild
marcati de pandemie. Nu am intimpinat
probleme de aprovizionare a partenerilor.
Ne-am capacitat depozitul in asa fel incit,
chiar si in intervalul in care a fost declarati
stare de urgentd, am reusit si gestionim bine
situatia. Fabricile noaste au functionat in
regim normal, iar digitalizarea ne-a ajutat
foarte mult in optimizarea operatiunilor.
Toate informatiile despre produsele noi si
montajul acestora sunt disponibile in sisteme



de scolarizare online, astfel incit partenerii
beneficiazd de informatii actualizate cu privire
la solutiile din portofoliul nostru. Din picate,
mediul virtual are limitele sale si nu poate
inlocui in totalitate contactul direct dintre
persoane si, de aceea, nici nu ar fi de dorit o
trecere exclusivi la sistemele digitale. Totusi,
absenta de la tirguri si expozitii va fi compen-
satd de prezentdri virtuale care si ne permiti
prezentarea celor mai recente produse citre
parteneri. Una dintre cele mai interesante
solutii din portofoliul Roto - o companie al
cirei fondator a inventat sistemele oscilo-
batante - este reprezentati in continuare
de sistemul Roto NX, care ne consolideazi
pozitia de lider mondial pe acest segment
de deschideri. Noi adaptim in permanenti
feroneria la necesititile clientului, astfel incét
sistemele noastre evolueazi in mod continuu,
iar Roto NX constituie expresia concretid a
procesului respectiv”.

Dana Badea, Product Manager al
Alukénigstahl: ,Suntem tot timpul preocu-
pati pentru a dezvolta solutii utile atat pentru
prezent, cit si pentru viitor. Intrucat digita-
lizarea a devenit, in ultimii ani, una dintre
directiile majore de dezvoltare, propunem
o solutie destinatd atelierelor de timplirie,
conceputd pentru a optimiza procesele de
fabricatie. Fabrication Data Center constituie
un dispozitiv de tip minicalculator ce include

EVENT

un display dotat cu ecran tactil si un scanner
pentru codurile de bare. Este preferabili
utilizarea online a instrumentului respectiv,
pentru a asigura o conexiune directd la
cataloagele electronice puse la dispozitie de
Alukonigstahl. Pe calculator este preinstalat
un program dedicat SchucAl, folosit pentru
operatiunile de scanare, ce are capacitatea
de a identifica pozitia din care face parte
profilul ce urmeazi a fi prelucrat (informatii
suplimentare despre acesta sunt disponibile
in cataloage), printr-o simpli apisare a buto-
nului Find de pe ecran. De asemenea, dispo-
zitivul asigurd accesul la informatii legate de
prelucririle profilului, prin accesarea sectiunii
Processing. Se pot adiuga si prelucriri
suplimentare sau vizualiza cele deja existente,
aferente elementului respectiv. Fabrication
Data Center se foloseste inclusiv pentru vizu-
alizarea filmelor de montaj, disponibile tot in
cataloagele online, ce faciliteazi intelegerea
modului in care se poate realiza instalarea
anumitor componente. Practic, dispozitivul
descris antrerior este un produs foarte util,
optimizat anterior pentru utilizarea in atelier,
ce permite operatorilor vizionarea tridimen-
sionald a operatiunilor ce trebuie executate,
pentru a elimina erorile ce ar putea apirea”.

Andrei Cojanu - trainer si tehnician CAD
Plan: ,Deja in Europa de Vest modul de lucru
cu BIM a devenit deja standard, iar pe piata

din Romania trendul respectiv a inceput si
fie tot mai vizibil atdt in ceea ce-i priveste
pe inginerii proiectanti, cit si pe arhitecti.
Estimdm o crestere exponentiald a gradului
de utilizare in urmitoarele luni, ca urmare
a experientei recente, ce a obligat, practic,
intreaga societate si se adapteze la noile
modele digitale. Pe segmentul proiectirii
peretilor cortind, compania noastrd promo-
veazd aplicatia specializati Athena. Suntem
o firmi din Frankfurt - Germania, cu 25 de
ani de experientd in domeniul proiectirii
asistate de computer, avind 16 parteneri in
intreaga lume. Aplicatia Athena este dispo-
nibild in 10 limbi si are deja peste 15.000 de
utilizatori pe plan global. Obiectivul nostru
actual este de a interconecta, prin interme-
diul acestui software, aplicatia CAD cu cea
de gestiune de tip ERP si cu cea de productie
CAM. Felul cum realizim acest lucru poate fi
explicat prin intermediul a doud proiecte de
referintd: Dock in Three, din Praga, respectiv
Ferreus Dome - o extindere a unui hotel din
Cracovia. Athena este cea mai buni combi-
natie intre 2D si 3D, ca interfatd dintre ERP,
modulele de calcul si cele de productie. Toate
cele mentionate anterior conlucreazi, astfel,
in mod optim la atingerea tintei propuse,
care constd in facilitarea operatiunilor de
proiectare si executie a fatadelor cortind
moderne”.

Ovidiu STEFANESCU

manere

Q

de usa spatjale

cat si la exterior.

Manerele sunt fabricate din otel inoxidabil cu finisaj satinat, avand astfel
0 buna rezistenta la intemperii si coroziune, inclusiv la cea a acizilor slabi.
De asemenea, este aprobata oficial si autorizata folosirea acestei game
de manere greenteQ in medii afectate de poluare moderata cu clorura

si cu dioxid de sulf.

Manerele greenteQ sunt testate pentru o utilizare extrem de intensa.

Gama de produse marca greenteQ contine in principal produse destinate
aplicatiilor in constructii si comert si este disponibila in intreaga lume.

WWW.VBH.RO

Prin diferitele forme si dimensiuni, manerele de usi spatiale greenteQ
ofera o varietate mare de optiuni de design pentru toate tipologiile de usi
(lemn, plastic, aluminiu si sticld). Sistemele variate de montare permit
utilizarea manerelor pe o singura parte sau in pereche, atéat la interior
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ANALIZA

Exportul, perturbat temporar de efectele crizei sanitare

[=] Desi in ultimii ani s-a constatat in
H principiu (cu unele intreruperi, in
2016, 2017, 2018 si doar punctual in
* 2019-2020) un reviriment in sectorul
constructiilor, pe piafa autobtond de ferestre cererea
continud §i in acest an, mai ales in contextul actualei
crize sanitare, sd se afle sub potenfialul capacititilor
de productie ale firmelor din bransd, cu toate cd, pe
termen mediu, se evidenfiazd §i in continuare premi-
sele unei reludri sustinute a comenzilor. De aceea,
pentru ainduce totugi o notd de optimism ponderat in
rindul managerilor din brangd, obligati sd activeze 5i
in continuare intr-un mediu de afaceri tot mai arid si
competitiv (marcat inclusiv de necesitatea stringentii
a adaptirii la noile caracteristici ale cererii, precum
si la procesul de digitalizare), trebuie precizat cd,
in ultimul deceniu, a fost identificatd §i exploatati
cu un deosebit succes una din putinele oportunitifi
care au asigurat continuitatea activitdfii, in condifii
onorabile, a firmelor specializate - si anume exportul.

Exports, temporarily disrupted by the
effects of the health crisis

Although in recent years there has recorded a
recovery in the construction sector, on the domestic
Jenestration market the demand continues this
year (especially in the context of the current
sanitary crises) to remain under the potential

of the production capacities of the companies in
the branch, although, in the medium term, the
premises of a sustained resumption of orders are
still realistic. Therefore, companies are forced to
continue to operate in an increasingly arid and
competitive business environment (marked by
the urgent need to adapt to new characteristics

of demand, such as and the digitization process).
In the last decade, one of the few opportunities -
namely export - has ensured the continuity of the
activity of specialized companies. Regarding the
activity of producers in our country, which either
carry out direct export sales operations or through
partnerships with local companies, it must also be
said that the option of delivery to foreign markets
continues to be viable even in the pandemic period,
its negative effects only occasionally disrupting
the main target markets. According the analysis
of current information, especially in the spring
of this year, with the first wave of the Covid-19
pandemic, the decrease in exports, for two months,
was about -50% and the main problems was
related, in general, to the impediments regarding
the international transport of finished products.
However, international trade operations have
gradually resumed, although that there are still
several restrictions on the movement of persons
and some in terms of movement of goods. The
premises regarding the relatively optimal export
conditions are still visible, especially since certain
data, available from Eurostat, extracted on
1.10.2020 and updated on 4.08.2020, confirm the
upward trend of joinery deliveries. Consequently,
the officials of the European Institute of Statistics
have estimated, for 2019, exports of 236.7
million euro O’Or PVC, aluminum, steel and
wood joinery), which represents an increase
compared to the 235.5 million euro of 2018.
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In ceea ce privegte activitatea producitorilor din tara
noastrd, care fie deruleazi operatiuni de vinzare directi
la export, fie prin intermediul unor parteneriate cu firme
locale, deja consolidate, mai trebuie spus si ¢ optiunea
livririi pe pietele din striinitate continud si fie viabild
chiar si in perioada pandemiei, ale crei efecte (destul de
grave in Europa) au perturbat doar punctual principalele
piete-tintd. Din analiza informatiilor curente, mai ales in
primdvara acestui an, odatd cu primul val al pandemiei
de Covid-19 (care a dus la reactia rapidd a guvernelor
majorititii tirilor din intreaga lume, ce au impus masuri
restrictive de tipul stirii de urgentd), rezultd ci sciderea
exportului, timp de doud luni, a fost de circa -50%,
principalele probleme semnalate de exportatorii din tara
noastrd fiind legate, in general, de impedimentele privind
transportul international al produselor finite. Operatiunile
de comert international s-au reluat insi treptat, desi
trebuie spus i existd in continuare mai multe restrictii
aplicate circulatiei persoanelor (obligate si efectueze teste
relativ costisitoare, daci se deplaseazi in striinitate si, in
cazul existentei unor probleme de sinitate, fortate si intre
in carantini sau in autoizolare, timp de 14 zle), cu unele
situati dificile si in ceea ce priveste circulatia marfurilor.

Livrarile externe de tamplarie din PVC sunt
cele mai consistente

Premisele privind derularea in conditii relativ optime
a exportului sunt insd vizibile i in continuare, mai
ales ci anumite date, disponibile la Eurostat, extrase la
1.10.2020 si actualizate la data de 4.08.2020, confirmi
trendul ascendent al livririlor de tamplirie din fara
noastrd. In consecintd, oficialii institutului european de
statisticd au estimat, pentru 2019, exporturi de 236,7
milioane de euro (la timpliria din PVC, aluminiu, ofel si
lemn), ceea ce reprezinti o ascensiune fagd de cele 235,5
milioane de euro din 2018.

Dupi cum se cunoaste, pe plan european, sectorul
timpliriei din PVC este reunit in cadrul unui cod
PRODCOM specific - pentru categoria , Ferestre s usi
din material plastic, inclusiv ramele, tocurile si cercevelele
acestora’, disponibil in bazele de date ale biroului european

de statistici Eurostat. Astfel, pentru intervalul fanuarie-
decembrie 2019, valoarea productiei din Roménia a fost
de 482,5 milioane de euro, fiind corespunzitoare unei
cantititi de peste 6,22 milioane de unititi. Din acest nivel,
exportul a insumat 177,3 milioane de euro (1,08 milioane
de bucii), ceea ce plaseazi tara noastrd pe pozitia a treia
din UE, dupi Polonia si Germania, far importul s-a cifrat
la 22,3 milioane de euro, pentru 689.827 de unititi. In
2018, producia internd autohtond a fost putin peste 45,4
milioane de euro (4,6 milioane de buciti), cu un export
de 174,5 milioane de euro (1,13 milioane de unititi) si o
cotd a importului de 19,5 milioane de euro (870.220 de
buciti). Datele agregate referitoare exclusiv la productie
arat faptul ci in UE-28, anul trecut, s-au fabricat aproape
70 de milioane de ferestre i usi din PVC, in cuantum de
13,56 miliarde euro. Tot in UE-28, importul de timplirie
din PVC s-a plasat la 1,4 miliarde euro si circa 24,3
milioane de unititi, iar exportul la aproape 2,42 miliarde
euro si 25,24 milioane de bucati. Mai trebuie specificat
ci din statistica Eurostat (PRODVAL si PRODQNT)
s-a decis excluderea unor date, nedeclarate de unele state
membre sau care contin erori.

Exportul de ansambluri din alte materiale a
atins cote optime

Datele biroului european de statisticd, aferente interva-
lului ianuarie-decembrie 2019 si codului PRODCOM
,Usi din aluminiu, ramele acestora, ferestre din aluminiu,
tocuri i cercevele din acelasi material”, confirma faptul ci
valoarea productiei interne din Roménia - §i cantitatea
aferentd - continui si fie inferioare potentialului real al
pietei autohtone de profil. Mai precis, in 2019, productia
interni oficiali de timplirie din aluminiu din fara noastri
(care - Ia fel ca i pe celelalte segmente - nu ia in conside-
rare activitatea nefiscalizatd) se cifreazd la 51,8 milioane
de euro (pentru 191.833 de unitii), importul plasindu-se
la putin peste 7,6 milioane de euro (391.100 de buciti),
iar exportul la 34,5 milioane de euro (sau 160.001 buciti).
La nivelul lui 2018, productia internd din tara noastrd s-a
situat la 53,8 milioane de euro, pentru 294.788 de unitii,
cuun import de 290.128 de buciti (respectiv, 6,7 milioane



de euro) si un export de 229.578 de unititi (in cuantum
de 35,3 milioane de euro) . In cadrul UE-28, productia
de timplirie din aluminiu a statelor membre a insumat,
anul trecut, 13,9 miliarde euro, sumd corespunzitoare
unei cantititi de 38,2 milioane de ferestre si usi, importul
fiind de 1,06 miliarde euro (25,5 milioane de unititi), iar
exportul de aproape 1,9 miliarde euro (12,1 milioane de
buciti).

In acelasi timp, cele mai recente date disponibile la biroul
european de statisticd Eurostat, cu privire la codul
PRODCOM ce reuneste produsele denumite , Ferestre,
ferestre de tip francez si cadrele lor, din lemn”, indicd faptul
ci,in Roménia, s-au produs, anul trecut, 211.344 de buciti
cuun cuantum de circa 31,7 milioane de euro, iar exportul
s-a cifrat la 170675 de unitifi (pentru 16,6 milioane de
euro). Totodatd, in Romdnia s-au importat 123.826 de
ferestre din lemn, care au totalizat 6,8 milioane de euro. La
nivelul Jui 2018, indicii PRODVAL si PRODQNT
pentru aceste ansambluri au fost, In tara noastrd, de 27,2
milioane de euro si 158.719 de unititi, cu un export de
18,2 milioane de euro i 177.854 de unititi i importuri de
6,4 milioane de euro i 91.321 de bucii. In 2019, valoarea
productiei de ferestre din lemn la nivelul UE-28 a fost de
circa 6,5 miliarde euro, pentru 19,9 milioane de buciti, cu
un export extra-comunitar de 1,46 miliarde euro (9,37
milioane de unitii) si o cotd a importului de 1,13 miliarde
euro si 8,73 milioane de unititi. Noile date ale Eurostat,
valabile pentru anul 2019 cu privire la produsele reunite in
cadrul codului PRODCOM denumit,Usi din otel si alte
metale (exclusiv aluminiu), cadre pentru ugi, ferestre din
otel si ramele acestora” reflectd faptul ¢ indicatorul valoric
al pietei romanesti de profil, rezultat prin analiza pragului

ANALYSIS

de referingi PRODVAL (cuantumul productiei interne),
indici o valoare optimi (circa 28,7 milioane de euro), ceca
ce Inseamnd ci firmele din brangi auun potential insemnat
in ceea ce priveste vanzirile, inclusiv pe plan local. Totusi,
productia internd din Roménia, ce a insumat anul trecut
28,7 milioane de euro (sau 89.878 de unititi), a fost
surclasati de importur, ciftate la 43,5 milioane de euro si
486.472 de buciti, in timp ce exporturile de ansambluri
metalice nu au depisit 8,3 milioane de euro, pentru 56.529
de unititi. In cele ce urmeazi, sunt prezentate mai multe
opinii formulate de principalii exportatori de timplirie, ce
reprezintd, in general, producitori consacrati din Roménia.

Florin Oncioiu, administrator Arcom Gealan:
,Pandemia de Covid-19 a avut un impact deosebit de
puternic asupra operagiunilor noastre de export.
Conform evaludrilor curente, putem afirma ci rezulta-
tele generate de activititile respective s-au redus la
jumitate in primele noud luni din 2020, fatd de perioada
similard a anului precedent, astfel incit, la momentul

actual, cifra de afaceri pe acest segment reprezinti nu
mai mult de 15% din totalul rezultatelor. Dintre pietele
externe pe care activeazd compania noastrd, foarte
puternic afectate au fost cele din zona Golfului Persic,
unde, practic, in perioada carantinei, toate lucririle au
fost stopate. La momentul actual insd, sesizim instalarea
unui oarecare trend de revigorare, concretizat prin relu-
area lucrului la anumite obiective, dar este greu de crezut
ci va mai fi posibild o recuperare a pierderilor pni la
finele anului in curs. Din fericire pentru noi, sciderile au
fost In totalitate compensate de cregterile pe care le-am
consemnat pe piaa din Roménia, unde suntem impli-
cati intr-o multitudine de proiecte atét din gama reabili-
tirilor, cat si din cea a constructiei de imobile rezidentiale
noi. Practic, pe segmentele respective, am inregistrat
imbunititiri nete, care au ficut ca, la finele lunii septem-
brie, cifra de afacer totala s s situeze la nivelul celei din
anul precedent. In ceea ce priveste prognozele, estimim
chiar ¢ vom incheia anul cu vinziri mai mari decit cele
raportate in 2019. De asemenea, sperim ca anul urmétor
situatia la export si se remedieze complet. In continuare,
lucrim cu sisteme de cea mai inaltd performantd, de la
furnizori traditionali precum Gealan si Roto, far acesta
constituie un argument solid, ce garanteazi calitatea
produselor promovate. Desigur, rimanem precauti si
abordim pandemia de Covid-19 cu cea mai mare
atentie. Datoritd specificului activitatii noastre, lucrul la
distantd nu este posibil decit pentru o parte a persona-
lului TESA, dar am reusit si gestiondm in mod optim
criza i si mentinem liniile de productie in functiune.
Pentru relatiile cu furnizorii si partenerii, profitim de
avantajele sistemelor virtuale de comunicare, cu toate ci,

Descoperiti

Calitatea sistemelor germane bine facute

KOMMERLING 76 MD - este cel mai modern si cel mai bun
sistem de ferestre si usi din clasa sa

Acest sistem este de inalta calitate, datoritd termoizolatiei sale avand ca efecte: economii vizibile in
costurile de incdlzire, o protectie fonica optima, o protectie antiefractie si ofera totodata o gama larga
de optiuni de design, prin forma si culoare.

Sistemul KOMMERLING 76 MD

ca e vorba despre proiectare, proprietafi

stabilizatori ecologici complet reciclabile.

cu o grosime de pana la 48 mm. Gratie

ofera toate beneficiile ferestrelor moderne.

Acest sistem indeplineste toate standardele, fie

structurale, valori de izolare sau protectia
mediului inconjurator, datorita profilelor PVC cu

Sistemul KOMMERLING 76 MD - cu un design
inovator, poate suporta geamuri duble sau triple

KOMMERLING'
# PREMILM FENSTER

KOMMERLING 76 MD

Sisteme de ferestre si usi cu
adancime constructiva de 76 mm,
ideala pentru renovari sau cladiri noi

p Sistem de profil cu 6 camere de
izolare termica si fonica

p Garnitura centrala suplimentara
asigurd cea mai buna protectie
termica si fonica

p Izolare fonica de pana la 48 dB

p Combinatia dintre tocul si cerceveaua
standard este de 108 mm

p Solutii de ventilare

p Sistem antiefractie datorita armaturilor
speciale

p Cu noul sistem economisiti costurile
energetice, avand un coeficient de

tehnologiei inteligente de fixare, instalarea
profesionala se executa usor si curat, facilitand
schimbarea tamplariei vechi cu noul sistem de
ferestre moderne.

izolare termica a profilului cu o valoare
in versiunea standard (doar PVC si
arméturi) de U, = 1.0 W/(m2K)

» Disponibil in alb, crem si culori sau
texturi de lemn

P Utilizat si la casele pasive
U, = 0,80 W/(m2K)

Ofera variante de placare cu aluminiu la exterior:
AluClip, AluClip Pro, AluClip Zero si AddOn.

!; profine

Profine Roméania SRL

Sos. Alexandriei 152-156, Bragadiru, llfov, Tel.: 021 420 30 60, office@profine.ro, www.koemmerling.com/ro
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dupi finalizarea stirii de urgentd, am reluat si o parte din

intalnirile directe”.

Gelmar Savulescu, director general al companiei
Fereastra Suki: ,Cele mai recente analize financiare ale
activititii companiei noastre relevi faptul ci activitatea de
export pe care o deruldm genereazi aproximativ jumitate
din incasirile inregistrate pe segmentul productiei de
tamplirie. Pentru acest an, estimdm ci din operatiunile
externe vom reusi si cumulim intre 1,5 milioane de euro
si 1,7 milioane de euro. In prezent, ne adresim preponde-
rent pietelor din Italia si Canada, insi ne propunem ca, in
viitorul apropiat, si accesim inclusiv zona Marii Britani,
cu produse specifice acesteia. Anul 2020 nu a fost usor,
fiind marcat de dezechilibrele generate de pandemia de
Covid-19. Concret, am intimpinat anumite probleme
legate de carantina care a fost impusi de guvernele unor
state unde compania noastrd deruleaz activititi comer-
clale. Situatia respectivd a dus, in mod inerent, la sciderea
comenzlor si ne-a forfat si aplicim o serie de mésuri mai
dure, pentru a tine costurile sub control. Este vorba, in
principal, despre somajul tehnic partial care a vizat o parte
a echipei noastre. Mai important insi este faptul ci am
actionat hotirat pentru a preintimpina inrdutitirea situa-
tiei, luand o serie de misuri igenico-sanitare, care si
asigure protectia angajatilor si clientilor. In afard de
acestea, am investit In cresterea capacititilor de productie,
prin relocarea activitatilor curente in spaii noi, mai mari,
mai sigure si, in acelasi timp, mai bine adaptate nevoilor
curente de afaceri. Toate cele mentionate anterior consti-
tuie o dovadi ci ne mentinem optimismul §i mizim in
continuare pe consolidarea afacerii. In ceea ce priveste
strict exportul, estimdrile noastre indici faptul ci, desi
ponderea cantitativi a acestora se va mentine in jurul
nivelului de 50%, cea valorici se va majora in perioada
urmitoare, tocmai datoritd calititii superioare a produ-
selor pe care le livrim’”.

<+
Florin Luca, director executival ADF Prod: , Livririle de
produse specifice pe pietele externe au insumat, in 2019,
aproximativ 40% din cifra de afaceri proprie, pentru anul
in curs fiind anticipatd o mentinere a acestei ponderi.
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Derulim operatiuni de export in tiri precum Italia,
Franta, Germania, Belgia si Austria. Produsele ce poarti
marca ADF sunt fabricate conform aceloragi standarde
de calitate atit pentru piata nationald, cit si pentru cele
externe. Ansamblurile termoizolante sunt disponibile in
urmitoarele game constructive: ADF Exclusiy, ADF
Design, ADF Smart, ADF Smart Alu si ADF Premium.
Acestea integreazi profile Salamander (seriile bluEvolu-
tion 92, bluEvolution 82 si Streamline 76), feroneric
Maco, geam termoizolant realizat cu sticli Saint-Gobain
si distantier termic DuraTherm. Aceastd tehnologie de
aplicare robotizat a distantierului de tip warm edge -
DuraTherm este unici in Roménia. Pe pietele externe,
avem in desfisurare parteneriate cu firme locale care se
implicd si in instalarea produselor, tara cea mai reprezen-
tativi din acest punct de vedere fiind Italia. Livririle
externe proprii din 2020 au fost afectate de restrictionarea
transporturilor de marfi si de inchiderea granitelor in
unele tiri europene din lunile aprilie si mai. Astfel, criza
sanitard internationald a avut un impact destul de impor-
tant asupra planurilor pe care ni le-am ficut la inceputul
acestui an. In continuare, considerdm insi ¢i exporturile
proprii vor creste (urmand a fi recuperate pierderile din
intervalul stirii de urgentd/ de alertd) si ne asteptim ca
acest segment si se dezvolte atit timp cat produsele livrate
vor fi conforme cu normativele i cerintele Uniunii
Europene. De asemenea, pe aceste piete externe vor intra
in vigoare noi exigente de termoizolare care considerim
civor influenta intr-un mod pozitiv procesul de vinzare a
produselor premium, potentialii beneficiari urmand s se
orienteze citre achizitia de produse calitative si care
respectd normativele impuse de legislatia UE”.

l"|!.:|!!ill|a

Dan Ofrim, administrator al Arcer:, Activititile de export
au o contributie de aproximativ 20% la incasirile proprii.
Acest procent este unul care variazd, in perioada 2012 -
2014, atingéindu-se ponderi de peste 30% din productie.
Am exportat in tiri precum Olanda, Germania, Elvetia,
Marea Britanie, Franta si Ungaria si am avut mai multe
proiecte importante in Paris si Miinchen. La inceputul
anului 2020, am primit doud comenzi pe care le-am tinut
pe stoc, pentru ci nu au putut fi livrate. De asemenea, am
avut o propunere pentru o lucrare noud in Lewisburg
(Statele Unite ale Americii). Cu toate dificultitile inregis-
trate, trebuie sd gsim solutii pentru a merge mai departe
si in ceea ce priveste operatiunile de export. Incasirile
proprii s-au inscris in ultima perioad pe un trend ascen-
dent. Anul 2019 de exemplu a fost mai bun decit 2018 cu
aproximativ 12%, cifra de afaceri atingind valoarea de
aproximativ doud milioane de euro. Pentru 2020 ne-am
fixat o tintd de 2,5 milioane de euro si sperim ci vom
reusi s-o atingem, in pofida conditiilor dificile de piati. La
realizarea acestor rezultate, contributia timpliriel pentru
exterior este de aproximativ 30%, iar a celei pentru

interior, de 25%, diferenta revenind mobilierului (30%) i
confectiilor de interior/exterior (sciri, diferite placiri de
pereti etc.). La nivel intern, livririle se realizeazi prin
intermediul celor doud birouri de vanzare din Cluj-
Napoca si Bucuresti”.

Lucia Bucin, co-fondatoare a Bucin Mob: ,Am derulat,
de-a lungul activititii operatiuni de export in Europa,
America de Nord si Asia. Operatiunile de acest tip au
insumat, la un moment-dat, chiar si 70% din productia
proprie. Ferestrele termoizolante din portofoliul firmei
noastre sunt realizate din profile de esente de stejar sau
molid din Muntii Gurghiului, foarte cunoscut pentru
calititile sale deosebite, pentru stabilitatea si rezistenta sa in
timp. Debitim chiar noi cheresteaua la diferite dimensiuni
(in functie de comenzi) si o uscim in camere de uscare,
controlate de softuri speciale care permit configurarea si
monitorizarea procesului de uscare in functie de tipul de
cherestea, umiditatea lemnului ajungind la 8% - 10%.
Lemnul triplustratificat este format din trei lamele care
sunt dispuse fibrd contra fibrd, pentru a elimina tensiunile
interne imbinate pe lungime, in «dinti», rezultind astfel
trei tipuri de calupuri (molid-molid-molid, stejar-molid-
stejar si stejar-stejar-stejar), profilele din lemn triplustrati-
ficat fiind de tip Eurofalz 68. Ansamblurile termoizolante
pe care le comercializim sunt finisate cu lacuri ecologice
ICA - Ttalia, pe bazi de api, cu protectic UV sau uleiuri
fabricate de compania Sherwin-Williams. Ferestrele
Bucin Mob sunt echipate standard cu doud garnituri de
etangare, doud licrimare Guttman, silicon pentru etangare,
mianere Hoppe (Germania) si feronerie premium Roto

NT'si Alversa (Germania)”.

Dan Cucu, administrator al Danprod: Jn 2019 am
exportat aproximativ 20% din productia totald de ferestre
si usi din lemn stratificat, in Belgfa, Franta si Germania.
Livririle pe aceste piete se fac prin intermediul contrac-
telor pe care le avem In derulare cu antreprenori si clienti
finali. Comenzile pe care le indeplinim pentru export sunt
unice, iar multe dintre cele onorate anul acesta au fost
ficute pe baza contactelor deja existente. Este posibil ca
valoarea si numdrul acestora si fi crescut putin fatd de
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2019, livririle realizandu-se in 2020 fird intrerupere. Cea
mai mare dificultate a acestui an a fost insi datd de faptul
ci transportul s-a ficut cu ceva mai multd dificultate fatd
de anii precedenti. Pe pietele externe, cerintele se indreapti
tot mai des citre ferestre din clasa premium, pentru case
pasive. La nivel national, produsele noastre sunt livrate pe
Intreg teritoriul tirii. Ansamblurile termoizolante pe care
le comercializim integreazi profile din esente de molid,
pin, larice, frasin, stejar sau exotice (la cerere), sisteme de
feronerie AGB, Roto, Winkhaus sau G-U i geam
termoizolant fabricat de Moldoglass sau ADF Prod.
Realizim profile din lemn stratificat si in regie proprie.
Principalele obiective de dezvoltare a activititii pe care le
derulim anul acesta presupun amenajarea unui spatiu de
productie si a altuia de birouri (P+2E), valoarea acestui
proiect situdndu-se a aproximativ 100.000 de euro”.

Ciprian Chelariu, administrator al Izotec Group:
,Tampliria termoizolanti Izotec, din gama premium, pe
care o exportim pe piata europeand, a avut o cotd de
aproximativ 30% din cifra de afaceri a anului 2019.
Ne-am consolidat pozitia in citeva tiri din UE, unde am
reusit, prin dealerii locali, si dezvoltim proiecte frumoase,
cu multe inovatii integrate in ansamblurile de tamplirie
termoizolantd. Procesul de educare a pietei si a clientilor
din Europa este la fel de important pentru noi ca si cel
derulat pe piata internd. Existd interes si deschidere tot
mai mari din partea colaboratorilor pentru implemen-
tarea si folosirea solutiilor inteligente de expunere a
produselor. In prezent, dezvoltim cu succes un proiect de
prezentare a fabricii, a produselor si a tehnologiilor de la
ferestre si usi prin realitatea virtuald. Actuala pandemie a
obligat majoritatea operatorilor din domeniile economice
si giseascd alte metode de a face prezentare, consiliere,
vanzare, iar gradul de digitalizare a companiilor si-a spus
puternic cuvantul in aceastd etapd. Noi am imbritisat de
citiva ani buni acest concept si, in special in ultimul an si
jumdtate, am testat si implementat diverse aplicatii care si
ne aduci mai aproape de client si de nevoile acestuia. In
prezent folosim peste 20 de aplicatii (disponibile sau
dezvoltate prin forte proprii), destinate si sustind procesul
digitalizat de dezvoltare a bazei de clienti Izotec atdt din
tard, cit si din striinitate. Desi anul 2020 a fost si este
marcat in continuare de pandemia globald, avem incre-
dere i prin aceastd noud metodi de gestionare a relatiilor
cu clientii vom reusi sd depasim volumul vanzirilor la
export realizat in 2019. In altd ordine de idei, gamele de
produse premium pe care le exportim sunt IzoElite
powered by Gealan 59000, IzoKlass powered by
Kémmerling, IzoPremidoor powered by Kémmerling si
Fereastra 3D cu deschidere perimetrald. In continuare,
tirile cu ponderea cea mai mare la export sunt Italia,
Franta, Germania, Belgia si Marea Britanie. Este adevirat
ci piata Italiei a fost greu incercatd, insd credem i, prin
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consiliere si flexibilitate in fata cerintelor clientilor italieni,
vom avea sanse reale de reusiti Prin prezenta
reprezentantilor Izotec in Italia, am reusit si intelegem si
mai bine specificul pietei si suntem in mésurd si abordim
direct proiecte de amploare si si dezvoltim relatii de
colaborare pe termen mediu si lung cu antreprenorii din
domeniu. In decursul acestui an, in special dupi iesirea din
starea de urgentd, am sesizat pe pietele externe cteva
aspecte care isi pun amprenta asupra evolutiei vinzirilor
de timplirie din PVC, respectiv: apar mai frecvent blocaje
ale proiectelor, indiferent de faza in care se gisesc (dezvol-
tare, implementare sau finalizare), iar piata este intr-o
continud transformare si este mai flexibili in adaptarea
rapidi la noile cerinte economice. Produsele noastre sunt
pregitite s faci fagﬁ acestor noi standarde, intruct toate
gamele de ferestre Izotec au inci de anul trecut un grad
superior de certificare din partea ift Rosenheim- ift
Qualitiit, ceea ce confirmi ci acestea sunt testate si certifi-
cate si rispundd cerintelor sporite de termoizolare,
sigurantd si rezistentd la factorii externi (apd, aer si vant).
Un aspect specific pietei din Italia este acela ¢ am resimtit
o incetinire a procesului de finalizare a lucririlor, datorit
profectului de relansare economici in  domeniul
constructiilor §i a incertitudinii provocate de lipsa unor
date concrete de lansare a acestui proiect. Pan la sfarsitul
anului in curs, preconizim si ajungem la o crestere a ciftei
de afaceri cu 20% fatd de anul trecut, desi conditiile de la
inceputul anului au fost nefavorabile. Pe termen mediu si
lung, ne asteptim la o dublare a numdrului de produse
exportate si la o crestere semnificativi a produselor din
gama de top, ca rezultat al promovirii active realizate pe
parcursul acestui an. Atentia noastrd este si va fi in conti-
nuare indreptati spre instruirea si educarea pietei, printr-
un proces de vinzare corect si complet”.

rlii AVAFa
Floris Lazarescu, administrator al Romserv Invest:
,Ne-am continuat si anul acesta operatiunile de export,
care se deruleazi pe pietele din Italia, Franta, Belgia si
Germania si insumeazi aproximativ 40% din productia
totald. Livririle pe pietele externe s-a derulat cu destuli
greutate in 2020, mai ales in Italia ¢i Franta. Din acest
motiv, ne-am axat, in principal, pe indeplinirea comenzilor
aflate in lucru. In prezent, exportim timplirie din PVCsi
aluminiu, insi ne dorim ca, pe viitor, s livrim si ansam-
bluri din lemn stratificat. Cerintele acestor piete sunt
specifice flecirei tiri in parte, insd un lucru este clar, la
nivelul oricireia dintre acestea, ni se cere calitate, acesta
fiind un atribut universal valabil. De exemplu, in Italia ni
se cer culori deosebite si dimensiuni atipice, in Franta, tot
felul de certificiri si documentatii, fie doar pentru vitraje,
fie pentru toatd fereastra, in timp ce doar in Belgia nu ni
se cere nimic deosebit. In toate aceste tiri, pentru
distributie, avem contracte cu antreprenori locali din zona
respectivi si cu dealeri specializati. Exportul riméne, in

continuare, o prioritate pentru noi si sperdm si ne ajute si
pe mai departe in activitate. Ne dorim s incheiem anul
2020 cel putin cu rezultatele de anul trecut si sperim
intr-o evolutie bund a pietei de profil, mai ales ¢i acum
toatd lumea pare i s-a mai obisnuit putin cu acest virus”.

Gabriel Muntean, Chief Executive Officer in cadrul
UNIKAT Grup: ,Exportim timplirtie din PVC si
aluminiu pe pietele din Italia, Belgta, Franta, Austria si
Spania. Colaborim cu furnizori de top la nivel mondial,
capabili si asigure atét calitate, it si solutii inovatoare si
diversificate. Astfel, in componenta produselor noastre
intrd profile din PVC marca Gealan i Veka (Germania),
unii dintre cei mai importanti producitori de profile
din PVC pentru ferestre. Tampliria din aluminiu este
realizatd cu profile Schiico si Aliplast si ne ajutd si oferim
solutii fiabile si performante. Solugiile de feronerie de
la Maco (Austria) si Dr. Hahn (Germania) garanteaza
securitate completd pentru client, in timp ce sticla folositi
in procesul intern de productie a geamului termoizolant
apartine renumitului producitor Saint - Gobain Glass,
iar ménerele Hoppe (Italia) au un design deosebit.
Un produs de calitate inseamni materiale de calitate.
Gamele pe care le exportim sunt, in principal, Alpina si
Colloseum, modalitatea de prelucrare si componentele
acestora conferindu-le robustete si un design adaptat
fiecirei piete externe in parte. Produsele noastre rispund
noilor cerinte de termoizolare care intrd in vigoare pe
diverse piete externe fird si fim nevoiti si schimbim
ceva la ele. Distributia pe aceste piete se realizeazi atit
prin dealeri locali, ct si prin vinzare directd. In 2019,
ponderea exportului a avut o contributie importanti la
cifra de afaceri proprie. In prezent, volumul exporturilor
inregistreazi o scidere fati de perioada similard din 2019,
impactul cel mai mare fiind inregistrat in primul semestru
al acestui an. Estimdm c, la finalul lui 2020, exporturile
vor Inregistra o scidere fati de 2019. Principalele
probleme care au avut impact asupra operatiunilor de
acest tip au fost unele cauzate de transport, reducerea
capacititii de productie, interdictii temporare legale
de export si inthrzieri ale livririlor materiilor prime
din import. Ne-am propus ca, in continuare, si oferim
produse si servicii unice si inovatoare, prin imbunititirea
permanenti a acestora si introducerea ultimelor tehno-
logii in procesele de productie. Ne dorim si selectim si
si utilizim cu acuratete cele mai avansate si inovatoare
tehnologii si si acordim atentie celor mai mici detalii din
momentul comenzii §i pand in cel al livrérii produselor.
Pe termen scurt i mediu, luim in calcul o mentinere a
volumului exporturilor, dar si o consolidare a relatiilor cu
partenerii nostri. Pe termen lung, mizim pe o crestere
anuali consistentd, datoritd investitiilor majore realizate
in capacitatea de productie si extinderea pe noi piete”.
Camelia PANTEL
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Digitalizarea in contextul pandemiei - un punct nevralgic in acest an

[=] Desi, in ultimii ani, dupd cum s-a
H observat inclusiv ln marile expozitii
internationale de profil, ca de altfel
* §i in oferta furnizorilor de sisteme,
ritmul de inovare in materie de produse specifice
pietei de tamplirie termoizolanti s-a atenuat intr-o
anumitd mdasurd, pe fondul epuizdrii posibilitifilor
fizico-chimice de dezvoltare, perspectivele de evolutie
au ramas neschimbate, dar... aproape exclusiv prin
intermediul digitalizdrii. §i aceasta cu atit mai mult
cu cit, in contextul pandemiei de Covid-19, ce a dus
la impunerea de restrictii specifice, evenimentele
traditionale care necesitd confactul direct intre
participanti, au fost amdanate sau anulate, astfel incit,
invariabil, viteza cu care digitalizarea influenfeazd
inclusiv acest domeniu de activitate a crescut conside-
rabil, metodele digitale fiind percepute drept cele mai
potrivite metode actuale de promovare a inovatiei.
De asemenea, pe plan intern, facilitiile fiscale stabi-
lite pentru domeniul constructiilor si anumite sectoare
conexe, prin OUG nr. 114/2018 (cu modificirile
ulterioare) au fost mentinute de Guvernul Orban,
ba mai mult, prin Legea nr. 204 din 18 septembrie
2020 pentru modificarea si completarea Legii nr.
10/1995 privind calitatea in constructii, legiuitorul a
impus noi responsabilititi factorilor implicati intr-un
proiect.

Digitization in the context of the pandemic

Although, in recent years the pace of product innovation
spectfic to the thermal insulation joinery market has
slowed down to some extent, amid exhausting the
physical and chemical potential of development, the
prospects of evolution remained unchanged, but ... almost
exclusively through digitalization. In the context of the
Covid-19 pandemic, which led to the imposition of specific
restrictions, traditional events requiring direct contact
between participants have been postponed or canceled, the
speed with which digitization also influences this field of
activity has increased considerably, digital methods being
perceived as the most appropriate current methods of
promating innovation. Also, internally, the fiscal facilities
established for the construction field and certain related
sectors, through government ordinance no. 114/2018
(with subsequent amendments) were maintained by the
Orban Cabinet, moreover; by Law no. 204 of September
18,2020 for the amendment and completion of Law

no. 10/1995 on quality in construction, the legislator
imposed new responsibilities on the factors invokved in a
project. Consequently, digitization and developments in
legislation, even in the context of the pandemic, are the
Jocal points of the current year; and further, according to
experts, the process of adapting to modern requirements
imposed by automation and digitization will accelerate,
while recent legislative changes lead to a number of
darifications, including by further changing the legal
[framework. As concern the digitalization, it is becoming
increasingly clear that this process is not only unavvoidable,
but on the contrary, its implementation is accelerating,
including in the short term and especially during the
boealth crisis. This is in fact the opinion of most managers of
companies that have accepted the invitation fo participate
in this analysss, which traditionally refers to the current
year's balance sheet and the challenges of the next 12
months, which, this time, will be marked by possible
effects of the second wave of the Covid-19 pandemic.
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In consecintd, digitalizarea si noutitile survenite
la nivelul legislatiei primare, chiar si in contextul
pandemiei, constituie punctele nevralgice ale
anului in curs, iar in continuare, potrivit exper-
tilor, procesul de adaptare la cerintele moderne,
impuse de automatizare si digitalizare, se va
accelera, in timp ce schimbirile legislative de
ultimi ori determini o serie de clarificiri, inclusiv
prin modificarea, in continuare, a cadrului legal.
De pildi, prin Legea nr. 204 din 18 septembrie
2020 pentru modificarea si completarea Legii nr.
10/1995 privind calitatea in constructii, promul-
gatd la aceeasi datd de Presedintele Romdniei,
Parlamentul a decis ci ,factorii implicati sunt:
investitorii, proprietarii, administratorii, utili-
zatorii, executantii, consultantii, supervizorii,
cercetitorii, proiectantii, verificatorii de proiecte
atestati, expertii tehnici atestati, auditorii
energetici pentru clidiri atestati, responsabilii
tehnici cu executia autorizati, diriginii de santier
autorizati, producitorii/fabricantii de produse
pentru constructii, reprezentantii legali ai acestora
(n.r. - inclusiv cei din domeniul timpliriei termo-
izolante), importatorii, distribuitorii de produse
pentru constructii, organismele de evaluare si
verificare a constantei performantei produselor
pentru constructii, organismele de evaluare
tehnicd europeand in constructii, organismele
elaboratoare de agremente tehnice in constructii,
laboratoarele de analize si incerciri in constructii,
universititile tehnice si institutele de cercetare
in domeniul constructiilor si asociatiile profesi-
onale de profil”. In plus, pentru anumiti factori
implicati, s-a instituit obligatia ca acestia ,si
incheie asiguriri de rispundere civili profesionali
la societiti de asigurare autorizate de Autoritatea
de Supraveghere Financiard pe durata implemen-
tarii contractului”.

Un alt act normativ recent adoptat, de aceasti
dati sub forma unei Ordonante de Urgenti
emise de Guvern (OUG nr. 140 din 19 august

2020 pentru stabilirea unor misuri privind

utilizarea inscrisurilor in formi electronici in
domeniile constructii, arhitecturd si urbanism),
faciliteazd procesele de planificare teritoriald si
urband, proiectare, avizare, autorizare si executie
a lucririlor de constructii, reglementind cadrul
general pentru utilizarea semniturii electronice
pe documentele si documentatiile elaborate si
asumate in domeniile constructii, arhitecturd
si urbanism, care se transmit autorititilor si
institutiilor competente cu emiterea de avize,
acorduri, aprobiri si autorizatii, ca alternativi la
transmiterea acestora in format fizic cu semnituri
olografi si stampili sau parafi profesionald,
ceea ce inseamnd tot un pas semnificativ spre

digitalizare.

In ceea ce priveste digitalizarea, este tot mai clar
cll acest proces nu numai ¢ nu poate fi evitat,
ci dimpotrivd, implementarea sa este tot mai
acceleratd inclusiv pe termen scurt si cu precidere
in perioada crizei sanitare. Aceasta este de fapt si
opinia majorititii managerilor companiilor care
au dat curs invitatiei de a participa la analiza de
fatd, care in mod traditional se referd la bilangul
anului in curs si la provocdrile urmitoarelor
12 luni care, de aceasti datd, vor fi marcate de
posibilele efecte ale celui de-al doilea val al
pandemiei de Covid-19. In plus, in domeniul
timpliriei termoizolante, este tot mai clar ci,
indiferent de situatia politico-economicd, dar



mai ales pe fondul crizei sanitare, se va accelera
trendul impus de marile companii din domeniu,
care si-au stabilit deja strategiile pentru perioada
imediat urmitoare. Acestea vizeazi, in principal,
digitalizarea, automatizarea si implementarea
tehnologiilor inovatoare. De aceea, nu mai este un
secret pentru nimeni ci majoritatea companiilor
specializate se concentreazd la momentul actual
si implementeze intensiv dezvoltirile curente ce
tin de noile aspectele care asigurd orientarea spre
viitor a intregii brange, ceea ce reprezinti dezide-
ratul tuturor firmelor care doresc si-si consolideze
cotele de piatd, intr-un mediu de afaceri tot mai
arid, care este grevat si de schimbarea comporta-
mentului de consum al beneficiarilor. Acesta este,
de altfel, in opinia majorititii expertilor, semnalul
cd noua paradigmi a digitalizirii influenteazd in
profunzime si industria timplariei termoizolante,
iar cei ce nu se adapteazi cerintelor actuale riscd
si se confrunte cu un punct nevralgic inci din
acest an.

Conceptul digitalizdrii, care incepe si fie imple-
mentat pe scard largd in industria de ferestre, mai
ales in contextul actualei pandemii, nu inseamni
numai utilizarea mijloacelor de comunicare
sau lucru la distantd, ci mai ales dezvoltarea si
aplicarea unor solutii software care si permitd
automatizarea pe cit posibil a productiei,
coordonarea logisticii etc. Astfel, trebuie spus ¢,
desi piata nationald de software pentru domeniul
ferestrelor continud si fie una de nisa, cu o valoare
a noilor licente comercializate care nu depiseste
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doui-trei milioane de euro pe an, firmele specia-
lizate dezvolta si/sau furnizeazi inclusiv aplicatii
pentru alte domenii din constructi, industrie ori
arhitecturd, care contribuie atat la accelerarea
implementirii procesului de digitalizare, cat si
la cresterea pe baze sustenabile a cifrei de afaceri
proprii sau a partenerilor. Mai ales in perioada
crizei sanitare, acest segment, la fel ca intregul
sector 1T, a fost printre primele care s-a adaptat
rapid situatiei (de exemplu, prin lucru la distantd
sau asigurarea de asistentd tehnicd online), astfel
incat continui si fie foarte dinamic si orientat
spre inovatie, propundnd producitorilor de
ferestre atdt programe noi, cat si imbundtatiri ale
aplicatiilor existente, ceea ce permite configurarea
unor solutii cu un grad sporit de complexitate,
precum si a unor servicii auxiliare de consultantd
si implementare la nivelul celor din Europa de
Vest. De altfel, se cunoaste ci, in sectorul de
software (mai ales in cazul in care licentele nu

ANALYSIS |

se reinnoiesc, find permanente), flexibilitatea
suplineste eventualele fluctuatii ale cererii, prin
adaptarea rapidi la ceringele pietei, orientate acum
preponderent spre automatizare si digitalizare, iar
serviciile de mentenantd, actualizdrile periodice
si perfectionarea profesionald a utilizatorilor au,
de multe ori, o valoare addugati mai mare decét
programele in sine.

Pentru a reliefa aspectele actuale observate la
nivelul firmelor specializate si perspectivele ce ar
putea marca anul 2020, in cele ce urmeazi sunt
prezentate informatii pertinente cu privire la cei
mai importanti agenti economici din sectorul
timpliriei termoizolante si de pe segmentele
conexe, furnizate de managerii acestora, care
contureazi si perspectivele bransei pe termen
scurt si mediu.

eI m|ll_' }

Daniel Moldovan, specialist software in cadrul
Klaes Roménia: ,Compania noastrd s-a
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confruntat cu problemele generate de pandemia
Covid-19 mai ales in zona Asiei, in vreme ce pe
plan european efectele actualei crize sanitare nu
s-au resimtit aproape deloc, datoriti trendului
pozitiv pe care se plaseazd sectorul constructi-
ilor in cele mai multe regiuni de pe continent.
Se poate afirma c, in prezent, majoritatea celor
implicati in productia de timplirie termoizo-
lantd sunt foarte activi, in plus fiind impinsi
oarecum de conjunctura actuald si fie tot mai
mult preocupati de digitalizarea afacerilor
proprii. Aceasta constituie o oportunitate reald
de dezvoltare pentru noi, dati fiind gama extinsi
de solutii software de care dispunem in porto-
foliu. In prezent, oferta Klaes se adreseazi atit
producitorilor de ferestre si usi din PVC sau
lemn stratificat, cit si celor implicati in executia
de fatade cortini si sere (prin programul Klaes
3D). Revenind la pandemie, din fericire am
reusit si gestionim corect problema si ne-am
adaptat rapid la noul mod de lucru la distanti,
care, de multe ori, si-a dovedit superioritatea in
planul eficientei. Normal, Klaes avea la dispo-
zitie si inainte de crizd un sistem digital bine
pus la punct, constind dintr-un sistem CRM
(management al relatiilor cu clientii) sau apli-
catia ECM (Enterprise Control Management)
birou ELO digital office (pentru care suntem si
dealeri). Mai trebuie mentionat ¢4 in ultimele
luni am inregistrat inclusiv o crestere a cererii
pentru Klaes eProd - sistemul de organizare a
productiei pe suport complet digital - fapt ce
relevi trendul pe care se situeazi la momentul
actual piata de profil. In viitor vom profita de
tendinta respectivi, asigurdnd suportul necesar
partenerilor nostri pentru a atinge scopul final:
acela de introducere a unei informatii intr-un
sistem IT o singurd datd, ulterior aceasta
urmind si fie disponibild ori de cate ori este
nevoie de ea”.
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Raoul Stefan lovanut, product manager
WinDo Imaging - Digital Business Solutions:
“Anul 2020 este diferit fatd de tot ceea ce stiam
din trecut, pornind cu asteptiri de crestere,
confirmati in ianuarie si februarie, continuand
cu alte doud luni in care interactiunea sociald si
economici a fost redusd la minim si terminind
cu o revenire spectaculoasi. Nu sunt multi
managerii care stiau sau puteau sd previzioneze
situatia actuald. Lipsa interactiunii umane ne-a
oferit niste oportunititi si ne-a ficut si adoptim
mult mai repede solutii noi de ultimi generatie,
pe care in trecut le enumeram doar la capitolul
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de tendinte. Toatd lumea vorbea de revolutia
Industry 4.0, de digitalizare, de felul cum aceste
schimbiri se vor face gradual, in mai multi ani.
Apoi brusc am fost obligati si modificim de pe o
zi pe alta functii de bazi, cum ar fi aprovizionarea
cu obiecte de strictd necesitate, intalnirile, modul
de lucru si cel de interactiune, inclusiv cu apropi-
atil. Chiar si firmele tehnologice mari au fost
surprinse de aceste schimbiri att prin modul
rapid de adoptare, cit si de cantitatea cererii pe
anumite segmente hardware si software. In ceea
ce priveste industria in care activim, modificirile
se vid foarte clar in modul de interactiune,
numirul crescut al intdlnirilor virtuale, abun-
denta utilizatorilor care solicitd accesul la
distantd la informatii, precum si, mai ales, la tot
ceea ce inseamnd suport. Dacd inainte de
pandemie, solutiile de suport includeau ca
optiune variante online, acum acestea au devenit
esentiale. Toate canalele directe, nemijlocite si
fird interactiune umani sunt esentiale in activi-
tatea zilnic, mai ales daci acesta se desfisoari la
nivel regional sau continental. Chiar i pietele
asezate, cu experientd in domeniul nostru, au fost
nevoite si se adapteze rapid noilor cerinte, iar
acest lucru se poate cuantifica prin numirul in
crestere al cererilor de licente, suport si solutii
inovatoare. In domeniul timpliriei termoizo-
lante, am identificat doud mari directii ale cererii:
solutii din gama New Tech (BIM, AR/VR, video
360°, e-commerce, product identification etc.) si
metode prin care aplicatii externe sunt conectate
la status quo-ul existent. Daci in cea de a doua
grupi discutim de trendul inceput acum zeci de
ani in privinga comenzilor electronice, arhivare a
documentelor, integrare CRM si ERP etc, in
prima grupd sunt incluse solutii software
moderne, pe care foarte multe industrii abia le
descoperi. Existd o euforie in ceea ce priveste
dezvoltarea de aplicatii, motiv pentru care este
tot mai complicat si gisesti furnizori, cu experi-
entd, disponibili pe tehnologiile vizate. Avand in
vedere decalajul pe care bransa noastri il are in
privinta adoptirii de tehnologii noi, orice
dezvoltare reprezintd o imbunititire a modului
de lucru consacrat. In acest sens guvernele
multor tiri europene alocd sume considerabile
pentru dezvoltarea sectorului start-up. Practic,
oameni familiarizati cu o anumitd industrie
beneficiazi de fonduri, promovare, seminarii si
expozitii virtuale in care isi pot prezenta prototi-
purile, versiunile software deja dezvoltate sau
echipamentele. Strict legat de constructii, am
participat la patru asemenea intalniri in ultimele
18 luni, scopul fiind acela de a conecta, imbuni-
tatii si transforma procesele si solutiile actuale.
In ceea ce priveste Digital Building Solutions,
parte a grupului Veka, aceasta a adoptat o stra-
tegie proprie prin care contactele cu partenerii
nostri au fost la fel de sustinute, cu diferenta ci
acestea se realizeazd preponderent prin video-
conferinte. Nu au fost introduse mecanismele
somajului tehnic, iar angajatii au beneficiat de
intreaga infrastructurd tehnici, folosind munca
de acasi. Am primit un feedback pozitiv de la
parteneri, care la randul lor au folosit aceastd

metodd de comunicare, chiar si in acele tiri in
care inainte de perioada pandemiei, intélnirile
directe predominau. Avind in vedere situatia
respectivd, probabil ¢ si in urmitoarele 12 luni,
modul de lucru se va pistra, in acest fel incer-
cindu-se diminuarea posibilititii de infectare a
angajatilor. Actualmente, existi o tendintd
evidentd de integrare, flexibilizare si comunicare
intre diferitele solutii software utilizate de furni-
zori, producitorii de timplirie, dealeri si monta-
tori. Intre primele doud categorii, existau niste
ancore mai vechi, iar multi dealeri foloseau dife-
rite solutii generaliste sau adaptate. In privinta
montatorilor, se constati o tentativi de modifi-
care a modului primitiv de lucru, prin adoptarea
de solutii software, a tehnologiilor de tip QR
code, NFC sau RFID. Prin introducerea meto-
delor respective, coroborate cu aplicatii software
dezvoltate pentru cerintele acestei categorii, se
pot furniza si receptiona mult mai usor infor-
matii vitale care accelereazi procesul de montaj,
receptie si service a elementelor de timplirie.
Dat fiind trendul de crestere a capacitatilor de
productie si a vanzirii de accesorii pentru
tamplirie, zona cea mai expusi o reprezinti chiar
montajul timplariei”.

Vladimir Peta, manager al Dualsoft: ,Anul
acesta ne-am derulat activitatea la parametri
normali, continuindu-ne impetuos planurile de
dezvoltare stabilite in 2019, cum ar fi extinderea
echipei de angajati. Aceastd misurd a contribuit
la cresterea calitatii serviciilor acordate si la
scurtarea timpilor de rispuns. In ansamblu,
activitatea noastri s-a derulat relativ bine in
perioada restrictiilor generate de criza sanitard
internationald, fiind inregistrate fluctuatii care
sunt, de altfel, o normalitate in activitatea
proprie. In perioada martie-aprilie 2020, am
decis si lucrim de acasd si si punem la punct
anumite proiecte pe care le aveam in stand-by,
cum ar fi actualizarea bazelor de date. Dupi o
usoard scidere a cererii, am inceput si inde-
plinim comenzi pentru mai multe centre de
prelucrare, investitiile fiind finantate din fonduri
proprii ale partenerilor. In 2020 programul
Winarhi a ajuns la versiunea 12, acesta fiind
actualizat in fiecare an, in principal cu aspecte
de detaliu. De altfel, oferta de software se
dezvolti constant, pentru a putea rispunde
tuturor cerintelor de interconectivitate cu orice
utilaje automatizate pentru productia de ferestre
termoizolante, programe si echipamente pentru
fabricarea geamului termoizolant, programe de
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contabilitate/ERP si dispozitive portabile de
gestiune a stocurilor. In continuare, avem de
lucru pentru urmitorii 2-3 ani. Revenind la
aceastd perioadd, am incercat si ne sprijinim
clientii prin acceptarea intdrzierilor la platd si
mai ales prin gama de servicii oferite. De
asemenea, nu am accesat niciuna dintre
facilititile economice pe care ni le-au pus la
dispozitie autorititile romdne, pentru ci nu
ne-am incadrat, singura la care am apelat fiind
concediul acordat pentru ingrijirea copiilor care
nu au putut merge la scoald. Sperﬁm sd reusim
si ne mentinem si anul acesta cifra de afaceri,
asa cum s-a intdmplat in ultimii patru ani, desi
este posibil si inregistrim o scidere a acesteia’.

Paul Georgian Turcu, Country Sales Manager
al Orgadata Roménia: ,Portofoliul companiei
Orgadata include un singur software care este
realizat ca un produs modular, existind posibili-
tatea ca firma si acorde servicii pentru trei module,
respectiv cel de ofertare, de design modular 3D si
conexiune CNC. Ponderea cea mai mare in ceea
ce priveste cererile este reprezentati de punerea
in functiune a utilajelor. Anul acesta am ficut
o ofertd speciald pentru partea de modelare 3D
in randul arhitectilor/de design. Astfel, pentru
compania AAP Facade Engineering SRL am
reusit si facem modelarea in Revit si Autodesk
360 pentru dezvoltatorul One Properties si lucri-
rile One Mircea Eliade, One Heristriu Towers
si Neo Mamaia. Ca si pind acum, am realizat
activititile de distributie prin contact direct. Cel
mai important proiect de dezvoltare pe care l-am
derulat a constat in preluarea pietei din Republica
Moldova, unde am dezvoltat parteneriate cu
fabrici locale, cu scopul de a atrage cit mai
multi colaboratori care si lucreze cu programele
noastre. Ne dorim o dezvoltare sinitoasi si o
piati care si fie corectd. Cifra de afaceri a fost in
ultima perioadd mereu pe plus, fiind inregistrate
cresteri de peste 35%-40%. Impactul pandemiei
a fost acela i mai toti colaboratorii s-au speriat
si am intrat intr-o perioadd de stagnare din punct
de vedere al vanzirilor. Ulterior, deoarece aplicatia
noastrd asigurd facilititi pentru conexiunea la
distantd si multi au inceput si lucreze in sistem
«home office», am inregistrat o crestere a comen-
zilor, activitatea proprie derulindu-se fird nicio
intrerupere”.

Dragos Stoca, director general al Window &
Fagade Technology: ,Suntem autorizati si distri-
buim pe piata din Roménia licentele aplicatiilor
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software Athena, Athena Complete, Athena Sat
Export, Athena Elucad Export, Mepla (doar
versiunea completd «fully) si Flixo (doar versiunea
completd «full»). Pe primele locuri in topul vinzi-
rilor din acest an se situeazi, in ordine descresci-
toare, Athena, Athena Complete si Mepla. Toate
aplicatiile software din portofoliul propriu sunt
destinate realizirii usilor, ferestrelor, peretilor
cortind, luminatoarelor si fatadelor ventilate,
i pornind de la faza initiald de proiectare pani la
cea de executie in atelier si montaj pe santier.
Pachetele mentionate anterior (cu exceptia Flixo
si Mepla) fie se pot cumpira, fie se pot inchiria de
catre orice firmd de arhitecturd, proiectare de
specialitate sau de executie a timpliriei termoizo-
lante sau a peretilor cortini. 1n2020 am promovat
pe piata din Roménia aplicatia Athena Complete,
ce reprezintd o solutie software ce inglobeazi in
cadrul ei atdt aplicatia Athena, cat si o licentd
AutoCAD de tip OEM a producitorului
Autodesk. De asemenea, au apirut aplicatiile
Athena Sat Export si Athena Elucad Export, ce
reprezintd  solutii software esentiale pentru
firmele care vor si eficientizeze transferul
informatiei si al detaliilor de la departamentul lor
de proiectare la sectia de productie dotatd cu
masini de prelucrat cu CNC din cadrul firmei lor.
Prezentirile tuturor acestora se fac deja online de
1-2 ani, fiind disponibile informatii complete atat
pe site-ul producitorului german, cit si pe cana-
lele de Youtube sau LinkedIN ale acestora.
Solicitirile de pret si comenzile trebuie adresate
de citre clienti direct citre firma noastrd, iar
livrarea kit-urilor de instalare si materialelor
informative se face prin transfer electronic online.
Ca si in anul 2019, in primele 9 luni ale anului
2020 am inregistrat o crestere a vanzdrilor
aplicatiilor software distribuite de firma noastrd,
ca numir de licente si implicit ca valoare in bani,
clientii fiind, in principal, firme de executie, de
arhitecturd si care fac proiectare de specialitate.
La sfarsitul anului 2019, in urma semndrii unui
parteriat cu Laboratorul de Inginerie Asistatd de
Calculator CAD-TCM- CB112 al Facultitii
LM.S.T. (fosta T.C.M.) din cadrul Universititii
Politehnice din Bucuresti, acest laborator a fost
dotat cu o licenti tip «server» ce poate fi accesatd
simultan de citre 24 de utilizatori ai acestui
laborator. Acolo se pot tine cursuri de instruire in
utilizarea aplicatiei Athena atat de citre studentii
Facultitii LM.S.T,, cat si de citre orice inginer
din cadrul firmelor de proiectare sau de executie a
tAmpliriei termoizolante si a peretilor cortina.
Orice absolvent al acestor cursuri de instruire va

primi o diplomd atestatd si recunoscuti de
CAD-PLAN GmbH la nivelul intregii Uniuni
Europene. Firma noastri are deja angajat un
inginer care, din ianuarie 2020, este instructor si
tehnician autorizat de citre CAD-PLAN GmbH
atdt pentru Roménia, cit si pentru intreaga

regiune Europa de Sud-Est”.

Radu Ciulei, administrator al Alumni: ,In
domeniul sistemelor de software dedicate
domeniului tdmpliriei termoizolante furnizim
solutii complexe, de tip ERP, multimodulare, ce
pot fi accesate simultan de mai multi utilizatori
si de diversi beneficiari si care au capacitatea de
a tine sub control o intreagi fabrici. Portofoliul
propriu include si modulul Optimat, dezvoltat de
noi de peste 16 ani si care integreazi o aplicatie
destinatd timpliriei termoizolante cu optimizare
pentru sticli. Acesta este un program pe care
il personalizim in functie de cerintele firmei
producitoare de ansambluri termoizolante in
cadrul cireia facem o integrare intre productia
de timplirie si cea de geam termoizolant. De
asemenea, acesta are capacitatea de a se alinia la
nevoile si cerintele producitorilor din Roménia si
Republica Moldova atit din punct de vedere legal,
cit si administrativ. Pe lingi aceastd categorie de
produse a cirei contributie la incasirile totale este
de aproximativ 5% din total, activitatea din acest
an a constat in distributia de utilaje (65%), email
si piese - consumabile pentru echipamente (freze,
discuri sau burghie). Dintre acestea, in 2020, pe
un trend crescitor s-a inscris si comercializarea
sistemelor antipanici. Trendul incasdrilor din
2020 este unul crescitor, poate si din cauza
faptului ci este un an electoral, desi nivelul de
crestere nu este unul foarte mare, din cauza
crizei sanitare internationale. Facem tot ce este
necesar si ne continuim activitatea la parametri
optimi, precum si programele de dezvoltare. Cel
mai important dintre acestea a fost demarat anul
trecut si constd in amenajarea unui nou spatiu
de birouri si depozitare in localitatea Cristian

(judetul Brasov)”.

Ovidiu Matei, director comercial al BIT
Windoors: ,Anul acesta am derulat mai multe
proiecte de dezvoltare a activititii. Astfel, am
decis si innoim atelierul de productie cu echipa-
mente noi (strung, frezd, aparat de suduri inox si
aluminiu), acest proiect prespunind alocarea unor
fonduri in valoare de aproximativ 30.000 de euro.
Totodatd, ne-am extins portofoliul de produse
cu barierele pietonale tip Lifeline-Swing, model
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revolutionar nu doar pe piata din Roménia, ci si
la nivel international. Ne dorim foarte mult si ne
mentinem vanzirile cel putin la nivelul de 6,8
milioane de lei, inregistrat in 2019, iar in acest
scop continudm sd accesim proiecte importante
de constructii. Cele mai reprezentative obiective
pentru care am furnizat anul acesta produse
specifice sunt reprezentate de Ana Tower (usa
rotativd tip Crystal Tourniket si bariere pictonale
Lifeline-Swing), noul sediu Banca Transilvania
din Cluj (bariere Lifeline-Swing) si Colloseum
Mall (in executie). Livririle proprii se realizeazi
direct citre proiecte dezvoltate, in principal, in
zona de sud a Munteniei si Transilvania, unde
sunt accesate obiective importante, precum cele
doud mall-uri din Cluj-Napoca si Oradea, pentru
care am livrat usi rotative. Ne distribuim produ-
sele prin intermediul lanturilor de magazine de
bricolaj (Leroy Merlin si BricoDépot) si prin
platforma eMAG (unde comercializim feronerie
si automatizdri pentru porti de curte), la nivel
national. Portofoliul propriu include usi rotative
clasice si de mare capacitate, marca Royal Boon
Edam BV (Olanda), usile rotative de securitate
si pentru bariere pietonale (porti rapide) pentru
control acces, usi glisante automate Tormax
(Elvetia), usi sectionale de garaj si rulouri de tip
industrial WinDoors”.

Catalin Tuca, director general al Ceneco:
yInteresul clientilor pentru programele de
software CAD/CAM dedicate executiei usilor a
inceput si creascd in acest an, cu precidere dupd
ridicarea restrictiilor de cilitorie impuse de criza
sanitard internationald. Comercializarea produ-
sele din aceastd categorie, alituri de cele similare
destinate executiei mobilierului, au in prezent o
contributie de aproximativ 10% la incasirile
totale. Diferenta revine vanzirilor de aplicatii
pentru productiei scirilor si constructiilor din
lemn, precum si celor de utilaje de tip CNC
pentru executia de tdmplirie termoizolantd si
sciri din lemn marca Masterwood (Italia)
impreuni cu acordarea de servicii pentru acestea
(60% din totalul activititii). Software-ul destinat
executiei usilor este produs in Germania de citre
compania Compass Software si se numeste New
Dimension. Cererile pentru acesta au fost in
crestere si in 2019, insd odatd cu declansarea
pandemiei internationale am inregistrat o stag-
nare. Clientii interesati de aceastd categorie de
produse au provenit din toate zonele in care
suntem prezenti, respectiv Moldova, Muntenia,
Transilvania si Maramures. Dupi ce am incheiat
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anul trecut cu rezultate financiare bune, nu stim
care va fi situatia in 2020, mai ales ci judetul
Suceava, in care ne desfisurim activitatea, s-a
aflat in carantini si nu am simtit prea mult spri-

<

jinul autorittilor in aceastd perioadd”.

Ruxandra Achim, administrator al Elumatec: ,In
calitate de reprezentantd autohtond a companiei
Elumatec (Germania), anul acesta am comercializat
pe piata din Roménia utilaje destinate executiei
tampliriei din PVC si aluminiu, software pentru
functionarea celor din aluminiu si echipamente
recomandate altor industrii (in proportie de 20%
din totalul livririlor). Vanzdrile de software pentru
realizarea timpliriei din aluminiu din portofoliu
in activitatea proprie sunt legate de cele de utilaje
destinate acestui segment. Cresterea cererii pentru
timpliria din aluminiu a determinat implicit o
majorare a numdrului solicitirilor pentru software-
ul de programare eluCad, destinat centrelor de
prelucrare a profilelor din aluminiu. In 2020,
din cauza crizei sanitare, producitorii romani de
tamplirie termoizolantd au realizat pind la urmi
mici investitii din resurse proprii, dupd ce initial
acestia nu au vrut si aloce aproape deloc fonduri
pentru investitii. In continuare, existd colaboratori
care au proiecte pregitite pentru accesarea de
fonduri europene si pe care le asteptim cu totii. In
general numirul comenzilor pentru toate categoriile
de produse din oferta proprie din acest an a fost mai
mic din cauza crizei sanitare ceea ce estimim ci nu
ne va ajuta s incheiem anul financiar in parametrii
propusi, asa cum s-a intdmplat in 2019. In aceste
conditii, strategia de afaceri adoptatd inclusiv la
nivel de grup a presupus exclusiv implementarea
de misuri de mentinere a activititii. De exemplu,
intrucat targurile de profil au fost sistate, Elumatec
nu a reusit si prezinte colaboratorilor noile produse.
In ceea ce priveste activitatea derulatd in Roménia,
am avut continuitate inclusiv in perioada restrictiilor
si am functionat permanent, chiar daci la parametri
redusi, fird si apelim la nicio masurd de sprijin
dintre cele anuntate de autorititi. Imediat dupi ridi-
carea restrictiilor de cilitorie, inclusiv in activitatea
proprie s-a resimtit o redresare”.

Vlad Rovo, Country Manager al Somfy Romania:
“Firmele activeazd intr-un context global, astfel
incat ceea ce se intdmpld la nivel international
afecteazd inclusiv compania pe care o reprezint
atat la nivel de grup, cit si local. Pe parcursul
acestui an am observat accelerarea fenomenului
de digitalizare, care s-a manifestat in doud directii:
pe de o parte in procesele interne si externe de

lucru ale companiei, iar pe de altd parte in adop-
tarea solutiilor de tip «smart home» in rindul
utilizatorilor. In ceea ce priveste preferintele
acestora, observim o tendintd citre integrare si
interconectare, manifestatd prin triplarea vinzi-
rilor pentru «casa conectatiy, raportat la perioada
similard din 2019. Avand infrastructura pregititi
pentru telemuncd, incd din prima zi a instituirii
starii de urgentd, am comutat astfel activitatea
proprie, exceptindu-i pe colegii implicati in
logisticd, acolo unde am implementat misurile
necesare de siguranti medicaldi. Am lucrat de
la distantd, dar am ramas la fel de activi prin
intermediul solutiilor tehnologice disponibile
deja in companie, software si hardware, asigurind,
astfel, continuitatea fluxului de operatiuni Somfy.
Cele mai recente investitii pe care le-am realizat
in Rominia au avut la bazi digitalizarea, un
proces care era prioritar pentru noi din perioada
anterioard pandemiei si se referd la perfectionarea
noilor sisteme implementate ERP si CRM, la
imbogitirea informatiilor despre produse in
portalul www.somfypro.ro dedicat partenerilor,
la lansarea blogului Somfy destinat atat clientilor
finali, arhitectilor, cit si designerilor de interior
si la extinderea functionalititilor unor platforme
de videoconferintd deja existente, pentru a fi
adaptate nevoilor crescute de comunicare online.
Consider ci fiecare dintre noi, prin modul in care
tratim acest context, putem influenta evolutia
crizel sanitare si economice care se prefigureazi.
Lectiile invitate in timpul pandemiei ne vor
ajuta si ne adaptim la noul context si si gisim
abordarea echilibrati care si ne permitd si iesim
mai puternici din aceastd incercare. Segmentul
constructiilor si in special cel al constructiilor
rezidentiale vor fi printre cele mai putin afectate
de situatia globald, conform estimirilor compa-
niei de consultanti Roland Berger. Rezervele
financiare in crestere ale populatiei si dobanzile
in scidere pot impulsiona investitiile in active
imobiliare. Sustinutd suplimentar de programe
guvernamentale precum «Noua Casi» sau «Casa
Eficienti Energetic», ambele recent anuntate
de Guvernul Romdniei, de reglementiri mai
stricte privind eficienta energetici a locuintelor
nou-construite, care urmeazd s intre in vigoare
de anul viitor, dar si de nevoia tot mai ridicatd de
izolare termici si de echipamente de umbrire, ca
urmare a cresterii accelerate a temperaturilor pe
glob, piata locald de tAmplirie termoizolanti si
tehnicd de umbrire are potentialul de a trece cu
bine peste aceastd perioadi dificild”.

Ovidiu STEFANESCU
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ANALIZA

Cererea in domeniul accesoriilor, focalizata pe noile aspecte de siguranta

[=] Daci se ia in considerare activitatea
H firmelor implicate pe piaga de accesorii
si organe de asamblare, pentru acestea
* ramdne important, inclusiv in 2020,
gradul de informare specific fabrztanﬂlor de ferestre,
darsi beneficiarilor finali care - in opmza specialistilor
din bmnsa constientizeazd fot mai des zmportan;a
utilizirii unor solutii performante. In plus, in
contextul actual al pandemiei de Covid-19, cererea
de accesorii a inceput si se formeze preponderent
spre produsele care respecti noile cerinte de siguranti
sanitard, cum ar fi solutiile digitale de acces, manerele
pentru usi cu protectie antibacteriand (cu baza
manerulm din inox, peste care se aplicd in conditii de
vid o peliculii speciald, cu acoperiri nanostructurate, ce
asigurd protectie specifica) si altele. Trendul continud

sd fie vizibil si in continuare, iar pentru actualul

exercifiu financiar, companiile specializate mizeazd
peextinderea gamei sortimentale, prin fabricarea sau
importul unor sortimente cit mai sigure i calitative,
insd cu prefuri suportabile pentru piafa autobtond, in
timp ce extinderea refelelor de distributie §i cresterea
gradului de fidelitate a clienfilor existenti, inclusiv
prin facilititi digitale, constituie alte mdsuri specifice.

Demand for accessories, focused on new
aspects of health safety

If take into consideration the activity of companies
in the field of accessories and fasteners, one of the
most important factors remains, including in 2020,
the degree of information of window manufacturers,
but also to final beneficiaries who are increasingly
aware the importance of using high-performance
solutions. In addition, in the current context of the
Covid-19 pandemic, the demand for accessories

has begun to target mainly products that meet the
new health safety requirements, such as digital
access solutions, door handles with antibacterial
protection (based on the handle stainless steel,

over which a special  film is applied under vacuum
conditions, with nanostructured coatings, which
provide specific protection) and others. The trend
continues to be visible, and for the current financial
year specialized companies rely on expanding the
range, by manufaa‘uring or importing assortments
that are as safe and quality as possible, but with
affordable prices for the domestic market, while
expanding distribution networks and increasing
the loyalty of existing customers, including through
digital facilities, are other specific measures.
Although in many regions of the country (especially
in Bucharest-Ilfov and Transylvania) the demand
Jfor quality accessories is higher compared to 2019,

in some areas of Romania the beneficiaries continue
to prefer mainly the economic models, being very
Jfew requests for top assortments, which also means
that a large part of the professional environment

in our country attaches little importance to these
products, although they are essential for the efficiency
of assembly work, as well as for compliance with
current health criteria. None of the managers who
participated at the current analysis of the accessories
market was able to assess the quantitative level or its
value. This can be explained by the diversity of prod-
ucts and / or by the impossibility of differentiate the
product for windows and those used in other fields.
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Desi in multe regiuni ale tirii (cu precidere in
Bucuresti-Ilfov si in Transilvania) cererea de
accesorii de calitate este superioard in raport cu
2019, in anumite zone din Romania beneficiarii
continui si opteze preponderent pentru achizitia
de modele economice, fiind foarte putine solici-
tirile pentru sortimente de top, ceea ce inseamni
inclusiv faptul ci o buni parte a mediului profe-
sional din tara noastrd acordd putind importanti
acestor produse, cu toate ¢ sunt esentiale pentru
eficienta lucririlor de montaj, precum si in
vederea respectirii actualelor criterii sanitare. Cu
toate ci niciun manager dintre cei ce au dat curs
actualei analize a pietei de accesorii nu a reusit
si evalueze, nici de aceastd dati, nivelul cantitativ
sau valoarea acesteia, fapt explicabil, de altfel, prin
diversitatea produselor si/sau prin imposibilitatea
delimitdrii celor destinate ferestrelor de cele
utilizate in alte domenii, o opinie cvasigenerald
este aceea potrivit cireia mentinerea la un nivel
relativ optim a cererii pe segmentul respectiv a
survenit ca urmare a unui proces de stabilizare
care a intervenit initial si a presupus polarizarea
domeniului citre categoriile marilor producitori
de timplirie si cea a dealerilor sau montatorilor
relevanti, trend care probabil ci se va observa
si in continuare. Dupd lansarea, promovarea
si implementarea in Roménia a prevederilor
ghidului de montaj elaborat de IFT Rosenheim -
Germania, precum si ca urmare a recomandirilor
emise de autorititi pentru combaterea pandemiei
de Covid-19, se estimeazil cd, micar pe termen
mediu, importanta operatiunilor de instalare a
tAmpliriei termoizolante va fi constientizatd de
tot mai multi producitori si clienti finali, aspect
care va duce si la o 1mpuls1onare a cereril pe
segmentul accesoriilor. In general, mai ales in
acest domeniu de activitate, desi clientii opteaza
in continuare pentru achizitia de accesorii din
gama economici, in acelasi timp, cautd furnizori
care si le ofere o paletd completd de produse, cu
diverse grade de complexitate.

In ceea ce priveste materialele de etansare, tot
mai multi operatori specializati continug, la fel
ca in 2019, s se orienteze si spre alte categorii
de beneficiari, mai solvabili (cu precidere in
contextul actualei pandemii, care a determinat
aparitia unei scideri a PIB la nivel national si a
unei lipse de lichidititi). Astfel, trebuie efectuate
si in continuare analize pentru identificarea
partenerilor de afaceri care prezintd un grad mai
mic de risc in ceea ce priveste incidentele de
plati, aceastd realitate fiind, de altfel, confirmatd
de actuala structurd a vanzirilor, care indicd un
volum mai mare de livrdri in cazul produselor
cu diverse aplicatii industriale. Consolidarea
segmentului specializat de sigilanti premium
este invocatd, ca factor benefic, inclusiv de
conducerea unor firme importante din bransi,
dar in atentia acestora continui s se afle premisa
nefavorabild potrivit cireia diversele situatii
tensionate din tara noastrd sau din striinitate, de
naturd politico-economici, respectiv fluctuatiile
materiilor prime (chimice), caracterizate deja
prin cresteri relativ abrupte, urmate de scideri
pe misurd (cu precidere in sezonul estival) vor
determina o sporire a gradului de risc, implicat
de reluarea instabilititii si volatilizarea cererii,
concomitent cu o majorare a presiunii exercitate
asupra pretului de comercializare, in sensul
diminudrii acestuia. Dificultatea transpunerii in
pretul final a costului mai mare cu materia primd
determini, in general, sciderea profitabilitatii si,
dacd aceastd premisi se va transpune din nou
in realitate, se creeazi inci o datd posibilitatea
restructurdrii ofertei intr-o singurd directie, la
fel ca in perioada recesiunii, intrucit, in acest
caz, comenzile pentru produse de calitate vor
deveni precare si tot mai rare, optindu-se pentru
sortimentele cat mai ieftine (si cu materii prime
de slabd calitate), ce vor fi preponderente in
oferta firmelor specializate. Totusi, ca valoare,
segmentul de spume poliuretanice rimine cel
mai consistent dintre toate domeniile analizate,



fiind evaluat actualmente la cel mult 170 de mili-
oane de euro pe an (pentru toate sortimentele,
fird a fi luate in considerare substantele chimice
pentru constructii), sumi corespunzitoare unei
cantititi de aproape 80 de milioane de tuburi.

Standardul european pentru spume PU
monocomponente intra in vigoare

Recent, a intrat in vigoare standardul european
EN 17333 ce reglementeazi domeniul spumelor
poliuretanice (PU) de etansare. Scopul acestui
document este acela de a-i ajuta pe beneficiari
si compare proprietitile de performanti a
produselor din categoria respectivi si si opteze
pentru variantele care se potrivesc cel mai bine
cu aplicatia la care se intentioneazd utilizarea
lor. In expunerea de motive a noului standard,
legiuitorul reaminteste cd, in trecut, fiecare
furnizor avea posibilitatea de a folosi propriile
metode de testare, pentru a stabili valorile
declarate pe eticheta produsului. Aceastid metodd
a determinat aparitia unor limitdri in ceea ce
priveste  comparabilitatea  sistemelor. Noul
standard elimind neajunsul respectiv, asigu-
rind o informare uniformi pe piata de profil,
intrucit defineste toate metodele de verificare
a randamentului spumei, capacititii sale de
expandare, precum si domeniile de aplicare,
rezistenta mecanicd si proprietitile de izolare.
Documentul normativ se bazeazi pe experienta
specialistilor de la asociatia europeand a indus-
triei sigilantilor si adezivilor (FEICA), care s-a
reunit in urmé cu 7 ani in scopul de a dezvolta
metode unitare de testare, prin intermediul
cirora spumele poliuretanice monocomponente
si poatd fi corect evaluate si clasificate. Membrii
FEICA reprezinti interesele a aproximativ 90%
din industria europeand de profil. In prezent,
aplicarea prevederilor EN 13777 este voluntari,
in perioada urmitoare norma urméind si fie
distribuitd citre toate organismele nationale de
standardizare.

ANALYSIS

Dar nu numai noul standard european este de
naturd si influenteze piata de profil, ci mai ales
cresterea gradului de utilizare a spumei poliure-
tanice, adezivilor si sigilantilor, prin sporirea
numdrului de aplicatii. In acest sens, grupul de
consultantd Scotts International a dat publici-
titii rezumatul unui raport ce analizeazd piata
europeand de adezivi si sigilanti, respectiv
perspectivele de dezvoltare a acesteia in urmi-
torii cinci ani. Conform datelor cuprinse in
document, sectorul respectiv va consemna, in
intervalul 2020 - 2025, un indice compozit de
crestere anuali (CAGR) de 3%. Cererea de
adezivi si sigilanti este dinamizatd de aplicatiile
tot mai multe din industria de ambalaje, precum
si de solicitirile venite dinspre sectorul construc-
tillor. O observatie pertinentd este aceea ci
avansul preconizat are sanse destul de mari si fie
atenuat de reglementirile tot mai stricte cu
privire la emisiile de compusi organici volatili
(VOC), legate, in mod direct, de materialele din
categoria sigilantilor si adezivilor. Din punct de
vedere structural, segmentul tehnologiilor de
adezivi pe bazi de api detine cea mai mare cotd,
in vreme ce, in domeniul sigilantilor, materialele
siliconice exerciti o dominatie clari. Analiza
regionald aratd ci Germania este cea mai mare
piatd europeani in ceea ce priveste consumul de
astfel de materiale, utilizatorii uzuali fiind repre-
zentati de diverse industrii, cum ar fi cea auto, a
constructiilor, a produselor electronice si amba-
lajelor. O explicagie pentru nivelul mare al
consumului rezidi in aceea ci industria germana
a constructiilor este cea mai mare din Europa, iar
pe termen mediu si lung, este de asteptat si se
consemneze progrese notabile, in special pe
segmentele clidirilor comerciale si de birouri.
Dinamica este incurajati de ratele mici ale
dobénzilor la credite, cresterea disponibilului de
numerar din economie si investitiile publice
masive. Potrivit raportului, dintre cei mai impor-
tanti competitori activi in domeniul sigilantilor
si adezivilor, se remarcd o serie de corporatii,

cum ar fi: 3M, Arkema Group, Sika, HB Fuller,
Henkel etc. Pentru a reliefa dinamica actuali si
cea pe termen scurt a intregii brange, in cele ce
urmeazi sunt prezentate citeva opinii ale unor
operatori din sectorul materialelor de etansare si
din segmentul accesoriilor.

Radu Badea, responsabil al diviziei Iso Chemie,
din cadrul Urban C&QO: ,La momentul actual,
este greu de estimat nivelul cantitativ/valoric al
pietei locale de solutii destinate instaldrii ansam-
blurilor de timplirie termoizolanti. Acesta se
intdmpld intrucit sistemele complete de etansare
sunt privite ca o variantd premium §i nu ca una
standard, cum ar fi normal. Iso Chemie este un
brand care promoveazi produse de cea mai
inaltd performantd, prin intermediul acestora
reusind si acoperim toate exigentele unor clienti
care doresc calitate inaltd si rezolvarea optimi a
tuturor problemelor legate de etansarea feres-
trelor. Din punct de vedere al rezultatelor finan-
ciare, putem afirma ci, de la un an la altul,
vanzirile au consemnat cresteri de aproximativ
20%. De asemenea, in pofida crizei sanitare
actuale, in prima jumdtate a lui 2020 avansul a
fost de 50% fatd de perioada corespunzitoare a
anului fiscal precedent. Avand in vedere toate
acestea, suntem optimisti si considerdm ci pe
termen scurt si mediu, chiar si in conditiile date
de pandemia de Covid-19, vanzirile se vor
imbunititi cu cel putin 10%. Aceasta se intdmpli
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inclusiv datoritd dinamismului care caracteri-
zeazd portofoliul nostru de produse. Cele mai
noi solutii de etansare sunt reprezentate de
banda precomprimati Iso-Bloco Hybratec si
precadrele termorezistente ce pot inlocui asa-
numitul solbanc (adaptoare de glaf, profile de
iniltare), promovate sub numele Iso-Top
Construction Sheet. In continuare, principalele
canale de distributie sunt reprezentate de livri-
rile directe citre clientii din Romdnia, insi
lucrim i cu intermediari, respectiv dealeri.
Cateva dintre cele mai importante firme de
timplirie cu care colabordm in mod curent sunt,
in ordine alfabeticd, Ager-UNIKAT, Almaterm,
Barrier, BIG Aluminiuy, CON-A, Izotec,
Madrugada, MarianTherm, Mimo, Nacon
Invest, Prestarea, Thermfatade, Valedo Systems -
si lista poate continua. Putem afirma ci, pini in
prezent, am reusit si gestionim bine provocirile
actualei crize. Misurile preventive au vizat
eficientizarea deplasirilor, asigurindu-ne clientii
ci se pot baza pe noi in orice moment. In ceea ce
priveste viitorul, odati cu intrarea in vigoare, din
2021, a directivei europene de eficientizare
energetici, acest sector va avea o evolutie accele-
ratd. Solutiile noastre profesionale de etansare
sunt certificate si respectd in totalitate noile
standarde de performantd impuse prin docu-
mentul respectiv”.

r

Wojciech Lada, director general al Selena
Roménia: ,Piata spumelor poliuretanice (PU) si
asigilantilor este corelatd intr-o oarecare misuri
cu productla de tamplarie - industrie care in
ultimii ani s-a dezvoltat rapid. In Romania
se produce atit pentru consumul intern, cit si
pentru export, care in ultima perioadd a luat
amploare. Compania noastrd este un compe-
titor cu mare experientd pe plan local, unde
liviim solutii profesionale si putem spune ci
ne mentinem pe pozitia de furnizor important
pentru profes1onlst11 din domeniu. In 2019, am
inregistrat o crestere fati de anul precedent,
consoliddnd relatiile cu parteneri-cheie din
domeniu. Anul 2020, cu toate provocirile sale,
este unul de consolidare pentru noi, reusind si
ne mentinem pozitia competitivd si sd intdrim
promisiunea fati de clienti, de a-i sustine in
eforturile de ajunge cu solutii profesionale la
cat mai multi aplicatori profesionisti. Selena
este recunoscuti ca un furnizor de solutii
inovatoare si astfel venim in permanentd cu
solutii noi, dezvoltate in strinsd colaborare cu
partenerii. Anul acesta am lansat programul Fast
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& Pro (Fast Construction for Professionals)
- Rapiditate si Profesionalism in constructii,
prin care oferim trei beneficii-cheie, si anume
reducere a vitezei de lucru, calitate superioard
si diminuare a costurilor de manoperd. Ultra
Fast 70 este o spumi de montaj, cu un timp
de tdiere si de intidrire foarte scurt. Astfel, se
pot monta mai multe ferestre in acelasi timp
de lucry, la o vitezd superioard. Un alt aspect
pe care ne concentrim atentia este eficienta
energeticd, spuma Energy 2020 cu o structurd
densid asigurind atit eficienta energeticd, cit si
izolarea acusticd. Pentru anul 2021, propunem
un sistem profesional certificat, care prevede
instalarea ferestrelor la cele mai inalte standarde
de calitate, astfel incit etansarea rosturilor feres-
trelor si evidentieze si mai bine performantele
ansamblurilor de ferestre si usi, care, fird un
montaj adecvat, isi pierd din valoare. In prezent,
operdm pe toate canalele de distributie: vindem,
prin distribuitori, depozitelor mari de profile,
colaborim insi si cu producitorii care au echipe
de montaj, precum si direct cu aplicatorii.
Referitor la criza medicald actuald, Selena a luat
toate misurile pentru prevenirea rispandirii
pandemiei, cu mentinerea activititilor pentru o
functionare optimi in conditiile date. Angajatii
au primit toatd atentia noastrd pentru a nu
fi expusi riscurilor si am pus la dispozitia lor
echipamente si dispozitive, astfel incat si fie in
deplini siguranti. De asemenea, au fost efectuate
teste plitite de companie si din fericire, pind in
prezent, nu am avut niciun angajat infectat cu
noul coronavirus. In ultimul timp, am investit
mult in digitalizare, am implementat sistemul de
telemunci si am apelat la comunicarea online atit
internd, cit si cu partenerii. Considerim ci anul
viitor va fi caracterizat de provociri pentru acest
sector si nu stim cum va evolua situatia actuald.
In ceea ce priveste montajul timpliriei, in cazul
unor restrictii, se va opta mai mult pe montaje la
constructii/ proiecte noi si mai putin pe lucriri
de renovare. De asemenea, am observat ci unii
investitori asteaptd si vadi o imbunititire a
situatiei, inainte de a incepe proiecte noi. In ceea
ce ne priveste, suntem pregititi pentru a face fati
noilor provociri, fiind ca intotdeauna alituri de
profesionistii din domeniu. Vom folosi aceastd
perioadd pentru stringerea colaboririi in mediul
virtual, propunind un continut tehnic dedicat
partenerilor, astfel incit, impreund, si crestem
performanta in constructii”.

Alexandru Daniel Tache, director de vinziri
al Allianz TC Com: ,Anul acesta, dezvoltim mai
multe produse din categoria accesoriilor. Este
vorba despre minere de usd, cilindri din alami,
sisteme tip «broascd» si balamale, ultimele doud
categorii fiind destinate unor serii superioare de
profile. Comercializarea tuturor acestor categorii
de produse, alituri de cea a plaselor de protectie
impotriva insectelor are o contributie de apro-
ximativ 30% la incasirile totale si estimdm ci
in 2021 acest nivel va fi si mai mare. Diferenta
revine productiei si vinzirii de plasi din fibrd
de sticla. Cilindrii pe care ii realizim fac parte
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din gama medie din punct de vedere al pretului,
iar anul trecut, pe acest segment de activitate,
am derulat un important proiect de investitii,
care a presupus retehnologizarea fabricii de
cilindri si majorarea capacititii de productie,
care a atins nivelul de 110.000 de unititi/luni.
Investitia a necesitat alocarea unor fonduri in
valoare de aproximativ 900.000 de euro, care
au fost obtinute dintr-o finantare europeand.
Pentru aceasti categorie de produse avem atit
clienti mai mici, cat si mai mari, cirora le livrim
produsele exclusiv prin curier, la nivel national.
Din gama accesoriilor exportim mai ales
cilindri, livrind pe pietele externe aproximativ
25% din productia totali. Din cauza pandemiei,
anul acesta a fost foarte dificil pentru toate
companiile de profil. Chiar si in aceste conditii,
mizim pe o majorare a cifrei de afaceri din 2020,
in raport cu valoarea de 12,1 milioane de lei
inregistratd in 2019”.

Andrei Szasz, director de vinziri al Cesrom:
,ountem activi pe segmentul productiei si
distributiei de cilindri si incuietori si cel al deru-
larii de servicii de montaj pentru produse elec-
tronice si am incheiat anul 2019 cu o majorare
de aproximativ 30% a cifrei de afaceri, in raport
cu valoarea de 4,6 milioane de lei inregistrata
in 2018. In 2020, ne-am axat pe adoptarea de
misuri de mentinere a activititii, stopand toate
proiectele de investitii. Pentru a le relua, asteptim
si vedem ce se va intdmpla la inceputul anului
2021. Pani atunci, am adoptat misuri speciale
in cadrul fabricii din Sibiu, unde respectim toate
recomanddrile si dispozitiile date de autorititile
romdne, dar si pe cele ale grupului CES Gruppe
(Germania), din care facem parte. Astfel, lucrim
la distanti corespunzitoare si in doud schimburi,
iar interactiunile dintre angajati sunt minime si se
fac cu respectarea tuturor normelor de dlstantare
fizica. In general, fabrica functioneazi bine, insi
mai lent, numirul comenzilor pentru export
scizand in detrimentul celor de pe piata internd
si celor pe care le realizim citre fabrica-mami
din Germania. Astfel, anul acesta am dezvoltat
foarte mult livririle proprii din zona Moldovei,
din Oradea si Timisoara, vinziri importante
deruldndu-se si in Sibiu, Craiova si Bucuresti.
Incuictorile si cilindrii electronici sunt produ51
exclusiv pentru export, iar cei mecanici atit
pentru export, cat si pentru piata din Romania.
Cel mai nou produs pe care l-am lansat anul
acesta in Romania este cilindrul CESeasy, cu
acces via bluetooth si telefon mobil”.



s

Aurel Voicu, fondator al grupului Comfortex:
,O parte importanti a activititii grupului
este reprezentati de realizarea plaselor de
protectie impotriva insectelor, activitate ce are o
contributie de 20% la incasirile totale. Fabricim
aceste produse in cadrul unititii noastre din
Glina - Ilfov, cu componente pe care le realizim
in proportic de 100% in Romania. De altfel,
suntem, in prezent, unicul producitor autohton
de componente destinate fabricirii de rulouri
exterioare, plase de protectie impotriva insectelor
si usi de garaj si detinem propriile matrite.
Obiectivul nostru este si devenim cel mai mare
depozit dpentru profilele din aluminiu, precum si
pentru piesele din material plastic din Romania
si care s aibd capacitatea si gestioneze stocuri
foarte mari. Pe segmentul productiei plaselor
de protectie impotriva insectelor, detinem o
capacitate de fabricatie de 3.500 unititi/luni si
realizim mai multe modele, precum cele de tip
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plisate, rulou, culisante sau fixe. Un loc aparte
in portofoliul propriu este detinut de plasele de
protectie impotriva insectelor de tip plisee, potri-
vite atit pentru ferestre, cit si pentru usi. Pentru
realizarea acestora este activ un departament
separat in cadrul firmei Comfortex Production,
capacitatea de productie pentru aceastd categorie
sortimentali situAndu-se la nivelul de 2.000
unititi/luni. Lansarea acestui model a fost
un pariu pe care l-am ficut pentru piata din
Roménia, unde produsele de acest tip erau greu
accesibile cumpdritorilor, din cauza pretului
foarte mare. Noi am reusit si-1 facem un produs
accesibil tuturor. Vom riméne in continuare fideli
crezului de a lansa cel putin un produs nou si
astfel, incepind cu data de 01.10.2020, am initiat
productia de pergole in Roménia. Dorim ca in
cel mai scurt timp posibil si atingem o cifrd de
afaceri in valoare de zece milioane de euro, dupi
ce am incheiat anul 2019 cu incasiri in valoare
de sapte milioane de euro. In vederea atingerii
acestui obiectiv, ne-am propus ca in viitorul
apropiat si ne mutim activitatea de productie tot
undeva in zona Capitalei, unde si putem dispune
de un spatiu mai generos, investitie ce va necesita
alocarea unor fonduri in valoare de trei milioane
de euro. Ne livrim produsele la nivel national
atat direct, cit si prin intermediul unei retele
care include aproximativ 1.500 de firme. De
asemenea, produsele finite ajung pe pietele din
intreaga Europd, iar componentele, pe cele din

Bulgaria si Republica Moldova”.

Mirela lonascu, director general al Midica
Prod: ,Suntem membri ai unui grup de firme,
alituri de societatea Faure Rom, iar in prezent
avem in derulare un proces de accesare de
fonduri europene in vederea productiei de bala-
male. Portofoliul propriu include balamale
sudabile tip profil-lacrimd pentru usi/porti
metalice (cu o contributie de 40% la cifra totald
de afaceri), balamale realizate la comandi (20%),
accesorii (inclusiv automatizate) pentru port,
zivoare, ugi culisante industriale, precum si mai
multe tipuri de consumabile (discuri abrazive,
electrozi de suduri etc.). O parte dintre acestea
sunt deja produse in Rominia, firma noastrd
fiind reprezentanta autohtoni a companiei
Torbel Industrie (Franta). Anul acesta ne-am
axat pe organizarea activititii celor doud societti
membre ale grupului, activitatea firmei Faure
Rom axindu-se mai mult pe operatiuni pe
segmentul imobiliar. De asemenea, in aceastd
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iarnd ne dorim si intensificim operatiunile de
promovare in mediul online. Nu am fost nevoiti
si luim foarte multe misuri de restringere
cauzate de pandemie, pentru ci am avut comenzi
inclusiv in perioada stirii de urgentd. Astfel, nu
am avut de suferit foarte mult datoritd actualei
crize sanitare. Cauza ar fi, in principal, activitatea
clientilor finali, dar si a firmelor care s-au axat
foarte mult pe proiecte rezidentiale, in timpul
restrictiilor de cilitorie. Evolutia firmei a fost
una optimd si in 2019, an pe care l-am incheiat
cu o majorare de 22% in raport cu valoarea din
2018. Aria de distributie este activi pe plan
national, livririle realizandu-se atit direct (citre
producitori de usi/porti metalice si clienti
finali), cat si indirect (prin parteneriate derulate
cu retele de magazine de tip DIY si o retea
proprie de distribuitori)”.

Mihai Cirimpei, director de vinziri al Moderna
Glaf: ,Anul acesta ne-am axat pe distributia
de glafuri de interior i exterior din PVC (in
proportie de 70% din incasirile totale), plase
de protectie impotriva insectelor (20%), glafuri
din aluminiu extrudat si accesorii pentru glafuri
(5%). Pentru 2020 ne propusesem si lansim si o
serie de produse noi, si ne extindem echipa de
angajati si s deschidem ateliere de productie si
asamblare pentru produse, in conditiile in care
noi derulim doar activititi de comercializare.
Din cauza situatiei dificile de piatd, suntem insi
nevoiti si le amanim. Lunile martie, aprilie,
mai si funie au fost unele foarte slabe pentru
activitatea proprie si de-abia in luna iulie am
inregistrat o redresare a activititii. Ne dorim
ca anul acesta si ne mentinem cel putin la
un nivel similar cu 2019, cind cifra de afaceri
proprie a fost cu 20% mai mare decit cea din
2018. Situatia proiectelor din domeniul propriu
de activitate nu este insi foarte buni, intrucit
multe dintre ele sunt in stand-by, iar cele noi au
fost amanate, multe dintre firmele implicate in
derularea acestora avind pauze in activitate. In
calitate de reprezentanti autohtond a societitii
Moderna (Slovacia), ce furnizeazd glafuri pe
pietele din Cehia, Austria si Germania, efectuim
livrdri pe intreg teritoriul tirii, atat direct (prin
intermediul unui depozit propriu din Bucuresti),
cit si prin intermediul unor parteneriate
dezvoltate cu aproximativ 40 de dealeri. Dintre
misurile pe care le-am adoptat odati cu aparitia
acestei pandemii, am putea indica reducerea
contactelor fizice (directe) cu clientii. Ne-am
axat pe discutii cit mai multe, mai ales cu clientii
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activi si i-am rugat si dea comenzile din timp,
pentru a intra in contact cit mai putin. Le-am
pregitit marfa comandati din timp i am folosit
permanent dezinfectanti si aparate de misurare
a temperaturii”.

Radu Sarbu, reprezentant al Noegel Befesti-
gungstechnik: ,Suntem prezenti pe piata
nationald a accesoriilor si a sistemelor de fero-
nerie dedicate tampliriei termoizolante din anul
2017, in calitate de reprezentant al producito-
rului Noegel (Germania). In portofoliul propriu
de accesorii se regisesc suruburi pentru timpliria
din PVC si aluminiu precum si pentru geamul
termoizolant, plicute distantiere, dar si cale si
precale pentru ansamblurile termoizolante din
PVC si sticla. Produsele din portofoliul propriu
se incadreazd in gama premium, fiind solutii
tehnice de top. De asemenea, acordim partene-
rilor proprii consultanti de specialitate atat
pentru aspecte legate de productie, cat si de
montaj. In acelasi timp, portofoliul de produse se
extinde lunar cu noi modele incluse pe stocul din
Rominia, pentru a ne sprijini partenerii in
procesul de realizare a unor produse de calitate
superioard. Colaborim cu importanti produci-
tori de timplirie din PVC si aluminiu si ne
distribum produsele la nivel national att prin
intermediul celor mai bune firme de curierat din
tard, cit si prin cel al magazinelor de retail. PAnd
in anul 2022, firma Noegel, pe care o repre-
zentim pe piata autohtond, si-a propus si
construiasci in Rominia o fabrici destinatd
productiei de plicute distantiere si precale
pentru industria de ferestre”.

Nemes Pal, director general al Novobond:
,Anul acesta am reusit si ne continuim activi-
tatea fird intrerupere. Desi operatiunile s-au
derulat intr-un ritm mai lent, acestea au conti-
nuat la un nivel optim, fird si fie nevoie si
adoptim nicio alti misurd suplimentard.
Comenzile au fost unele echilibrate si constante,
mai ales c¢i multi concurenti si-au intrerupt
activitatea. In acelasi timp, insd, numerosi dintre
colaboratorii nostri au consemnat sincope
operationale, ceea ce a avut un efect negativ
asupra incasirilor proprii. Chiar §i asa, este
posibil ca, pani la finalul anului in curs, si inre-
gistrim o majorare a incasirilor in raport cu
valoarea inregistrati in 2019. Am observat
indeosebi o majorare a cererii pentru adezivul
Novobond D3, precum si pentru banda adezivi.
Produsele pe care le oferim pentru domeniul

tdmpliriel termoizolante sunt reprezentate de
adezivii pe bazi de aracet D3 si D4 rezistenti la
api si cei pe bazi de poliuretan, care au
contributie de 10% la incasirile totale si care
sunt fabricati in unitatea proprie, sub marca
NovoBond. Comercializam, de asemenea, mate-
riale de etansare marca Soudal - companie cu
care avem in derulare un parteneriat specific - si
clemente de asamblare (10%). Diferenta este
reprezentati de feronerie si accesorii pentru
mobilier, solutii de tratare a lemnului si alte
tipuri de adezivi (cum ar fi cei pentru furniruit,
cei pe bazi de alcool si cei pentru mochetd,
linoleum sau oglinzi) si adezivi de montaj si de
lipit, dedicati segmentului constructiilor. In
general, misurile pe care le-am adoptat anul
acesta s-au axat pe mentinerea activititii, insd
am intensificat activitatea in cadrul magazinului
propriu online, unde sunt disponibile aproape
toate produsele proprii. Anul acesta am incercat
si folosim intensiv platforma online si mai ales
si lansim promotii prin intermediul acesteia.
Distributia produselor comercializate se reali-
zeazd pe plan national, atit prin intermediul
flotei proprii de transport, cit si prin intermediul
firmelor de curierat. De asemenea, in opt judete
ale tirii, localizate in jumitate din regiunea
Transilvaniei, sunt prezenti agenti proprii de
vanzari Novobond”.

Eren Koc, administrator al Romtera Product:
,Anul acesta, in activitatea companiei, o pondere
de 40% din total a avut-o executia glafurilor,
diferenta revenind productiei de lambriuri si
elemente de compartimentare. Realizim toate
aceste categorii de produse in unitatea proprie si
incercim permanent ca acestea si fie de cea mai
buni calitate. Glafurile din portofoliul propriu
poartd marca Winplast si sunt disponibile la
dimensiuni cuprinse intre 15 cm si 40 cm,
precum si intr-o varietate mare de nuante - alb,
gri antracit, wenge, stejar auriu, stejar rustic, nuc,
mahon si mooreiche. La cererea clientilor, se
pot produce si nuante speciale. Dintre acestea,
glaful alb rimine, in continuare, cel mai solicitat,
in timp ce comenzi in crestere inregistrim si
pentru gri antracit. Pentru productia glafurilor,
detinem linii de moderne de fabricatie si lucrim
pe bazi de stocuri, pentru a onora cat mai prompt
comenzile primite. Glafurile fac parte din gama
premium si sunt distribuite pe plan national prin
intermediul a doud puncte proprii de lucru, din
Buziu si Valea Cilugireasc, dar si al unei retele
de citeva sute de distribuitori. In acelasi timp,
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acestea sunt exportate pe pietele din Europa. In
ceea ce priveste rezultatele financiare, ne asteptim
ca si anul acesta s obtinem tot o majorare a cifrei
de afaceri, dupi ce, in 2019, am atins un nivel de
15,3 milioane de lei, in crestere fatd de cele 13,9
milioane de lei din 2018”.

Lucian Grigor, director de marketing al Team
Consult: ,Ne-am propus ca anul acesta si ne
mentinem activitatea la parametrii optimi si,
daci este posibil, si obtinem si o usoard crestere.
Evolutia activititii din acest an a fost total atipici
si nu o putem compara cu niciun an precedent.
Comenzile au fost fluctuante, mai ales ci majo-
ritatea beneficiarilor nostri sunt utilizatori finali,
multi dintre acestia suferind foarte mult din
cauza restrictiilor. Producitorii importanti de
usi si ferestre cu care colabordm nu si-au oprit
activitatea, insd au fost la randul lor afectati
de restrictiile cauzate de actuala pandemie. In
tendintele de achizitie ale clientilor am observat
o0 usoard schimbare, in sensul ci acestia sunt
mult mai atenti si nu mai fac stocuri, comandand
exact cantititile de care au nevoie. In ceea ce
ne priveste, nu am adoptat midsuri speciale in
activitatea proprie si nici nu am apelat la misu-
rile de sprijin pe care ni le-au pus la dispozitie
autorititile, pentru ci nu a fost cazul. Singurul
lucru pe care I-am ficut a fost s3 avem mai multd
griji la incasdri. La rindul lor, furnizorii cu care
colaborim au fost putin mai rigizi, restrictionand
sistemul credit furnizor. Comercializim, in
principal, garnituri de etansare pentru ferestrele
si usile din lemn stratificat mircile Trelleborg
(Suedia), Roverplastik (Italia) si Inter Deventer
(Polonia), diferenta (20% din total) revenind
livririlor de etansanti profesionali (silicon si
spume poliuretanice) marca TKK (Slovenia).
Activitatile de distributie se realizeazi prin
intermediul colaboririi cu cinci dealeri”.

Doru lanculescu, director general al Textor
Industrial Project: ,Anul acesta ne-am axat pe
productia si comercializarea de produse noi. Acest
lucru se datoreazi faptului ci multi dintre colabo-
ratorii nostri s-au implicat in mai multe proiecte
conexe, pe fondul sciderii productiei principale.
Din aceasti cauzi, noi am avut surprinzitor
destul de mult de lucru si n-am inregistrat o
scidere dramaticd a activititii odatd cu aparitia
acestei pandemii. Ne-am mentinut la o valoare
similari cu 2019 si am inregistrat o usoari crestere
pe segmentul automatizirilor. Anul acesta am
realizat mai multe garnituri cu forme si combinatii
noi de materiale la cererea clientilor care au
incercat si-si optimizeze productia. Acesti cola-
boratori au descoperit ci le este mult mai conve-
nabil si lucreze cu furnizori locali si cu produse cu
un raport optim calitate-pret. Desi perioada stirii
de urgenti a fost destul de ciudatd, am reusit s ne
derulim activitatea la parametri optimi. Nu am
adoptat niciun plan de investitii, am luat lucrurile
treptat si ne-am axat pe stabilitate, cu scopul de a
obtine, totusi, daci este posibil, o usoari crestere
de aproximativ 10% a rezultatelor financiare in
raport cu 2019. De asemenea, anul acesta am
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reusit sd atragem noi parteneri, dar am avut si unii
care au plecat, aria proprie de distributie fiind
activi pe plan national. Totodatd, a fost foarte
bine ci anul trecut am finalizat o investitie in
matrite, care ne-au ajutat si fim flexibili si si ne
ajutim mai mult partenerii in aceastd perioadi. In
acelasi timp, in urma cu citiva ani ,am dezvoltat
gama de garnituri de etansare. lar aceste lucruri
ne-au ajutat de exemplu si realizim recent sapte
noi produse pentru un singur client. Dintre
problemele pe care le intimpinim in derularea
activititii, a putea spune ci incertitudinea pietei
este cea care ne afecteazi cel mai mult. Echipa de
lucru a functionat, in continuare, foarte bine si
niciunul dintre colegii nostri nu au fost afectati
pand acum de valul de imbolnaviri. Avem insi in
vedere permanent mésuri de protectie sanitard si
respectim  toate recomanddrile indicate de
autorititi. Suntem o echipd micd si ne permitem
si pistrim distanta fizici intre noi, dar si si
lucrim in mai multe schimburi”.

Radu-Menegon Raducu, director national al
diviziei PVC (feronerie si accesorii), din cadrul
Triton: ,In cadrul diviziei de feronerie si accesorii
pentru timpliria din PVC au fost inregistrate in
2019 vanziri de doui milioane de euro, 60%
dintre acestea constdnd in comercializarea de
accesorii, respectiv plase de protectie impotriva
insectelor, amortizoare, sisteme de deschidere
antipanici, sisteme de actionare electrici, organe
de asamblare, scule si echipamente profesionale,
unelte de ménd si accesorii, precum si echipa-
mente de protectie. Pentru anul 2020, avem in
vedere o crestere de minimum 40% a vanzirilor
pentru aceastd divizie. Este o divizie in cadrul
cireia imbinim armonios calitatea de top a
produselor cu servicii pe misurd, clientii nostri
beneficiind de consultanti de specialitate, servicii
optime de transport, livrare si punere in functiune,
dar si service in garantie si post-garantie la cel
mai inalt standard. Anul acesta am continuat si
programele de investitii demarate anterior atit in
Baciu, unde a fost inaugurat un showroom in care
clientii pot vedea si pot achizitiona intreaga gama
de produse pe care o comercializim, cat si in
Bucuresti. Aici urmeazi ca, in a doua jumitate a
anului, si devind functionale doui clidiri noi, in
care vor functiona un service specializat pentru
scule si echipamente pentru constructii, precum si
o sald de training specializat, unde se vor face
scolariziri atit pentru angajatii nostr, cit si
pentru cei ai firmelor partenere. Si tot in Bucuresti
am construit un nou spatiu de depozitare cu o

suprafatd de 600 mp, care a fost finalizat in luna
august a acestui an. Valoarea totald a acestor
investitii din 2020 depiseste 600.000 de euro. O
altd directie de investitii a acestui an este repre-
zentatd de dezvoltarea diviziei de feronerie din
Craiova, intrucat ne dorim s acoperim mult mai
bine zona Olteniei. In prezent, detinem 11 puncte
de lucru, in cadrul cirora promovim scule si
echipamente pentru constructii, precum si unititi
de service specializat pentru acestea. Planul
nostru este ca, in perioada urmitoare, si dezvoltim
aceastd divizie de feronerie in sase dintre acestea
si si reusim astfel si acoperim foarte bine zona
extracarpatic, respectiv zona sudici, dintre
Carpati, Dunire si Marea Neagrd’.

Vic Swerts, fondatorul si presedintele Soudal:
,La nivel de grup, pentru anul precedent, am
consemnat o cifrd de afaceri 893 milioane de euro.
In ceea ce priveste investitiile, acestea au totalizat
52,5 milioane de euro, mentinindu-se la o coti
foarte apropiatd de cea din 2019. Anul trecut a
fost unul excelent in ceea ce priveste disponibili-
tatea materiilor prime, al ciror pret s-a diminuat
fati de perioada anterioard, ajunind la nivelul
normal. Aceasta a determinat o majorare de 7%
a incasirilor si a dus indicatorul EBITDA 1a 95
milioane de euro. Urmand o traditie de peste doud
decenii, Soudal a reinvestit o mare parte din profit,
pentru asigurarea dezvoltirii ulterioare. Astfel, o
pondere importanti din suma de 52,5 milioane de
euro a fost destinatd constructiei unei fabrici de
spumi poliuretanici, avind o suprafatd de 12.000
mp, in Federatia Rusd, a unui depozit de 7.000
mp in Slovenia (la care s-a addugat reconversia in
unitate de productie a unui centru de stocare) si
in executia unui centru administrativ in SUA. De
asemenea, tot in anul precedent au fost finalizate
procedurile pentru doud achizitii in Federatia
Rusi si Irlanda. In mod suplimentar fati de
performantd financiard buni, in aceeasi perioadd
capacititile noastre de productie au fost depisite
de comenzi, fapt ce a determinat o reconfigurare
a strategiei de dezvoltare. Cea mai mare realizare
din acest punct de vedere este fabrica nr. 5 din
Turnhout - Belgia (cu o arie de 20.000 mp), care
se afld in plin proces de constructie si va duce zona
totald de productie la 210.000 mp, din care 95.000
mp suprafata construitd. Efortul financiar pentru
respectiva investitie se ridici la 40 milioane de
euro. La nivel global, Soudal detine 20 de unititi
de fabricatie, totalizand 700.000 mp (230.000 mp
de hale si clidiri)”.

Camelia PANTEL
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PROFILE EXCLUSIV DE CLASA A - un argument forte pentru liderul mondial al
pietei de sisteme din PVC

VEKA aniverseaza doua decenii de excelenta
pe piata din Romania

Liderul mondial al pietei de sisteme

din PVC destinate executiei de ferestre
si usi - VEKA - este prezent de peste

50 de ani pe plan global, de mai mult

de doua decenii activand inclusiv in
Romania. 0 constanta a intregii istorii a
grupului este constituita de calitatea de
exceptie a profilelor promovate, care este
transpusa in performanta ansamblurilor
de tamplarie termoizolanta la constructia
carora concura. Respectarea acestui
angajament a fost posibila doar prin
indeplinirea riguroasa a normelor de
lucru specifice industriei germane - si
anume: aplicarea unor standarde de
inalt3 calitate sistemelor furnizate,
asigurarea unor stocuri acoperitoare
pentru produsele uzuale si nu numai,
oferta de suport logistic, tehnic, de
marketing, angajarea unui personal
calificat si exploatarea eficienta a
oportunitatilor de afaceri.
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Sustenabilitatea - o componenta de baza a
strategiei de dezvoltare

Istoria grupului a inceput in 1969, odati cu achi-
zitia companiei VEKAPLAST de citre Heinrich
Laumann. La momentul respectiv, intreprinderea
germand activa doar la nivel regional, fiind
specializatd in productia de rulouri si profile de
constructii, cu o cifrd de afaceri de 1,7 milioane
DM si numai opt angajati. In primii 10 ani au fost
puse bazele unei afaceri de succes, iar notorietatea
produselor a crescut accelerat pe piata federald.
Treptat, gama de produse s-a extins, fiind lansate
noi solutii destinate confectiondrii de usi reziden-
tiale, precum si productiei de usi lifant-glisante.
Odati cu cresterea cererii de sisteme VEKA,
compania a Inceput si se orienteze spre export,
deschiznd filiale in Spania si SUA (1993), Franta
(1994) si Marea Britanie (1996). Concomitent, a
inceput fabricatia de plici din PVC, destinate
atat constructiilor, cat si in domeniul productiei
publicitare. Procesul de expansiune a conti-
nuat cu lansarea pe pe piaa belgiand, in 1990

VEKAPLAST se transformindu-se in VEKA

GmbH, cu o cifri de afaceri de 454 milioane DM.
Aceste lucru a favorizat extinderea accelerati,
grupul ajungind si aibd filiale pe intreg mapa-
mondul. Orientarea spre sustenabilitate a fost
mereu un atribut al planului strategic de dezvol-
tare si s-a concretizat in 1993 prin deschiderea cel
mai performant institut de reciclare a ferestrelor
din Europa, amplasat in localitatea Behringen,
din Germania. Activitatea de reciclare prin
intermediul diviziei VEKA Umwelttechnik este
certificata TUV si, impreund cu toate celelalte
operatiuni de cercetare, productie si transport,
asigurd sistemelor si produselor promovate o
amprenti redusi de dioxid de carbon.

Vanzéri de peste un miliard de euro si
prezenta pe intregul mapamond

Aniversarea a 30 de ani de activitate a coincis cu
accesarea pietei din Europa de Est, VEKA fiind
in 1999 primul furnizor de profile din PVC din
Moscova. Imediat dupd aceea a fost fondatd
subsidiara din Roménia, in 2005 fiind inaugurat
centrul logistic de la Ciorogarla (situat langi
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Bucuresti), cu o suprafatd de peste 14.000 mp
si care a necesitat o investitie de aproximativ 1,5
milioane euro. In prezent, VEKA are un personal
format din peste 5.800 de specialisti si detine 14
centre de productie, unde sunt active 348 de linii
de extrudare, prin intermediul cirora se realizeazi
profile si plici din PVC. Cifra de afaceri la nivel
de grup depiseste un miliard de euro, ceea ce face
din furnizorul german liderul pieei de profil.
Din punct de vedere al distributiei regionale,
compania este prezenti pe patru continente,
cele mai importante livrdri fiind realizate in
Germania, statele membre ale Uniunii Europene,

Federatia Rusd/Ucraina si America de Nord. In

localitatea Sendenhorst - Germania, unde se
situeazd si sediul central al grupului, opereazi cel
mai modern centrul de productie, alimentat prin
intermediul a 20 de silozuri cu o capacitate remar-
cabild de stocare, de unde zilnic se livreazd peste
600 tone de profile din PVC. Controlul calititii
ingredientelor este foarte strict, realizindu-se in
cadrul laboratoarelor proprii, echipate cu cele mai
moderne instrumente de misurd. Aceastd proce-
durd riguroasi si permanentd a modului in care
este pusd in operd reteta speciald asigurd in mod
direct calitatea produsului finit. De asemenea,
dupi extrudare, mostre preluate din productie
sunt transmise citre un centru de testiri, unde au
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loc verificiri cu un grad mai ridicat de comple-
xitate, in vederea asigurdrii faptului profilele
prezintd caracteristicile de performanti la cel mai
inalt nivel.

Producétorul de ferestre si usi,
un partener strategic pentru VEKA

Beneficiind de experienta acumulati pe piata inter-
nationald, VEKA si-a dezvoltat sistematic mecanis-
mele prin care isi sprijind partenerii atit printr-un
permanent schimb de informatii si know-how, cat si
prin instruire tehnici la nivel local si international, la
care se adaug asistenta comerciald acordatd in mod

Alexandru Oancea, Marketing Manager VEKA Romania: ,Una dintre problemele cu
care se confruntd fiecare dintre noi, atunci cind vine vorba despre achizitia unui produs
dintr-o categorie cu care nu am mai luat contact in trecut, este recunoagterea elementelor
care ii conferd acestuia calitate. Apelim la experienta cunoscutilor sau incercam si ne
documentdm riguros, insi rezultatele nu sunt intotdeauna pe mdsura agteptirilor.

O gresealis frecvent intalniti este alegerea celui mai ieftin produs de pe piatd, fird

a mai aplica niciun alt criteriu de selectie. Urmarile unui astfel de comportament

devin vizibile in cazul unei investitii pe termen lung, cum este achizitia ferestrelor.
Consumatorul final se poate confrunta cu disconfortul creat de o fereastra iefting, a carei
inlocuire va costa mai mult decit suma economisiti la achizitia initiald, in timp ce
dezwvoltatorii risca atdt pierderi substantiale legate de garantie §i acoperirea eventualelor
daune, cit §i deteriorarea reputatiei. Convingerea noastrd este cd sunt contraindicate
compromisurile in privinta calitatii si suntem de parere cd <ieftin §i bun’> este in 99%
din cazuri o capeand. Experienta ne-a invifat ci un produs de calitate are nevoie de cele
mai bune materiale, utilaje de productie i tehnologii care se ridicd la standarde inalte i,
mai ales, oameni dedicati, pasionati de munca lor. Totodatd, din postura de intreprindere
de familie, VEKA ingelege cat de importantd este proximitatea de parteneri pentru a le
castiga increderea. Solutiile inovatoare §i suportul personalizat asigurat colaboratorilor
au propulsat compania pe pozitia de lider mondial in domeniul timpliriei PVC.
Activitatea pe piata din Rominia a prezentat inifial anumite dificultiti, mai ales din

cauza lipsei optiunilor pentru o perioadd lungi
de timp, urmatd de o invazie a produselor ig‘iine,
de calitate inferioara. In timp insd, consumatorii
locali au inceput sd perceapd importanta alegerii
unui produs performant 5i s aprecieze siguranta,
durabilitatea §i garantia extinsd pe care le pot
oferi doar experienta unei mdrci cu traditie
indelungata. Acest fapt s-a transpus 5i in zona
producdtorilor de timplirie termoizolantd. Am
crescut odatd cu piata §i piata a crescut odatd cu
noi. Acum 20 de ani derulam parteneriate cu

doar cativa producitori locali de tamplirie, activi doar in oragele lor de resedintd. Astizi
avem aldturi producdtori de mare anvergurd, activi inclusiv pe piata internationald,
care gpteazd pentru un produs tehnologic de clasd A, nu doar pe un simplu termopan>.
Suntem méandri ci dupd doud decenii de la accesarea piefei autohtone, avem aldturi
producdtori seriogi, care stiu cd doar cu ajutorul unor materiale de calitate poate fi
asiguratd o crestere organicd de la an la an, precum §i clienti fericifi care recomandi
produsele mai departe 5i, din aceastd perspectivd, o aﬁuere stabild si permanent adaptatd
la cele mai noi tendinte arhitecturale sau de eficientd energeticd. Le multumim pentru
increderea oferitd 5i ne angajam si continudm si le fim parteneri de clasa A”.
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constant. Reteaua mondiali de unititi de productie,
centre logistice si birouri de vinziri permit o
intelegere profundi a realititilor pietei si adaptarea
flexibili la cerintele specifice ale celor peste 3.000
de parteneri ai nostri, fapt ce asigurd diversitatea
deosebitd a portofoliului de solutii. Gama de solutii
tehnice a fost continuu perfectionatd, concomitent
fiind imbunititite mecanismele interne si serviciile
cu valoare adiugatd, puse la dispozitia colabora-
torilor din toati lumea. Inclusiv pe piata locald
portofoliul de produse si servicii este complet si
rispunde celor mai exigente solicitdri venite din
partea arhitectilor, constructorilor, dezvolatorilor
imobiliari si beneficiarilor finali. Pe lingd calitate,
setul de valori solide, construite in jurul conceptelor
de parteneriat si responsabilitate, contribuie la
consolidarea pozitiei competitive pe care VEKA o

detine pe piata de profil

Calitatea si performanta - criterii de la
care VEKA nu face rabat

La momentul actual, compania are capacitatea
de a furniza solutii tehnice complexe, care oferd
beneficiarilor finali o termo - fonoizolare optim,
o protectie impotriva factorilor agresivi de mediu,
o sigurantd antiefractie sporitd si un grad ridicat
de confort, pe termen lung. Pentru a atinge toate
aceste obiective, VEKA aplici standarde stricte
de calitate si de izolare termici, coeficientul de
transfer termic la nivelul ferestrei putind ajunge
pani 0,8 W/m2K, valoare ce respecti exigentelor
casei pasive. Aspectele referitoare la durata de
exploatare a ferestrelor, precum si la mentenanta
acestora sunt testate si certificate conform cele
mai exigente standarde germane de calitate (RAL

- GZ 716/1) atat in cazul profilelor albe, cit si

al celor laminate. Mai mult, promisiunea calititii
este intdrita de teste independente, realizate de ift
Rosenheim. In fine, VEKA respecti in totalitate
cele mai riguroase criterii de clasificare specificare
in cadrul standardului european SR EN 12608,
toate profilele promovate incadrindu-se in clasa
A, cu o grosime a peretilor exteriori de 3,00
mm (+0,2 mm). Toate aceste aspecte asigurd
posibilitatea unei continue evaluiri a activititi
de productie, in cadrul cirui proces sunt anali-
zate periodic structura si rezistenta timpliriei
realizate din profile VEKA, gradul de etanseitate,
coeficientii de izolare termici si fonicd, anduranta
la factorii agresivi de mediu, in vederea ofertei pe
piatd a celui mai bun produs.

VEKA SPECTRAL, aspectul unic al confortului durabil

@ Rezistenta in timp a culorilor, testata timp de 4.000 de ore prin expunere la sursa
de lumina cu Xenon.

® Rezistentd termica si impermeabilitate certificate in urma unui test de 42 de zile
la temperatura de 700 si umiditate de 95%.

& Testat in natura, conform DIN EN IS0 877-2.
@ Rezistentd ridicata la uzura,

@ Nu necesita investitii suplimentare in utilaje sau modificarea procedurilor de
productie.

VEKA SPECTRAL este o solutie inovatoare de tratare a suprafetei
profilelor din PVC si reprezinta o abordare complet noua in segmentul
sistemelor nuantate. Noua tehnologie oferd caracteristici unice Si

0 rezistenta care depaseste standardele actuale. SPECTRAL este
rezultatul mai multor ani de cercetare in laboratoarele VEKA si vine
cu o garantie de 10 ani, mai ales datorita rezistentei la factorii de
mediu.

Lacuirea prin calire a suprafetelor extinde si mai mult durata

de exploatare a elementelor de tamplarie, stratul astfel obtinut
reprezentand un scut aditional impotriva zgarieturilor si a deteriorarii
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produse de razele solare, ciclurile inghet-dezghet
sau de intemperii. In acelasi timp, suprafetele VEKA
SPETRAL prezinta o texturd catifelatd, pldcuta la

atingere si un aspect deosebit.

Datorita culorilor ultramate, care Tsi pastreaza
nuanta originala un timp indelungat si posibilitatii de
a realiza imbinari invizibile, profilele PVC cu finisaj
VEKA SPECTRAL ies mereu in evidentd. Procesul

de lacuire prin calire asigurd totodata rezistenta
superioard la produsele de curatare, astfel incat
petele care ar putea aparea in timpul montajului sau
al utilizarii si urmele (dsate de amprente sunt foarte
usor de Indepartat.

Paleta de culori s-a Imbogatit in acest an si include
nuante precum gri antracit ultramat, gri ultramat,
gri ombre ultramat, alb pur ultramat, alb ultramat,
albastru otel ultramat, negru grafit ultramat,

verde brad ultramat si verde monumental ultramat. Aceste optiuni
cromatice au fost alese astfel Incat sa se potriveasca oricarui stilul
arhitectonic si sa raspunda preferintelor de personalizare a locuintei
si a spatiilor de lucru.

Tehnologia VEKA SPECTRAL este disponibila exclusiv partenerilor
VEKA si a fost testata riguros atat in laborator cat si in conditii
naturale, pentru a respecta specificatiile RAL si CSTB Franta. Un

alt avantaj important pentru parteneri este acela ca elementele de
tdmplarie confectionate din profile tratate cu VEKA SPECTRAL pot fi
realizate fara investitii suplimentare. Se pot utiliza aceleasi utilaje si
procese de productie ca in cazul tipurilor uzuale de profile laminate,
iar fluxul de lucru nu este perturbat in niciun fel. Mai mult, rezistenta
mecanica superioara previne aparitia imperfectiunilor care apar in
mod obisnuit In timpul procesului de fabricatie, transportului sau
operatiunilor de montaj.

La fel ca In cazul tuturor produselor VEKA, tdmplaria Clasa A VEKA
SPECTRAL respectd grija fata de mediul inconjurator si este complet
reciclabila atunci cdnd Tsi incheie ciclul de exploatare.
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Digitalizarea, un obiectiv strategic central ce sustine conceptul calitatii VEKA

Directorul de marketing al VEKA Romdnia, Alexandru
Oancea, este, fiird indoiald, persoana cea mai potriviti din
structura subsidiarei locale a grupului german pentru a
dezvilui, in numele echipei extrem de omogene din care
face parte, elementele strategice ce vor marca evolufia ulte-
rioard a companiei §i pentru a prezenta politicile specifice
pe care se fundamenteazd obiectivul declarat de crestere
sustenabild si organicd a vinzdrilor. Degi criza actuali a
afectat operatiunile in prima parte a anului, prognozele
VEKA sunt optimiste i reflecti o culturd organizationali
solidd, pe baza cireia afost construitd si consolidati poifia
de lider al pieei de profile PVC.

- Nominalizati principalele elemente care au caracte-
rizat piata in 2019 si prima jumatate a lui 2020.

- Fiind direct influentat de investitiile in sectorul
constructiilor, industria de timplirie a inregistrat o
ugoard scidere in 2019. Spre sfarsitul anului, priveam
cu optimism in viitor si mi asteptam la o redresare
a industriei. Acest lucru nu s-a intdmplat din cauza
pandemiei, care a redus si mai mult investitiile atat
cele de stat, cit si cele private, care se bazau pe credi-
tele oferite de sectorul bancar. Iati insi ci la finalul
celui de-al treilea trimestru avem semnale pozitive si
speranta revine in domeniu.

Desi pandemia a indus dificultiti, acestea au venit pe
fondul unei piete de timplarie termoizolanti mult mai
maturd fatd de cea de acum un deceniu. In ultimii ani,
am vizut o crestere sustinutd pentru sistemele cu un
grad mai mare de eficientd energeticd, precum si pentru
profilele cu o durabilitate mare, de clasa A. Ne asteptim
ca, dupi aceastd perioadd marcat de o stare de expec-
tativi si, pe alocuri, chiar de neincredere in economie,
cele doui trenduri si redevini ascendente. Insi
intreaga evolutie va depinde de cresterea economici,
de stabilizarea cursului valutar si de sporirea puterii de
cumpirare a populatiei.

- Cum ati gestionat problematica pandemiei si ce
prognoze aveti pe termen scurt cu privire la modul in
care aceasta va influenta afacerile din Romania?

- Inci de la inceputul crizei sanitare, principala noastri
prioritate a fost reprezentatd de sinitatea angajatilor
si a partenerilor. Am redus la minimum numdrul
deplasirilor, am adoptat partial sistemul ,work from
home” si am luat toate masurile de siguranti si igiend
necesare.

In ceea ce priveste prognozele, este inci prea devreme
si ne pronuntim, deoarece traversim o perioadi dificila.
Pe termen scurt, este foarte posibil si fim martorii
unor consolidiri in majoritatea sectoarelor economice.
Afacerile mici si mijlocii, care stagneazd in aceastd peri-
oadd, vor fi nevoite si fuzioneze sau si fasi de pe piatd
printr-o vinzare.

Ne uitim, de asemenea, cu mare atentie inclusiv la
misurile luate de autorititile centrale si vedem daci
ritmul investitiilor va fi mentinut la nivelul de dinainte
de pandemie. Urmirim indeaproape dinamica industriei
si suntem pregititi si ciutim i si implementim solutii
pentru a ne adapta noului context.

- Care sunt principalele canale de comunicare folosite
in aceasta conjuncturd special?

- Distantarea fizici ne-a fortat si ne indreptim atentia
spre metodele care permit comunicarea la distantd,
instrumentele digitale si canalele de social media ocupind
un rol extrem de important. Digitalizarea este un proces
continuu i reprezinti un factor esential in optimizarea
proceselor logistice si de productie. Inci din 2009, am
inceput si investim continuu in dezvoltarea canalelor
digitale atit din perspectiva utilizatorilor finali, cit si
din cea a producitorilor de timplirie. Acum, la 20 de
ani de prezengd VEKA in Roménia, consider ci oferim
partenerilor locali cea mai extinsi paletd de servicii
digitale, pornind de la instrumente destinate proiectirii
si productiei de timplirie termoizolantd i ajungind
la sisteme de promovare si generare de vanzari. Nu ne
vom opri aici si intentiondm si dezvoltim in continuare
solutiile digitale si in anii ce vor veni. DBS (Digital
Building Solutions), subsidiara grupului VEKA, va
reprezenta pentru industrie un pas substantial in
procesul de digitalizirii productiei de tamplirie, inte-
grand un set complex de instrumente, care si ajute la
cresterea controlului intregului flux si optimizind, astfel,
eficienta tuturor proceselor de proiectare §i productie.
Inci de pe acum, putem discuta despre un pachet de
programe ce vizeazi solutii de modelare si proiectare a
ferestrelor, un program de vizualizare cu ajutorul realitatii
virtuale, software pentru procesarea comenzilor si o
solutie de identificare a fiecirui element de timplirie
(care se bazeazd pe inserarea in profil a unui cip NFC
unde sunt stocate informatii despre elementul respectiv).
Este o carte de identitate ce poate fi utilizatd pentru a
confirma livrarea la destinatie, pentru a oferi instructiuni
de instalare sau pentru a prelua eventualele solicitiri de
service. O altd directie spre care ne indreptim atentia
este reprezentatd de sistemele de control electronic i de
la distanti a obloanelor, jaluzelelor si a elementelor de
umbrire incluse in structura geamurilor. Din aceastd clasi
fac parte sistemele ShadeControl 100 si ShadeControl
110, doui solutii foarte practice pentru realizarea unui
ecosistem specific caselor inteligente.

- Cum a evoluat compania din punct de vedere finan-
ciar in ultima perioadi?

- Anul 2019 a marcat o usoari crestere a vinzirilor de
profile VEKA in Roménia, fapt ce a confirmat obiectivele
noastre de crestere organici. Pentru exericitiul financiar
in curs, primele 6 luni s-au caracterizat printr-o foarte
usoard scidere, generatd in mare masurd de misurile de
carantini adoptate de Guvern. Ne bucurd ins si vedem
ci am asistat la o revenire rapidi in perioada de vari,
tendintd ce s-a continuat in luna septembrie. De aceea,
estimdm ci ne vom indeplini si anul acesta obiectivul de
crestere organicd a cifrei de afaceri.

- Tn ce fel marcafi aniversarea VEKA pe piata romé-
neasci a profilelor PVC?

- Din picate, situatia nationald nu ne permite si sirbi-
torim aga cum ne-am dori, alituri de partenerii nostri.
Asadar, vom continua si fim atenti si si muncim asa

Alexandru Oancea, director de marketing al
VEKA Romania

cum am muncit si pand acum, astfel incét si fim pregitit
pentru aniversarea de 25 de ani.

- Ce strategii v propuneti sa implementati pentru
consolidarea pozitiei definute pe piata de profil?

- Cei trei piloni pe care ne bazim consolidarea pozitiei
de lider pe piaa de profile din PVC sunt investitiile
continue in productia elementelor de calitate superioard,
inovatia si extinderea retelei de parteneri. Suntem
incantati si vedem ¢ tot mai multi consumatori si
parteneri descoperd calitatea certificati a produselor
noastre si ne dorim ca pe viitor tot mai multi clienti si
se poatd bucura de atributele de rezistenti si eficientd
a ferestrelor i usilor realizate cu ajutorul profilelor
noastre de clasi A. Vom continua, de asemenea, si ne
dezvoltim paleta de sisteme oferite partenerilor din tard.
As enumera aici noua platformi de usi liftant-glisante
VEKAMOTION, introducerea unui sistem ce imbini
avantajele aluminiului cu eficienta PVC-ului, precum si
dezvoltarea cromatici a solutiei VEKA SPECTRAL.
Mai mult, intentiondm ca in perioada urmdtoare si
diversificim metodele de educare si informare destinate
utilizatorilor finali, precum si dezvoltarea solutiilor de
marketing destinate promovirii partenerilor nosti. In
pofida vremurilor dificile, vom continua si ne desfagurim
activitatea in mod sustenabil si eficient. Concomitent,
vom riméane preocupati si identificim solutii si inovatii
prin care si putem rispunde celor mai riguroase exigente

ale clientilor.

- Care este mesajul VEKA pentru parteneri si
competitori?

- Istoria aratd ci perioadele de crizd sunt urmate de reve-
niri economice accelerate. Dac eforturile sunt gestionate
corespunzitor, se evitd situatiile de risc si sunt respectate
misurile impuse de autorititi, cred ci vom depisi cu bine
situatia in care ne aflim. Noi, la VEKA, suntem pregitit
s depunem toate eforturile pentru a gestiona eventualele
efecte negative generate de pandemie. @
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DECCO: Intensificare a operatiunilor din Romania

BN Decco SA este un important producitor

830 e sisteme din PVC cu sediul central in
Polonia, compania fiind activd de 7 ani
= pe piata nationali de profil. In prezent,
pe fondul strategiei de extindere a activitifii de export,
grupul polonez implementeazd politici de consolidare a
prezentei din Romdnia unde isi propune s devind unul
dintre principalii furnizori din branga.

-I 1

- Mentionati noutitile din portofoliu, disponibile pe
piata nationali.

- Decco a investit in ultimii ani in dezvoltarea protofo-
liului de produse, axdndu-se pe zona de randament termic
ridicat - trend impus de marii competitori globali de pe
piati - si a reusit, astfel, cresteri semnificative in zonele
central §i est europene. Atentia a translatat dinspre zona
profilelor de 60 si 70 mm citre cea a sistemelor de 81 si
90 mm. In paralel, a fost dezvoltat unui sistem complet
HST, far in curdnd va avea loc lansarea unei solutii de tip
jsmart slide”. Toate produsele sunt extrudate exclusiv in
Polonia si sunt disponibile pentru clientii din Romania
in conditiile comerciale intracomunitare.

- Care au fost evenimentele care au marcat dezvoltarea
pietei in ultima perioadi?

- Sectorul profilelor din PVC s-a inscris pe un trend
ascendent din ultimii ani, cu o crestere a ponderii
solutiilor premium, fapt datorat cresterii exporturilor de
tamplirie citre pietele europene si orfentirii cererii locale

Florin Mihai (45 de ani)

Functia/Firma: Sales Manager pentru
Romania, Decco SA;

Experienta profesionala: 10 ani in domeniul
sistemelor din PVC.

ciitre respectiva categorie de produse, mai ales in cazul
imobilelor din categoria premium.

- Ce performante financiare a consemnat Decco in
2019 si care sunt obiectivele pe termen scurt?

- Grupul, cu sediul in Vargovia si capacititile de
productie la Suwalki, in nord-estul Poloniei, a inregis-
trat cresteri proportionale cu cele ale pietelor europene

unde activeazi - Polonia, Cehia, Slovacia, Ungaria,
Roménia, Serbia, Moldova, Ucraina etc. Cifra de afaceri
s-a Imbunitatit atat datoritd extinderii portofoliului de
produse, cat si intensificirii livririlor citre noi destinatii

de export.

- Care sunt principalii parteneri de pe piatalocali?

- Am accesat piata din Roménia prin intermediul unor
distribuitori in urmd cu 7 ani, in prezent realizind livriri
directe din Polonia citre producitorii de timplarie.
Am semnat contracte importante cu jucitori-cheie
din mai multe zone ale tirii, un exemplu reprezentativ
fiind parteneriatul cu Fereastra Suki pentru producerea
ferestrelor HST livrate pe piata locali si la export.

- Care sunt principalele directii in care se indreapta
eforturile investitionale ale companiei-mama?

- Pentru piata nationali este vorba despre inaugurarea
subsidiarei Decco Roménia si a unui prim depozit de
profile si accesorii, urménd ca, in functie de evolutia din
punct de vedere geografic a portofoliului de client], si
mai deschidem inci doud depozite in zonele strategice.
Alte priorititi sunt reprezentate de imbunititirea
portofoliului de solutii, a capacititilor de productie
si celor logistice etc. Ii asigurdm pe tofi partenerii de
afaceri - actuali si viitori - ¢i ne propunem s devenim
un furnizor-etalon pe piata romaneasci de profile PVC
pentru timplirie termoizolantd, jar acest lucru este

posibil doar cu sprijinul lor direct. [0V$]

TRITECH GROUP a adoptat diverse masuri de dezvoltare

[= J;ﬁ; Compania  Tritech  Group este
i 1#-_5- prmczpt.tl zmportato‘r pe piata din
i+ Romdnia al  echipamentelor  de

: sisteme de parcare cu plati marca
Equinsa (Spania), al sistemelor de automatizare
pentru porti si usi de garaj marca BFT (Italia)
si al usilor glisante automate marca Portalp
(Franta). Totodatd, dupd cum precizeazi Mihaela
Racovitd, Managing Partner in cadrul Tritech
Group, cu firma Portalp , societatea a incheiat un
parteneriat de exclusivitate pe piata din Romania,
Sfurnizorul fiind unul dintre liderii pietei de profil
pentru usile automate gli:mnte, curbate, antifoc,
antipanicd i telescopice. In acelasi timp, pentru
montajul din judetul Constanta al usilor sectionale
de garaj destinate sectorului rezidential (casnic)
si industrial, Tritech Group are o foarte bund
colaborare cu un producitor de usi de garaj din
Romdnia, cu portofoliu diversificat, sistem propriu
de distributie si timpi scurti de livrare.

- Cum au evoluat rezultatele financiare ale
firmei in ultimul timp?

- In 2019 am inregistrat o cifri de afaceri neti
de aproximativ 2,5 milioane euro, iar pini la
finalul anului 2020, mizim pe o crestere de 14%
fati de precedentele 12 luni. Situatia actuald a
afectat vinzirile companiei doar cu o scidere de
10% in perioada stirii de urgentd, regres ce a fost
recuperat pand in luna iulie 2020.
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Mihaela Racovitd

Functia/Firma: Managing Partner, Tritech
Group;

Experienta profesionala: 15 ani in domeniul
automatizdrilor pentru cdile de acces.

- Prezentati principalele investitii incluse in
strategia de dezvoltare a acestui an.

- Anul acesta mizdm mult pe promovare in mediul
online, avind in vedere schimbirile efectuate in
obiceiurile de informare si documentare ale bene-
ficiarilor. Mentinem astfel eforturile de investitii in
promovarea online a gamelor proprii de produse,
dar si in pregitirea personalului tehnic si comercial.
Spre deosebire de 2019, ne-am focalizat atentia

pe campaniile de crestere a fidelititii partenerilor
de distributie, concentrindu-ne pe comunicare si
consiliere. De asemenea, am extins, dupi eforturi
considerabile, echipa de angajati. Spunem ci am
ficut eforturi deosebite, pentru ci piata muncii
nu este chiar atit de ofertanti pe cit ne-am dori,
probabil din cauza exodului resursei umane.

- Ce impact are situatia actuald, marcati de
criza sanitar internationala, asupra companiei
sia pietei de profil?

- Intreg personalul companiei este instruit in
permanentd privind misurile de protectie impotriva
rispandirii coronavirusului SARS-Cov-2, fiind alocat
constant buget pentru asigurarea echipamentelor si
a solutiilor de protectie. In ceea ce m priveste, am
un apetit ridicat citre optimismul in afaceri. Daci
vedem doar partea goald a paharului, nu mai reusim
si angrenim motoarele de crestere economici.
Din picate, insi, existd beneficiari de proiecte si
investitori care si-au redus entuziasmul si preferd
si tind banii blocati. Intrucit depindem, in efect de
domino, de investitiile in constructii, ma astept la o
contractare usoard a pietei de usi speciale. In acelasi
timp, deschiderea citre cii de acces fird atingere poate
contrabalansa efectul generat de sciderea investitiilor
in constructii. Totodatd, digitalizarea eficienti a
institutiilor statului poate sustine un echilibru
economic optim si poate reduce din efectele crizei
economice prelungite. (Camelia PANTEL)



INTERVIEW

PENOSIL estimeaza obtinerea unei cresteri a cifrei de afaceri din 2020

] : pentruanulin curs, o cifrd de afaceri cu
_'E: =% 3% mai mare decdt cea din 2019 (+10%

"B fatd de 2018). Sebastian Cirstoiu,
Country Manager in cadrul Penosil, precizeazd ci
aceastd estimare se bazeazd pe faptul ci impactul
carantinei datorate crizei sanitare mondiale, i mai
ales contextului din perioada stirii de urgentd, a fost
resimtit in cadrul companiei in intervalul martie-
mai. Pierderile au fost recuperate ulterior, iar acum
Sfurnizorul inregistreazd +2% peste cifra de afaceri
din aceeagi perioadd a anului trecut.

- Ce efecte a avut pandemia asupra activitatii
proprii si a pietei de profil?

- Incertitudinea generatd de pandemia de Covid-19
este un factor ce a influentat atat activitatea proprie,
cit si pe cea a pietei in cadrul cireia activim. In
privinta politicii de business din aceastd perioads,
am avut (si avem) ca principale obiective si
rimAnem sinitosi (noi, clientii si partenerii nostri),
s asigurdm nivelul optim de cash-flow (rimédnind
flexbili si asigurand suport pentru parteneri) si s
pastrdm vanzirile la un nivel rezonabil. In ceea ce
priveste piata de profil, principalul efect al pandemiei
asupra acesteia este incertitudinea. Totodatd, efectele
pot fi nenumdrate si nemdsurate, fiind greu de spus
care va fi impactul real al acestora. Probabil cererea
se va contracta daci nu vor mai porni proiecte

Sebastian Carstoiu (39 de ani)
Functia/Firma: Country Manager, Penosil;
Experienta profesionala: 15 ani in vanzari si
12 ani In domeniul constructiilor.

noi, de anverguri si daci pietele externe nu se vor

redeschide.

- Prezentati succint strategia de dezvoltare a
companiei pentru 2020.

- Strategia actuali de dezvoltare se bazeazd in
principal pe inovatie. In fiecare an am oferit pietei
produse unice, precum spuma aplicabili prin pulve-
rizare, Penosil EasySpray, spatula atasatd la fiecare

tub de silicon etc. De asemenea, ne-am striduit si
asigurdm ,best user experience” pentru partenerii
nostri. Ciutim permanent si oferim tuturor
utilizatorilor si clientilor cea mai bund experientd
de utilizare, atunci cind vine vorba de produs si cea
mai plicutd experienti de lucru, cind vorbim despre
interactiunea cu oamenii din echipa Penosil.

- Cum este structurat portofoliul propriu de
produse?

- Marca Penosil s-a evidentiat ca brand de incredere
in industria solutiilor de etansare. Oferim mai ales
spume poliuretanice cu performanti ridicati si
sisteme de etansare pentru eficientd energeticd,
fiind producitor inclusiv de benzi expandabile.
Producem si distribuim aproape toate solutiile de
etansare necesare intr-un santier, respectiv spume
PU (inclusiv rezistente la foc), etansanti (siliconici,
acrilici si hibrizi), adezivi, hidroizolatii si masticuri.
Gama principald de produse este reprezentati de
spumele poliuretanice (cu 45% din totalul cifrei de
afaceri) si siliconi (30%), diferenta fiind constituitd
de benzi de etansare, adezivi si hidroizolatii.
Distributia este asigurati la nivel national, prin toate
canalele de distributie. Astfel, livririle se realizeazi
atit direct, cit si indirect, atit in retail, cit si in
industrie, precum si online, Penosil fiind singurul
brand din brangd ce are propriul magazin online
(www.penosil.ro). (Camelia PANTEL)

Noul operator automat batant m DTN 80

-

Operatorul automat GU DTN 80, asigura usilor batante noi oportunitati:
actionarea automata a usilor standard sau de protectie la foc, a usilor pentru cai de
evacuare pentru interiorul sau exteriorul cladirii indiferent de materialul din care
sunt executate: metal, lemn sau PVC.

Este solutia perfecta pentru sistemele "barrier free" cum sunt cele din spitale,
din zonele publice sau cele rezidentiale.

Poate acoperi oricare cerinta a fortei de actionare si a modului de lucru.
Operatorul devine DTN 80-F, compatibil cu usile antifoc prin simpla adaugare a
setului specific de elemente de protectie.

W Testat TOV si certificat conform EN 16005

W Testat VdS si de catre Biroul de testare a materialelor din Germania conform
DIN 18263-4/EN 1158

f;-a_' m—

o

Gama larga de forte s-a putut obtine datorita solutiei patentate cu doua
sisteme de arcuri in loc de unul singur.

Al doilea arc, intervine cu putin inainte ca usa sa ajunga la punctul final de
inchidere, cu alte cuvinte asigura forta de inchidere exact in punctul in care
aceasta este necesara.

Astfel, DTN 80 este perfect compatibil cu broastele GU automate multipunct
sau cele cu tija cu actionare automata.
G-U Ferrom Com SRL
Str. Oxigenului nr. 1B Tel.: +40(0)31.402.56.55
RO-077035 Cernica, llIfov | Fax: +40(0)31.402.56.56 = www.g-u.com
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TERAGLASS: 16 milioane de lei pentru automatizarea productiei

g izolantd TeraGlass, divizie a grupului

1@%&15. TeraPlast, sunt fabricate in hale de

FRS productie cu o suprafati totald de
peste 7.000 mp, localizate in fabrica din Bistrita.
Confirmarea caracteristicilor de performanti ale a
produselor promovate, este dati de teste realizate in
cadrul laboratorului IFT Rosenheim. Recent, compania
a realizat o investifie importantd, ce a vizat retehnolo-
gizarea liniilor de productie.

- Care sunt cele mai performante produse din
portofoliu?

- Pe segmentul PVC, se remarci ferestrele Karo
80+, destinate caselor pasive. Acestea au un design
modern, in variante cu liimi constructive de 88 mm,
85 mm sau 82 mm si asigurd o termo - fonoizolare
de top. In categoria ferestrelor din aluminiu, gama
noastrd Geometry+ cu barferd termici, oferdi un
nivel de sigurantd sporit, flexibilitate in constructie,
functionalitate ridicatd si un design atractiv, avind
totodatd performante tehnice excelente.

- Ce performante financiare ai inregistrat, in condi-
tiile pandemiei Covid-19?

- Anul trecut, am avut o cifri de afaceri de 28,9
milioane de lei, similard celei din exercitiul financiar
precedent. In perioada respectivd, compania noastrd a
implementat un proiect de investitii in valoare totald de

; ':;_ Compania Ro Grup Glass, din
Jjudetul Neamf, furnizeazd pe
5 piata nationald orice tip de solutie
“ de geam termoizolant. Ramona
Cioinegel, directorul de winzdri al firmei,
precizeazd cd in portofoliul societdtii se regisesc
de la geamul termoizolant obisnuit cu control
termic/solar, pand la cele mai performante solutii
de pereti cortind, indiferent de tipul de sigilare,
solutii pentru casa pasivd §i chiar vitraje cu
destinatie speciald, cum ar fi cele rezistente la foc,
cu protectie impotriva radiatiilor sau cele pentru
restructurarea cladirilor istorice.

- Prezentati succint strategia de dezvoltare a
companiei.

- Poate si fie perceputi ca o abordare atipici, insi
planul propriu de investitii incepe cu oamenii
si de aceea prioritatea noastrd in 2021 consti
in mirirea echipei de vanziri, asigurdndu-ne,
astfel, posibilitatea implementirii unui plan de
investitii foarte ambitios, ce presupune ca pini
in 2024 si avem o noud capacitate de productie
complet automatizatd, care si ne repozitioneze
in topul producitorilor de geam termoizolant. In
ce sens? Avem ca scop in urmitorii 10 ani si fim
compania romédneascd numirul unu, specializati
in oferirea celor mai performante solutii, de
actualitate, inovatoare si garantate, citre piata
europeand.
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RO GRUP GLASS: Majorare ¢

Bela Varga

Functia/Firma: director general, TeraGlass;
Experienta profesionala: peste 20 de ani in
domeniul tamplariei termoizolante.

16 milioane de lei, care a vizat dublarea capacititii de
productie de ferestre si usi printr-un nou flux, complet
automatizat. La momentul actual suntem cel mai mare
exportator din cadrul grupului TeraPlast, cu livriri pe
pietele externe depdsind 80% din cifra de afaceri. In
semestrul intdi din 2020 am raportat vanziri de 15,5
milioane de lei (+22%), insi profitabilitatea a fost sub
asteptiri. Drept urmare, ne concentrim in urmdtoarea
perioadi pe imbunititirea acestui indicator.

L="""

Ramona Cioinegel

Functia/Firma: director de véanzari, Ro Grup
Glass;

Experienta profesionala: 13 ani in domeniul
geamului termoizolant.

- Cum a evoluat cifra de afaceri a companiei in
ultima perioadi?

- Pani la ora actuali, ne aflim in parametrii propusi
pentru indeplinirea tintei de doud milioane de euro
pe care ne-am stabilit-o, cu o crestere de 40% fatd
de 2019, iar pentru anul 2021 prognozim tot o
majorare de 40%, din care mai bine de 20% din total
s reprezinte vanzirile directe la export. Totodatd,
cresterea vinzirilor la export, din acest an, ne-a dat

- Oferiti detalii despre investitiile din ultima perioada.
- Proiectul de investitii implementat in 2019 a fost
cofinantat prin schema de ajutor de stat (insumand
7,7 milioane de lei). Fondurile au fost folosite pentru
achizitia de utilaje de ultimd generatie, iar noile linii de
productie au fost puse in functiune la inceputul anului
2020. Centrul de debitare-prelucare Rotox/Federhenn
de ultimd generatie este primul de acest fel din
Roménia, ciruia i se aliturd doud linii de sudare rapidi
de la aceeasi marci, precum si o linie de sortare a sticlei
pentru vitrare. De asemene, intregul flux de productie
afost automatizat, capacitatea teoretici proiectatd fiind
estimatd la 400 unititi/schimb.

- Cum a evoluat portofoliul de parteneri/dealeri?

- Am realizat investitia descrisd anterior in contextul
dorintei de dezvoltare a retelei de distributie la nivel
national. In prezent, onordim cu preponderentd
comenzi la export, in tiri precum Germania, Ungaria,
Slovacia i Austria. Strategia pe termen mediu, insi,
presupune _dezvoltarea retelei de distributie si in
Rominia. In total, avem peste 500 de clienti externi
si interni. Desi recent ne-am confruntat cu o scidere
bruscd a afacerilor ca urmare a carantinei instituite in
toatd Europa, odatd cu misurile de relaxare a revenit si
cererea pe un trend crescitor. Au existat unele intirzieri
la livrare, insi fabrica TeraGlass a fost operationald
pe toatd perioada stirii de urgent si a livrat la timp
comenzile citre clienti. (0.V.$.)

u 40% a incasarilor din acest an

posibilitatea si regindim strategia de vinzare, astfel
cd, in 2021, vom aborda mai agresiv piata Europei de
Vest si de Nord.

- Ceva diferentiazi de celelalte firme de profil?

- Multumirea clientului final - si anume faptul ¢ ne
preocupi si intelegem cerintele acestuia, pentru care
noi oferim solutia cea mai bung, chiar cu riscul de a
pierde anumite lucrdri din cauza bugetului restrictiv!
Dar, in acest fel, reputatia ne va recomanda mai
departe. Alt lucru care ne diferentiazi este atitudinea,
adicd suntem implicati activ in procesul de educare
a pletei prin schimbarea mentalititilor partenerilor
In ceea ce priveste performantele geamului termoi-
zolant, precum si a comportamentelor de achizitie a
consumatorilor finali. Astfel ajungem la un alt lucru
care ne deosebeste pe piata de profil - si anume
garantia. Noi avem o vorbd. Nu facem lucrurile
perfect, dar nu lisim niciun client nemultumit! Cred
ci lucrurile acestea frumoase, mentionate anterior,
ne-au dat oporturnitatea credrii de parteneriate foarte
importante alituri de Saint-Gobain Glass (SGG),
prin campania de procesare si certificare ,Fereastra
Perfectd” sau alituri de According Group, furnizorul
nostru de componente, in campania ,Geamul Ideal”.
Totdeauna ne-am dorim si am incercat si vedem
lucrurile un pic altfel si sperim ci ,nebunia” noastrd o
s fie impirtdsitd de cit mai multi oameni, fie ¢i sunt
clienti finali, parteneri, colegi sau chiar concurenti.

Camelia PANTEL



INTERVIEW

KLAES: ,our strategy is focused on digitize the business”

Ty of software for ]omery, having sales
s representatives in more than 20 coun-

53i3 tries. At the beginning of the current
year, tbe company faced, first in China and later in
other Asian countries, a significant dropdown in sales.
By contrast, European countries recorded a much
smaller effect in this respect, because the construction
market is still very strong in most regions of the
continent.

- What do you feel about the market evolution in
this complex context?

- At the moment, window producers are very busy,
generally speaking. Moreover, we feel that profes-
sional window producers are looking for solutions
to digitize their business. And that’s exactly where
Klaes has a huge expertise, given its huge range of
solutions.

- Did you launch new products in the last period?

- One of our newest solution is an augmented reality
software designated to virtually present conservatories
(wintergardens), fagades and sunroofs to customers. To
explain, first you build a conservatory or fagade with
our Klaes 3D solution. Then you visualize it with the
augmented reality software in a fast and very easy way.
'The software enables the customer to see the conserva-
tory or new windows at his house before they are built.

PREMIERA! Cele mai importante carti tehnice din
domeniul tamplariei au aparut in limba romanal

Bernhard Hambriigge
Position/Company: Export Manager, Horst Klaes
GmbH & Co. KG.

The beneficiary can even walk into the conservatory to
take a look from the inside of the construction. This is a
tool which makes sales much easier.

- Who are the main clients you have in Romania?
- We are offering IT solutions for every company,
regardless its size. Most of our partners are from
the PVC or wood windows business. Moreover,
our Klaes 3D solution is designed for customers
producing curtain walls or conservatories.

- How did you manage the Covid-19 pandemic?

- The current pandemic changed our way of working.
Today we communicate via web meetings and
present our solutions via MS Teams, Zoom or Join
me. It doesn’t matter anymore where someone is
located or if someone is using his home as office.
One benefit is constituted by cutting the travelling
which leads to cost reduction and to some kind of
a effective working. Our company was on a good
level of digitization before Covid-19 started. A
CRM-system is in place and all employees have
access to it. Additional we are using ELO digital
office. We scan and digitize all documents so that
they are available in the system whenever and wher-
ever need. We are ELO digital office dealer too so
that our customers can buy this solution + services at
Klaes. During Covid-19 a lot of our customers asked
for this solution and we feel a higher demand for
Klaes eProd. It’s our paperless productions system
with a full digitize way of working in the production.

- What are the prospects for your field on short,
medium and long term?

-Our strategy is focused on digitize the business.
We are supporting our customers to use Klaes for all
areas of their business and using interfaces if another
software is necessary. Our target must be to put an
information only one time in a system and to have it

available wherever it’s needed. [0V$]
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Estimari precaute pentru sezonul de varf al vanzarilor

i EI Dinamica pietei de timplirie termo-
Sl izolantd din ultima parte a anului
ifs in curs va fi in mod clar influentati
 de evolutia actualei crize sanitare,
coroboratd §i cu diversele aspecte ce vor surveni
dupi finalizarea etapei electorale ce a vizat alegerea
noilor autoritati publice locale (care configureazi
componenta consiliilor judetene si a celor locale -
primdrii, cu o putere de decizie rglatifv semnificativd
in ceea ce priveste inq)esti)tiile}. Insd, la acest capitol,
dacd se ia in considerare fluxul actual al investifiilor
in economia nationald efectuate pe plan autohton
(ceva mai consistente dupd finalizarea recesiunii
tehnice din constructii, dar subminate ulferior de
pandemia de Covid-1 9), datele actuale reflectd deja
o situaie ceva mai bund ca in 2019. Totusi, dupd
diversele incertitudini ce au marcat i in prima
Jumdtate a acestui an mediul autobton de afaceri,
urmeazd o perioadd si mai tensionatd in plan
politico-social @e Jfondul pandemiei, al eventualei
campanii electorale agresive ce vizeazd modificarea
radicali a actualei structuri parlamentare etc,).
Caracteristicile sexonului de virf al vanzdrilor ii
fac pe cei mai multi manageri ai firmelor din bransa
de timplirie si din domeniile conexe si estimeze,
intr-un mod optimist, insd ponderat, cd incasdrile
s-ar putea stabiliza nivelul din precedentele 12 luni.

Precautionary estimates for peak sales
season

The dynamics of the thermal insulating joinery market
in the last part of the current year will be clearly
influenced by the evolution of the sanitary crisis,
corroborated with the various aspects that occur after
the election of new local public authorities (with a rela-
tively significant impact on investments). If take into
consideration the current flow of local investments in
the national economy (more consistent after the end of
the technical recession in construction, but subsequently
undermined by the Covid-19 pandemic), the current
data already reflect a situation slightly better than in
2019. After the various uncertainties that marked in
the first half of this year the local business environment,
there is an even more tense period in political and
social terms. The characteristics of the peak sales season
make most managers in the joinery and related fields
to estimate in an optimistic but moderated way that
revenies could stabilize at the level of the previous 12
months. When asked about market trends in the last
quarter of this year, the directors of companies claim
that, despite relatively punctual interruptions (due to
the temporary cessation of economic activities in many
European countries and problems related to amid

the SARS-CoV-2 pandemic), the export option - the
main method of supporting sales - is compensated

by a gradual resumption of domestic orders, as
investments from public or private funds in the freld
of construction could be more consistent, compared to
the level recorded in the previous 12 months. Like

in 2019, in the second half of the year it seems that
some positive changes will be found, although, on

the background of economic uncertainty added the
undesirable effects of the pandemic and socio-political
tensions. In these conditions, both the financial results
announced by the specialized companies and the
shortterm forecasts remain quite heterogeneous.
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Chestionati cu privire la tendintele pietei din ultimul
trimestru a.c., directorii companiilor active pe piata
timpliriei termoizolante sustin ¢4, in pofida unor
intreruperi relativ punctuale (ca urmare a sistirii
temporare a unor activititi economice in nume-
roase state europene si a unor probleme legate de
transport, pe fondul pandemici de SARS-CoV-2),
optiunea exportului - principala metodi de sustinere
a vanzirilor - este completati si de o reluare treptati
a comenzilor pe plan intern, intrucit, micar dupd
finalizarea primei etape electorale a acestui an,
investitiile efectuate din fonduri publice sau private in
domeniul constructiilor ar putea si fie mai consistente,
comparativ cu nivelul consemnat in precedentele 12
luni. In mod similar anului trecut, cel putin deocam-
datd, in cel de-al doilea semestru (marcat, pentru
moment, inclusiv de un factor sezonier favorabil) se
pare cd vor fi constatate anumite modificri pozitive,
desi, pe fondul incertitudinii economice (la care s-au
adiugat efectele nedorite ale pandemiei) si tensiunilor
socio-politice, atit rezultatele financiare anuntate de
societitile specializate, cit si previziunile conturate pe
termen scurt rimén destul de eterogene. Din aceastd
perspectivd, este dificil de preconizat in acest moment
ce impact va avea asupra cifrelor anuale de afaceri
sezonul de varf al vanzirilor, aflat teoretic in plind
desfisurare, care de altfel constituie cel mai important
moment dintr-o perioadi de 12 luni pentru operatorii

pletei de profil.

Date referitoare la pandemia din Romania

Revenind asupra principalului factor de influenti
asupra activitdtii companiilor din bransi, reamintim,
la acest capitol, ci absolut totul va depinde de ceea ce
se va intdmpla in continuare, pe termen scurt, cind
se va observa, cel mai probabil, o accelerare a rispan-
dirii SARS-CoV-2, atit la nivel european, cit si in
Roménia, in combinatie, de aceastd datd, si cu virusul
gripei sezoniere. De vreme ce, la nici cateva zile dupi
finalizarea alegerilor locale, majoritatea specialistilor a
afirmat ¢4 In {ara noastrd transmiterea comunitard a

noului coronavirus se afl la cote foarte inalte (ce au
depisit 3.000 de noi cazuri pe zi), referindu-se deja
la declansarea si desfasurarea celui de-al doilea val
pandemic, despre limitarea numdrului de infectii, in
viitorul apropiat, nici nu poate fi vorba! De pildi, la 30
septembrie 2020, datele statistice oficiale confirmau
cd, pe teritoriul Romaniei, s-au consemnat 2.158 de
cazuri de noi infectdri, iar din acest punct de vedere,
tara noastrd a inregistrat din nou un record negativ,
rata zilnici de confirmare a noilor infectiri fiind in
continuare una dintre cele mai mari din Europa. La
data de 30 august 2020, in total, de la declansarea
pandemiei, au fost inregistrate 127.572 de cazuri
de imbolnivire, din care 102.476 de pacienti au fost
declarati vindecati. Numirul de cazuri active riméne
totusi foarte mare, de vreme ce, la ATI, in acel
moment, erau internati 674 de pacienti, in timp ce
se estimeazi c la sectiile de terapie intensivi sunt cel
mult 800 de paturi complet echipate. In general, in
intervalul iulie-septembrie, numdrul de noi infectri
nu a scizut sub 1.000 de cazuri pe zi (cu unele exceptii
nesemnificative), ar din capacitatea totald a paturilor
echipate complet de la sectiile ATT (estimati la circa
800 de locuri), peste 50% continud si fie ocupati.
Singura veste buni este sciderea ratei fatalititii (rata
mortalititii persoanelor bolnave de Covid-19), curba
pe cel putin 30 de zile fiind descendentd. Cu toate
acestea, trebuie spus cd, pand la 30 septembrie 2020,
in total, 4.825 de persoane diagnosticate cu infectie
cu Covid-19 au decedat, iar in acea zi s-au constatat
33 de decese.

Optimism moderat al managerilor companiilor
din bransd

Revenind, dupi ce, prin instituirea stirii de alertd, apoi

prin prelungirea acesteia, s-a permis efectuarea

progresivi a mai multor activititi in tara noastrd

(inclusiv, la recomandarea autorititilor, deschiderea in

conditii speciale a scolilor si, bineinteles, ,prezenta in
, 9

numir cAt mai mare la sectiile de votare”), specialistii de

laInstitute for Health Metrics and Evaluation - IHME



din Seattle, WA 98121, SUA (care evalueazi posibila
evolutie a crizei sanitare in multe state din intreaga
lume, inclusiv in Romania), au estimat c,1a 1 ianuarie
2021, numdrul bolnavilor activi de Covid-19 ar putea
fi de 37.611 persoane cu resedinta in Roménia, inre-
gistrindu-se totodatd 15.575 de decese. Punctul de
pornire pentru calculul prognozat de institutul
american la finele lunii septembrie 2020 (in cea mai
nefavorabild variantd, estimat pe baza regulilor actu-
alizate specifice stirii de alertd, fird si se reinstituie
starea de urgentd) este cel oficial, anuntat de Guvernul
Rominiei (pe portalul stirioficiale.ro) la data de
24.09.2020, potrivit ciruia in acel moment s-au inre-
gistrat 118.054 de persoane infectate (fiind depisit
pragul psihologic de 100.000 de bolnavi) si 4.591 de
pacienti diagnosticati cu maladia Covid-19 care, pand
la data respectivd, au decedat (reprezentind astfel un
alt prag psihologic nedorit). Specialistii institutului
american vor mai efectua cu sigurantd unele corecti,
insd aceste prognoze vor fi prezentate intr-un articol
viitor, in functie de evolutia situatiei pandemice. In
acest fel, concluziile privind eventuala amploare a
crizei sanitare pot fi la indeména oricui si, din picate,
se poate constata inclusiv ci, in cel mai favorabil
scenariu (cu misuri radicale, de tipul celor din starea
de urgentd, decretate extrem de rapid si cu obligativi-
tatea purtdrii mistii in orice situatie, de citre persoa-
nele cirora li se va mai permite deplasarea), numdrul
bolnavilor de Covid-19 ar putea fi, la 1 januarie 2021,
de 12.843 de pacienti, iar numarul tuturor celor
decedati din cauza acestei maladii s-a prognozat la
9.627 de persoane. In cele ce urmeazi, pentru a reliefa

situatia actuald si perspectivele segmentului autohton
de tamplirie termoizolantd, sunt prezentate cele mai
semnificative actiuni intreprinse in ultimul timp de
societitile specializate, ai ciror manageri isi mentin,
cel putin deocamdati, estimirile caracterizate de un
optimism moderat.
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EUROBAC ROMANIA si-a continuat activitatea fara
intrerupere anul acesta. Furnizorul de usi Eurobac
Romania, cu sediul in Oradea (judetul Bihor), si-a
continuat anul acesta activitatea fird nicio intrerupere.
,In luna martie a acestui an, magazinul nostru de
prezentare a fost deschis doar in intervalul 10 - 14, iar
pentru a evita aglomeratia i pentru siguranta tuturor,
clientii fiind rugati si ne contacteze in prealabil
pentru a stabili un interval orar pentru intalniri. In
cazul in care acestia prezentau simptome de riceald
sau gripd, erau rugati si ne anunte pentru a repro-
grama intilnirea, in timp ce aceia care ajungeau in
magazin erau sfituiti si pistreze distanta fati de

PRODUCERS & SUPPLIERS

celelalte persoane prezente in spatiul respectiv. Am
luat si ludm, in continuare, toate misurile de igieni-
zare pentru a ne asigura ci ne derulim activitatea
intr-un spatiu sigur, in fiecare zi. De asemenea, pe tot
parcusul anului am derulat campanii promotionale
pentru produsele din portofoliul propriu. Iar in luna
octombrie, am decis si ne extindem echipa cu noi
angajati pentru montajul de usi de interiorsi exterior,
in Oradea”, au precizat reprezentantii firmei.
Compania Eurobac Roménia este reprezentant
exclusiv pe piata din Romania al producitorului
polonez de usi DRE si al furnizorului german de
parchet Meister, fiind, in acelasi timp, si distribuitor
Porta Doors. Cu o echipi formatd, in prezent, din 17
angajati, compania a inregistrat, in 2019, o cifrd de
afaceri in valoare de 7,8 milioane de lei.

EXCLUSIVE DOORS furnizeaza, cu succes, usi din
categoria premium la nivel national. Partenerul
oficial al companiei Grauthoff (Germania) pe piata din
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Roménia, compania Exclusive Doors, cu sediul in
Otopeni (judetul Ilfov), a incheiat anul 2019 cu rezul-
tate financiare in valoare de sase milioane de lei -
in crestere fatd de 2018. Compania isi continud si anul
acesta expansiunea la nivel national. ,Colaboratorul
nostru Grauthoff este unul dintre cei mai mari produ-
citori de usi de interior din Germania. Usile Grauthoff
fac parte din gama premium si sunt disponibile in sute
de modele. Acestea sunt fabricate exclusiv in Germania,
in cadrul celor trei fabrici ale producitorului, respectiv
Astra Turen (ce realizeazi usi de interior laminate
CPL), HGM Original Tiren (usi de interior cu furnir
natural) si Licht & Harmonie Glasstiiren (usi din sticli
securizatd §i metalice). Anul acesta Grauthoff a primit
distinctia «Produsul Anului» la categoria Usi, la care s-a
Inscris un numér mare de competitori, pentru produsul
CPL Easycolor in cadrul prestigioasei competitii B&T
(Bauelement und Technik)”, au precizat reprezentantii
Exclusive Doors. Compania este, in prezent, furnizorul
de usi al proiectului Aviatiei Park, dezvoltat de Forte
Partners. Totodatd, este importator direct al usilor de
exterior metalice antiefratie produse de SuperLock
(Israel), unul dintre cei mai importanti producitori de
profil din aceastd tard. Aceste produse fac parte din
gama premium si sunt fabricate in intregime din otel
galvanizat, exclusiv in Israel.

KOM DOORS: Masuri speciale, adoptate in contextul
pandemiei. Florin Cominiceanu, directorul general al
firmei Kom Doors (Sibiu), activi in domeniul usilor de
garaj/industriale si in cel al automatizirilor de acces,
precizeazi ci proiectele de pe acest segment de activi-
tate au consemnat numeroase fluctuatii, in sensul ¢i o
parte dintre ele s-au stopat, iar altele au suferit modifi-
ciri. ,In ceea ce ne priveste, pentru contracararea efec-
telor pandemiei, am luat misuri de protectie multiple
(echipamente de protectie specifice, program de lucru
adaptat, dezinfectii periodice, material dezinfectant
pentru fiecare echipd etc.), mai ales ci avem contact
direct cu clientii. Dintre misurile de dezvoltare adop-
tate anul acesta, am putea mentiona, insd, reconfigurarea
si adaptarea la noile cerinte a website-ului propriu (care
este In prezent in lucru) s intensificarea comunicirii in
zona de Social Media. Provocirile acestei perioade
ne-au demonstrat ¢ trebuie si fim mult mai prezenti in
mediul online. De asemenea, ne-am axat pe consoli-
darea relatiilor de afaceri, dar si pe cea a echipei de lucru.
Avem personal cu care colaborim de la inceputul
activitatii, de 17 ani, deoarece stabilitatea, experienta,
pregitirea tehnica si profesionalismul sunt doar citeva
dintre atuurile noastre, dezideratul nostru fiind reunit
sub sloganul: «O echipi puternici si fericitd = clienti
multumitil. Zilnic, ne confruntim cu provocarea de a
mentine preturile cit mai accesibile, fird si facem insi
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compromisuri in ceea ce priveste calitatea si de aceea
ne-am axat pe servicii de calitate care tintesc nevoile
specifice fiecirul client in parte. Am evitat capcana celui
mai mic pret, astfel incit ne-am pistrat si am crescut
constant portofoliul de clienti foarte multumiti.
Continuim si anul acesta proiectele de implicare
sociald, prin sprijinirea echipelor locale de motorsport,
prezente in campionatul national de raliu. Avand in
vedere gradul ridicat de incertitudine a pietei, nu putem
estima insd cum vom inchide acest an din punct de
vedere financiar”, a addugat managerul firmei.

ELECTRIC PLUS: Extindere a retelei de angajati si
a echipei de lucru. Producitorul tampliriei termo-
izolante ce poarti marca Barrier,compania Electric Plus,
a inaugurat, recent, doud noi francize, in Piatra Neamt
si Pagcani. Reprezentantii companiei precizeazd ci
acesta s-a specializat in productia de timplirie din PVC
si aluminiu, usi de garaj si alte produse destinate inchi-
derilor, fiind, in prezent, unul dintre cei mai importanti
producitori de profil din Roménia. Produsele incluse in
portofoliu se afli la cele mai inalte standarde de calitate,
in ultimii 10 ani realizindu-se investitii de peste 20
de milioane de euro pentru dezvoltarea acestora. Unul
dintre cele mai importante proiecte de dezvoltare din
2020, alituri de dezvoltarea retelei de francize, consti
in extinderea echipei de lucru cu 35 de operatori de
productie a timpliriei din PVC si a vitrajelor, precum
si cu montatori de pereti cortin si placiri cu materiale
compozite. Cu ocazia inaugurdrii ultimei francize sub
marca Barrier, Sebastian Stefinescu, Manager Regional
zona Sud - Est in cadrul Electric Plus a precizat: ,O
noud pati galbeni pe harta Roméniei chiar in Moldova,
unde chiar ne apropiem de inchiderea ciclului de
deschidere a francizelor, cu toate ¢ mai avem inci trei
orase pe care trebuie si le acoperim - Botosani, Focsani
si Targu Neamt. Astizi, in Pagcani, partenerul nostru
care este alituri de noi de 10 ani, a constatat ci are
nevoie de un brand puternic sub care si functioneze si
un magazin care s fie la standarde europene. Ii urim
succes si multe realizdri alituri de noi!”

LUCA GLOBAL GROUP continua strategia de dezvol-
tare pe termen scurt si mediu. Compania Luca
Global Group, din Bucuresti, activi pe segmentul
executiei de obloane, ferestre si usi din lemn stratificat
- in principal modele clasice - isi distribuie produsele pe
intreg teritoriul Romaniei in mod direct, dar i la
export, pe pietele europene. ,Ne-am reluat activitatea la
capacitate maxim incepand cu data e 1 junie 2020. La
inceputul pandemiei, mai precis in perioada stirii de
urgentd, majoritatea angajatilor au fost in somaj tehnic
si doar echipa de montaj si-a continuat activitatea,
avand un santier deschis in Minchen (Germania). Am

ficut toate demersurile necesare pentru a termina de
montat timpliria termoizolanti la aceasti lucrare
inceputd inaintea crizei sanitare. De altfel, echipa de
montaj a rimas in Germania toati perioada, pentru a
nu interveni intdrzieri datorate misurilor de izolare
impuse la revenirea in tard. De asemenea, ne-a fost
aproape imposibil si ne continuim lucririle de
tamplirie termoizolantd in Europa. Considerim ci
pentru prevenirea unei crize economice prelungite si
pentru a nu bloca lantul comercial, se impune la nivel
european eliminarea restrictiilor de transport atit
pentru persoane, cit si pentru marfuri. In ceea ce ne
priveste, am decis sd ne continuim proiectele de dezvol-
tare a activititii. Astfel, anul acesta am am implementat
o noui strategie de marketing, am fost mult mai
prezenti in mediul online si am asigurat consultanti de
specialitate. Pe termen scurt avem in vedere demararea
productiei de sciri de interior si accesarea de fonduri
europene pentru achizitia de utilaje de productie si
dezvoltarea logisticii. i, foarte important, ne-am
propus si venim in intdmpinarea cerintelor clientilor cu
servicii complementare destinate mentenantei timpli-
riei termoizolante, un serviciu care in prezent este
destul de greu de gisit pe piata din Roménia”, a precizat
Sorin Luca, General Manager in cadrul Luca Global
Group.

CONF BINALE s-a axat pe realizarea de tamplarie
termoizolantd unicat. Infiintati in anul 1990,
compania Conf Binale, cu sediul in judetul Vrancea, s-a
specializat in productia de ferestre din lemn stratificat,
usi de interior si de intrare, ferestre din lemn stratificat
placate cu aluminiu i sciri. ,Modelele pe care le
realizim sunt fabricate exclusiv la comandi. Ferestrele
se Incadreazd din punctul de vedere al pretului in gama
medie si premium si sunt compexe, atit ca formd, cat si
ca aplicatii. Acestea integreaz profile din esente de
meranti, pin, tei, cires si stejar, feronerie AGB si geam
termoizolant realizat de societatea Moldoglass (Baciu).
Usile sunt realizate, de asemenea, din diverse esente si
au mirimi diferite. In cadrul unititii de productie, avem
capacitatea de a realiza modele personalizate pentru



orice destinatie, inclusiv pentru clidiri istorice, licaguri
de cult etc. De asemenea, realizim inclusiv operatiuni
de debitare a mesei lemnoase (a busteanului de diverse
specii). Toate produsele noastre sunt livrate la nivel
national atat direct citre proiecte, ct si prin intermediul
unei retele care include peste 12 dealeri. In acelasi timp,
aproximativ 25% din productia totali ajunge la export,
pe piete precum cele din Olanda, Italia sau Franta.
Principalul obiectiv de dezvoltare a activititii din acest
an constd in extinderea operatiunilor specifice pe piata
intern®”, a mentionat Corneliu Malinoiu, directorul
tehnic al firmei.

ROMCO SYSTEM isi dezvoltd activititile de
productie. Compania Romco System - Bucuresti
va construi o noud hali de productie in localitatea
Corbu, din judetul Constanta. Unitatea va fi echipati
cu utilaje performante si va fi previzutd si cu o zona
administrativi cu o suprafatd de aproximativ 186 mp.
,Hala va fi construitd pe un teren cu suprafata de

10.966 mp si va avea o suprafatd construiti de 2.407
mp. Procesul tehnologic de productie va fi realizat cu
echipamente performante se vor prelucra foile de sticli
de dimensiuni mari (prin operatiuni automatizate de
tiiere, sigilare, frezare, giurire, laminare i securizare)
in scopul realizarii de geamuri dublu si triplu izolante,
balustrade din sticld securizat-laminatd, usi de sticl si
cu sticld structurali, elemente pentru compartimentiri
interioare de sticli, cabine de dus, pergole pentru exte-
rior si structuri independente de tip «wintergarden.
Din punct de vedere functional, in compartimentul
dedicat activititii de productie, existi o rampi de
receptie a materiei prime. De aici materia primd pleaci
inspre productie de unde rezulti produsul finit. Acesta
ajunge ulterior in zona de hald dedicatd produselor
finite de unde se realizeazd livrarea citre curieri pe o
rampi de expeditie a mirfii. Se respectd astfel normele
ordinului MS 119/2014 in ceea ce priveste traseul
receptie marfd - hali - expeditie marfi’, au precizat
reprezentantii firmel. Compania Romco  System
activeazd, in prezent, in domeniul executiel timpliriei
din PVC si aluminiu, precum si in cel al sistemelor de
izolare termicd sau pe segmentul imobiliar.

SN DECO GROUP isi continua activitatile la para-
metri normali. Grupul de firme SN Deco Group,
din Sibiu, prin intermediul diviziei de timplirie
termoizolantd din PVC care produce ansamblurile
termoizolante Bastion, si-a continuat anul acesta
livrdrile pentru importante proiecte de constructii.
,In luna august a acestui an am finalizat livririle la
Universitatea Lucian Blaga, din Medias, pentru care

PRODUCERS & SUPPLIERS

am furnizat peste 154 de ferestre si 10 usi. Totodatd, am
continuat colaborarea cu firma Total NSA Imobiliare
pentru care am livrat tot in cursul acestei veri peste
200 de ferestre si usi. O alti misurd de dezvoltare
pe care am adoptat-o in 2020 a fost reprezentatd
de extinderea echipei de lucru, mai multe posturi
fiind disponibile in cadrul firmelor noastre. Desi
situatia pietei a fost foarte dificili, nu am omis nici
componenta proiectelor de tip CSR. Am decis, astfel,
sd ne implicim in organizarea Maratonului XCM /
XCO Movilele Blijelului 2020, care s-a desfisurat pe
parcursul a doud zile in luna septembrie a acestui an,
in judetul Mures”, au precizat reprezentantii grupului.
In cadrul grupului, este activi si firma Lariana speci-
alizati in realizarea de sisteme de umbrire de interior
si exterior, incd din anul 1995. Odati cu declansarea
crizei sanitare internationale, angajatii grupului au
fost obligati si-si limiteze activitatea, reluind-o insi la
capacitate maxima imediat ce acest lucru a fost posibil.

Cosmin DINCU

Principalul partener international de specialitate
B28 pentru producatori de ferestre gi usi,
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Limitarea riscurilor prin tehnologii avansate de securitate
—_ \\\

[=] In ultimii ani, sectiile judiciare ale
H  politiei din Germania au avut o expe-
rientd pozitivd in activitatea specificd
* de prevenire a infractionalititii, iar
acest lucru s-a datorat in mare mdsurd evolugiilor
tehnologice ale sistemelor proiectate pentru limitarea
riscurilor de efractie. Practic, prin eforturile conju-
gate ale specialistilor ministerului de resort si prin

implementarea celor mai noi inovatii, numdrul

Jjafurilor din ultimii patru ani a scizut considerabil,

Desigur, succesul este asumat inclusiv de cei care nu
au avut nicio contribufie la el, dar aceasta nu scade in
nicio mdsurd meritele factorilor decisivi care au fiicut
posibili performanta respectivd. Organele de politie
se numdrd printre acestia, prin implicarea totali
de care au dat dovada in actiunile directe la care au
participat prin prinderea infractorilor, insd un efect
deosebit a fost §i cel generat de mdsurile de preventie.
Astfel, cu diverse ocazii care au apdrut in ultima
perioadd si care au prilejuit in special adresarea citre
un public numeros, experfii au transmis informatii
complete si gratuite cu privire la principalele vulne-
rabilititi, detaliind, totodatd, optiunile cele mai bune
pentru cresterea nivelului de securitate.

Limiting risks through advanced security
technologies

In recent years, German police departments have had

a positive experience in the specific activity of crime
prevention, and this was largely due to technological
developments in systems designed fo limit burglary risks.
Basically, through the combined efforts of the specialists of
the relevant ministry and through the implementation
of the latest innovations, the number of robberies in

the last four years has decreased considerably. Of course,
success 15 assumed even by those who have not made any
contribution o it, but it does not mitigate in any way the
efforts of the decisive factors that made that performance
possible. The  police are among them, through the great
invokvement they have shown in the direct actions in
which they participated by catching criminals, but a
special effect was also generated by prevention measures.
Thus, on various occasions that have arisen recently

and which have given the opportunity to address a

large audience, experts have provided complete and free
information on the main vulnerabilities, detailing, at
the same time, the best options for increasing security.

In the previous year, at the federal level, was reported a
decrease of 16.3% in the number of burglary penetrations
compared to 2018. Specifically, in the analyzed interval,
‘only" 97,504 thefls took place, however this representing
the lowest level reached from 1995 to date. Regarding
the failed robbery attempts, they decreased by 45.4%, the
main merit in those cases being the high-performance
security systems that the final beneficiaries and companies
installed to protect the properties and assets included

in them. Specifically, modern thieves have begun to
discover more and more offen that the time required

to open a window 15 longer; due to the dlearly superior
bardware systems that equip them, in such cases the risk
of failure being increased (due to the additional noise
produced and of triggering alert and warning devices).
Unfortunately, including in terms of the number of
burglaries, the situation in Germany is pronouncedly
beterogeneous, as evidenced by statistics showing seven
times more thefl in some regions than in others.
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Necesitatea efectuarii de investitii in sisteme
performante de securitate

Numarul infractiunilor de patrundere prin
efractie a scazut semnificativ

In anul precedent, la nivel federal, in Germania a fost
raportatd o scidere de 16,3% a numdrului de pitrundere
prin efractie in raport cu perioada anterioard. Concret, in
intervalul analizat, au avut loc ,doar” 97.504 de furturi,
totusi acesta repezentind cel mai mic nivel atins din 1995
pind in prezent. In ceea ce priveste tentativele eguate
de jaf, acestea au scizut cu 45,4%, meritul principal in
cazurile respective fiind al sistemelor performante de
sigurantd pe care beneficiarii finali si companiile le-au
instalat in scopul protejirii proprietitilor si bunurilor
incluse in acestea. In mod concret, hotii moderni au
inceput si descopere tot mai des ci timpul necesar
pentru deschiderea unei ferestre este mai mare, datoriti
sistemelor net superioare de feronerie care le echipeaz,
in astfel de cazuri riscul de egec fiind sporit (din cauza
zgomotului suplimentar produs si al declangirii unor
dispozitive de alertare si atengionare). Din picate, inclusiv
prin prisma numdrului de spargeri, situatia din Germania
este pronunfat eterogend, fapt dovedit prin statisticile
care indicd un numdr de sapte ori mai mare de furturi in
anumite landuri fagd de cele inregistrate, de exemplu, in
Bavaria. Acesta demonstreazi c, in pofida unei oarecare
relaxiri in privinta respectivei categorii de infractiuni,
nu in toate regiunile beneficiarii acordi atentia cuvenita
asiguririi unui grad corespunzitor de securitate pentru
imobilele din proprietate. Datele curente mai arati
faptul ci o incidentd superioard a tentativelor de efractie
in locuingele individuale se inregistreazi in oragele cu
o populatie mai mare de 100.000 de locuitori. Aceast
realitate a fost relevati deseori in organele principale de
pres, care au demonstrat c astfel de ,evenimente” sunt
mult mai rare in localititile mai mici, cu toate i lucrurile
s-ar putea schimba in anii urmdtori, inclusiv pe fondul
echipirii imobilelor cu sisteme performante de protectie,
ce vor avea capacitatea si ziddrniceasci eforturile
infractorilor. Din acest motiv, devine tot mai clar i este
necesard o abordare integratd, care si vizeze incurajarea
cetitenilor de a investi in propria securitate, indiferent
daci nu existd inci inregistrate jafuri in zona de resedinti.

Cazul Bavariei este tipic pentru acest comportament
responsabil, intrucét in acest land se fac eforturi susti-
nute de mai muli ani in sensul prevenirii infractiunilor
de patrundere prin efractie. Pe lingi o protectie supe-
rioard asiguratd de un personal politienesc compentent,
locuitorii din regiune beneficiazi de sisteme de
informare care le faciliteazi accesul la date esentiale,
ajutdndu-i si opteze pentru cele mai bune solutii
de securitate cu care si-si doteze locuintele proprii.
Statisticile politiei judiciare demonstreazi in mod clar
ci o astfel de abordare este ,cAstigitoare”, avind darul
de a limita in mod drastic infractionalitatea de acest
tip. Nimic nu ar i fost insd posibil fird o implicare
directd a poligistilor in promovarea celor mai moderne
si performante tehnologii de siguranti. De altfel,
pentru a determina cauza reali a succesului din landul
mentionat anterior, un grup de experti si consultanti au
ficut o cercetare aprofundati a situatiei, folosindu-se de
statisticile oficiale ale ministerului de interne (din care
rezultd numdrul de infractori arestati), precum si de
datele din sistemele de preventie ce relevi intensitatea
fenomenului de descurajare a spargerilor, cu ajutorul
tehnologiilor avansate de securitate. Concluziile rapor-
tului final au fost mai mult decét relevante, aritind ci
in 90% din cazurile inregistrate spirgitorii nu au reusit
si pitrundd in locuingd, gratie, in special, dispozitivelor
mecanice de securitate care au impiedicat aceste
tentative. Diferenta a fost constituitd de cazurile in
care incercirile nereusite de intrare prin efractie au fost
descurajate prin intermediul sistemelor de alarmare,
care au rolul de a alerta atat vecinii, cit si politia. Mai
trebuie subliniat faptul ¢4, in realitate, impactul pozitiv
exercitat de tehnologie s-ar putea si fie mult mai mare,
la numérul oficial de cazuri adiugindu-se si cele in care,
pe fondul unor pagube minore, proprietarii nu le-au
mai raportat. Din acest punct de vedere, este necesard
aplicarea unor misuri corective, care si vizeze infor-
marea populatiei cu privire la importanta anungului
oricirui astfel de eveniment, in vederea fundamentirii



unor reactii pe misurd ale organelor de ordine publici,
In strictd corelatie cu realitatea de pe teren.

Ansambluri termoizolante deficitare la capitolul
de protectie antiefractie

O analizi aprofundati a eficientei dispozitivelor
mecanice de sigurangi aratd superioritatea netd a usilor
de securitate, in competitia cu celelalte produse specifice.
Experienta demonstreazd faptul ¢ o usi impozantd
de intrare, chiar si un model care nu beneficiazi de
o certificare de rezistentd antiefractie, reprezintd un
obstacol mult mai greu de depisit decit, de exemplu,
o fereastrd. De altfel, pentru echiparea unui astfel de
element cu sisteme care si asigure o clasi de protectie
similard celei asigurate de o usd, costurile aferente ar fi
net superioare, acesta fiind motivul pentru care solutia
descrisi anterior nu este foarte populard, mai ales in cazul
constructiilor comerciale. Desigur, expertii recomandi
asemenea produse in toate fazele de consultare care au
loc inainte de luarea unei decizii. Argumentele folosite
sunt puternice, o fereastrd cu o rezistentd mare la efractie
generdnd conditii mai bune in relatiile de negociere cu
societitile de asiguriri. O solutie ar fi aceea de impunere
a unui anumit nivel de performantd, clientul fiind lisat
si opteze doar pentru varianta comerciali care si asigure
caracteristica indicatd de politie. De asemenea, benefi-
clarii trebuie sd constientizeze ci problema spargerilor
este reald si poate provoca daune net superioare efortului
financiar necesar pentru prevenirea lor. Ins lucrurile
nu functioneazi Intotdeauna asa cum ar trebui. De
exemplu, existd la momentul actual numerosi beneficiari

TECHNICAL FEATURE

care reclami informarea deficitard din partea dealerilor
care le-au instalat ansamblurile de timplirie. Practic,
in schimbul unor sume importante, au primit ferestre
cu un inalt grad de termoizolare (in acord cu eforturile
actuale de diminuare a consumului energetic), insd cu
deficiente nete in ceea ce priveste protectia antiefractie.
Astfel, locuingele respective riméan foarte vulnerabile la
actiunile hotilor, iar incercirile ulterioare de ajustare nu
au eficienta necesard, intrucit, daci in cazul unititilor
de geam ar fi relativ simpli inlocuirea pachetelor simple
cu unele dotate cu sticli laminatd, in ceea ce priveste
feroneria, lucrurile se complicd exponential (cu atit
mai mult cu cit nici furnizorii unor astfel de sisteme nu
recomandi operatiunile de schimbare la faga locului). In
cazurile respective, vina poate fi atribuiti consultantului
sau companiei care s-a ocupat de productia timpliriei.

Feronerie din clasa RC2 si geam cu sticla
laminata

Analizele realizate de experti pentru a identifica modul
de operare a infractorilor au demonstrat faptul ci existd
cazuri in care elementul de timplirie este fortat cu
levierul in 17 locuri diferite, fiind exercitat un impact cu
un solid rigid (de regul, aceeasi parghie) inclusiv asupra
elementului vitrat. In astfel de cazuri, esecul determind o
frustrare a infractorului, care alege sd atace usa de intrare,
fird sorti de izband, dat fiind faptul i este de presupus
ci un proprietar care si-a asigurat atit de bine ferestrele
a aplicat o strategie similard inclusiv In ceea ce priveste
usa de interior. Toate acestea i fac pe specialisti s
recomande instalarea unor sisteme de feronerie cel putin

din clasa de rezistentd antiefractie RC2, in conformitate
cu prevederile standardului EN 1627, precum si geamuri
de securitate la care elementul vitrat contine o foaie de
sticld securizatd si laminati la exterior. Aceastd din urma
recomandare este ficutd in pofida studiilor ce indici un
comportament specific al spargitorilor care eviti tenta-
tiva de efractie prin geam, avind in vedere riscul generat
de atragerea atentiei vecinilor, prin zgomotul ficut.

Autoritatile sustin financiar eforturile de
crestere a rezistentei antiefractie

Un sondaj recent realizat in Germania indici faptul ci
91% dintre persoanele intervievate apreciazi eforturile
autorititilor pentru combaterea infractionalitiii de acest
tip si considerd ci misurile pentru prevenirea efractiei
trebuie continuate. La momentul actual, pe plan federal
functioneazi 350 de centre de consiliere ale politiei care
oferd sfaturi utile, competente si neutre pe aceste teme.
De asemenea, se furnizeazi informaii cu privire la
producitorii care promoveazi soluti testate si certificate
in ceea ce priveste protectia antiefractie, precum si liste cu
sistemele de ferestre si usi cele mai potrivite pentru fiecare
situatie in parte. Verificirile se realizeaza in conformitate
cu prevederile EN 1627, toate ansamblurile in cauzi fiind
supuse procesului de certificare cu o frecventd bianuali de
ciitre un organism acreditat. Pe ling3 aceasta, politia mai
recomandi instalarea unor sisteme de detectare a efractiei,
conditia primordiali in aceste cazuri fiind ca produsele
respective si beneficieze de o mecanici ,solidz”.
Articol realizat pe baza comunicarilor stiintifice
de la Rosenheimer Fenstertage
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Montaj profesional folosind sisteme disponibile pe piata

(8] Desi existd riscul ca insistenfa cu care
5 subiectul montajului profesional al
g ansamblurilor de tamplirie termo-
1 jxolantd este abordat si ducd tema
respectivd in desuetudine, acesta trebuie asumat
avdnd in vedere cd, mai ales pe piata din Romania,
compromisul §i improvizafia sunt incd atributele
definitoriiale operatiunilor deinstalare. Chiar daca
informatiile cu privire la felul in care specialistii
recomandd punerea in operd a ferestrelor, usilor
si fatadelor au abundat in ultimele doud decenii,
recent fiind publicate in versiune romdneascd
inclusiv ghidurile ift Rosenheim ce detaliazd in
mod exhaustiv toate aceste aspecte, companiile inci
se cantoneazd in practici incorecte din punct de
vedere tehnic, argumentind cd nu existd incd cerere
pentru un montaj profesional. Desigur, avind in
vedere costurile ridicate ale unei astfel de opfiuni,
pind la un punct este de ingeles aceastd abordare,
dar dincolo de acesta trebuie afirmat rispicat ca
orice abatere de la regulile stabilite de experti nu
Sface altceva decdt sd compromitd, mai devreme sau
mai tarziu, performantele tehnice i, in final, chiar
Sfunctionalitatea ferestrelor.

Professional installation of windows and
doors, using available systems

The subject of the professional assembly of thermal
insulating joinery must be consistently debated
considering that, especially on the Romanian market,
compromise and improvisation are still the defining
attributes of installation operations. Although infor-
mation on how specialists recommend the installation
of windows, doors and fagades has abounded in the last
two decades, recently being published in Romanian
including the ift Rosenheim guides detailing all these
aspects, companies are still trapped in technically
incorrect practices, arguing that there is still no demand
for professional assembly. Of course, given the high costs
of such an option, this approach is understandable to
some extent, but beyond that it must be clearly stated
that any deviation from the rules set by experts does
nothing but endanger the performance and, finally,
even the functionality of the windows. Technical
solutions are abundant, being developed for decades by
the suppliers of systems designed to seal joints. Of course,
over time the products have been improved, evolving
[from simple strips applied to prevent the transfer of
moisture between the outdoor and indoor environment,
to complex preframing systems made of composite
materials and high-performance sealing materials,
which completely eliminates the risk of formation
of thermal bridges. Practically, in this field of great
complexity, so-called revolutions” are constantly taking
place, the suppliers - usually international corporations
- being in a process of continuous emulation, from
which the companies, especially the ones in developed
economies, takes full advantage, using products that
improve the performance of the products. On the local
market, the good news is that the industry, on all its
other levels, is largely in line with global standards in
terms of materials used in production and processing
technologies. It remains only a last effort, necessary to
be undertaken by both manufacturers and companies
specializing in assembly, as well as by beneficiaries,
to close the cirtle by properly installing joinery.
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Informare corect si continua, pentru
cresterea gradului de constientizare

Benzi precomprimate flexibile, pe baza de
spuma poliuretanica

Solutii tehnice existd din abundentd, fiind dezvol-
tate de mai multe decenii de citre furnizorii de
sisteme destinate sigilirii rosturilor. Desigur, in
timp produsele respective au fost perfectionate,
evoludnd de la simplele benzi aplicate pentru a
preveni transferul de umiditate intre mediul exte-
rior si cel interior, la sisteme complexe de precadre
realizate din materiale compozite si materiale
ultraperformante de etangare, care si elimine
complet riscul de formare a puntilor termice.
Practic, in acest domeniu mare complexitate, au
loc in mod permanent asa-numite ,revolutii”,
companiile active in domeniu - de reguld corpo-
ratii internationale - aflindu-se intr-un proces de
emulagie continui, din care piata de profil, mai
ales cea din statele dezvoltate ale lumii, profitd din
plin, folosind produse care nu fac altceva decét si
imbunititeasci performantele bunurilor promo-
vate. Revenind la situatia de pe plan local, vestea
buni este ci industria de profil, pe toate celelalte
paliere ale sale, este intr-o bund mésurd aliniati la
standardele globale in ceea ce priveste materialele
utilizate in productie si tehnologiile de prelucrare.
Nu mai rimane decat un ultim efort, necesar si fie
asumat atit de producitori si firmele specializate
in montaj, cit si de beneficiari, pentru a inchide
cercul ansamblurilor de timplirie, prin insta-
larea corespunzitoare a unor modele, de altfel,
conforme. Elementul care poate dinamiza acest
proces este cel de informare corectd si continui a
tuturor pirtilor implicate, pentru a ajunge la acel
nivel de constientizare care si nu mai permiti
compromisurile in operatiunile de montaj. Pentru
aceasta este insd nevoie de timp, nu prea mult
insd, deoarece orice lucrare ficuti in maniera
actuald constituie, in esentd, o risipd. In cele ce
urmeazd, sunt prezentate cteva dintre inovatiile
care marcheazi dezvoltarea pietei sistemelor de
sigilare si etansare.

Una dintre cele mai performante solutii pentru
sigilarea perimetrald a ansamblurilor de timplirie
termoizolanti este reprezentatd de banda de etansare
impregnatd cu spumd, care asigurd avantaje indiscu-
tabile In ceea ce priveste costurile, productivitatea si
performanta de izolare in jonctiunea dintre ramd si
ziddria adiacentd. Acest tip de bandi ti se caracte-
rizeazd printr-un grad foarte ridicat de flexibilitate,
dat chiar de proprietitile fizice ale materialului pe
bazi de spumi poliuretanici. Performantele obtinute
dupi aplicarea sa sunt remarcabile atit in planul
izolarii termice, it si in cel al protectiei acustice,
produsul reducind la minimum - in cazul in care
planul tAmpliriei este corect amplasat in raport cu
cel al fatadei - riscul de aparitie a puntilor termice.
De asemenea, gratie nivelului ridicat de etansare,
aceastd bandi are 0 anduranti remarcabili la aciunea
factorilor agresivi de mediu, rezistind la cele mai
nefavorabile combinatii de api pluviald antrenati de
vant (asa-numita ,ploaie de conducere”, eng. driving
rain). Toate acestea fac din benzile precomprimate
una dintre cele mai recomandate solutii tehnice atunci
cind se pune problema unei izoliri optime la exterior.
Produsele din categoria respectivi au fost indelung
supuse unor teste amdnuntite, fiind agrementate in
toate sistemele de standardizare ale statelor dezvoltate
de pe mapamond. Determinirile de laborator au
relevat caracteristici inalte de durabilitate, ce conferd
ansamblului de ferestre o prelungire considerabild a
duratei de exploatare, in conditii de functionalitate
perfectd. Aplicarea este facild si mult mai rapidi in
raport cu cea a materialelor traditionale utilizate la
montajul ferestrelor, gratie suprafetei adezive de pe
partea previzuti pentru a veni in contat cu profilul.
Imediat dupd fixare, banda expandeazi si reuseste
si sigileze in mod eficient toate golurile din zona
de conexiune. De asemenea aplicarea in stare uscatd
elimini complet operatiunile ulterioare de curitare si
eliminare a materialului in exces.



Sisteme 3 in 1 de mare performants, pentru
aplicatori profesionisti

O alternativi viabili este reprezentatd de asa-numi-
tele sisteme ,3 in 1” constind in spumi poliuretanici
de pistol, pentru aplicare profesionald, banda butilici
si silicon pentru finisaj si etansarea consolelor de
fixare. O astfel de combinatie, pusi corect in operi,
se poate constitui intr-o veritabild barierd impotriva
aerului si a umiditatii. Sistermul asigurd o maximi-
zare a performantelor energetice si celor de fonoizo-
lare, fiind recomandat atat pentru montajul ansam-
burilor de timplirie la clidirile noi, cat si pentru
lucrdrile de reabilitare a constructiilor existente.
Date fiind caracteristicile tehnice indelung verificate
ale solutiei respective, cei mai multi furnizori acordi
garantii ce ating 15 ani. Spuma folositi este un
material special conceput pentru astfel de aplicatii,
exercitind o presiune redusi asupra profilului
(pentru a evita inducerea unor sarcini suplimentare
care ar putea duce, in timp, la deformare acestuia) si
avind celulele inchise (caracteristici ce imbuniti-
teste in mod radical proprietitile de protectie acus-
ticd). In ceea ce priveste banda cauciucati (butilicy)
ce se amplaseazi la exterior, rolul acesteia este de
protectie suplimentard a zonei de jonctiune, preve-
nind incidenta radiatiei solare ultraviolete asupra
materialului de etansare si garantind, suplimentar,
etanseitatea la aer, respectiv impermeabilitatea la
api. Testele de laborator relevd faptul ci solutia
descrisi anterior oferi o elasticitate ideali conexiunii
dintre rami si zidirie, putind fi aplicatd inclusiv pe

suprafete umede sau reci. De asemenea, nu necesiti
tratamentul prealabil cu grund, avind o adeziune
ridicatd la o mare varietate de suporturi, cum ar fi
ciment, cirimidi, piatrd, polistiren expandat sau
extrudat, aluminiu finisat in cimp electrostatic, otel,
fibra de sticld, lemn, PVC etc. Fiind vorba despre un
sistem hibrid, este necesard specializarea suplimen-
tari a aplicatorilor, pentru a asigura rezultatele
scontate.

Precadrul, un sistem de montaj cu efecte
hotaratoare asupra performantei

Probabil c¢i produsul ce asiguri unele dintre
cele mai spectaculoase imbunititiri ale calitatii
montajului, dar care, in pofida faptului ci este
promovat intens de furnizori, nu a consemnat inci
un real succes de piatd este reprezentat de precadru.
Profilele din care sunt executate aceste elemente
se pot fabrica din diverse materiale, incepind cu

PRODUCTS & TECHNOLOGIES

lemnul si termindnd cu solutiile compozite. Aceste
repere au o structurd solidd si permit realizarea
flexibild a unor elemente rectangulare, adaptate la
dimensiunile golului de montaj si instalate rapid
pe zona de glaf (germ. Laibung) cu ajutorul unui
material adeziv monocomponent si, la nevoie, prin
intermediul citorva organe de asamblare uzuale.
Litimea elementului respectiv se alege astfel incit
si acopere in totalitate si chiar si depdseascd adan-
cimea constructivi a ramei. Structura suplimentara
astfel rezultatd faciliteazd echipelor de montaj
posibilitatea instaldrii elementelor de timplirie in
mod rapid si facil, amplasindu-le chiar si in planul
termosistemului, firi a mai fi necesare console
metalice care s induci riscul aparitiei unor punti
termice si si Ingrenuneze ulterior actiunile de
schimbare a ferestrelor, dupd incheierea perioadei
de exploatare a acestora. Precadrele executate din
materiale compozite au o rezistentd deosebitd si
sunt recomandate inclusiv pentru instalarea usilor
de mare gabarit, in doud sau mai multe canaturi. Un
alt avantaj major este reprezentat de fixarea sigurd
a ferestrelor inclusiv in cadrul structurilor realizate
din blocuri de cirimidi cu goluri, ce prezinti
vulnerabilititi cunoscute in ceea ce priveste
soliditatea fixdrii in suruburi. Practic, precadrul,
indiferent de materialul din care este realizat,
devine o parte integrantd a structurii clidirii i,
gratie proprietitilor sale termoizolante superioare,
reduce in mod considerabil riscul de aparitie a
puntilor termice in perimetrul de conexiune.
Ovidiu STEFANESCU

CULISANTE
CU RIDICARE

realizate cu profile HST
REHAU GENEO"

G

Schame constructive variate:
A, A Gu sUpradumand, A3, G G gl K

10 culorl permanent in stoc

Prag termoizolant din aluminiu
cuinalfimi e 50 gau 25 mm
& opfional prag “0"

Dotarl suplimentare ca asiques
confort gi siguranis: lirmitator SOFT-
CLOSE, acfonang eloctricd HS Magio

Preturi speciale
pentru producatorii
de ferestre!

Paleta coloristica variata
Pesta 75 de nuania obfinute prin nioliane,
cubor sanple sau mitape lemn

Placare cu aluminiu pantri un plus
de estelich ¢ prolaciia

CALCULATOR
DE PRET ONLINE

~ \
Fereastra
LSUKI

www. culisantecuridicare o

Aty Agromec nr. 3, Moara Vidsiel, oy ]
Teli (+4) 021 267 2144, 0740111 613
E-mallvanzan@culsantecundicanc [l

CULISANTE
SMART-SLIDE

Usi glisante cu etansare
perimetrala pe garniturl
aftermativa inteligentd |a usio do o
oscio-culisants FSk

Actionare usoara
Mecamsmul da inchidens inowativa
permite o operare simpld sl intustiva,
similara usilor culisanta cu idicare HST

Deschideri generoase
Usgile culisante SMART-SLIDE
schema A pot avea o dimensiune
italddadx24m

|

e —
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ALUPILOT, feronerie inovatoare prezenta in portofoliul Aluprof

feronerie  AluPilot
permite montajul rapid al ferestrelor
i, prin utilizarea unei cantititi mai
¥ mici de plese si scule pentru instalare.
Principalul beneficiu asigurat de aceasti solutie
inovatoare este constituit de posibilitatea evitdrii
pirtilor celor mai dificile ale procesului de montaj,
cum ar fi perforarea giurilor si tiierea tijelor de
conectare pe lungime. Conceptul nou de feronerie
implici o modalitate net simplificati pentru aceste
operatiuni speciale, constind in faptul ci elementele
sunt imbinate dintr-o pozitie de rabatare si dinspre
exterior, prin intermediul unei manete. Ulterior,
componentele respective sunt asamblate intre ele,
cu ajutorul a sapte tije cu lungimi diferite. AluPilot
inseamnd economie de timp si costuri scizute de
exploatare, la care se adaugi si o eficientd sporiti.

In prezent, sistemul este disponibil in portofoliul
Aluprof, putand fi comandat de companiile
producitoare care sunt interesate de imbunititirea
randamentului de lucru si de accelerarea productiei
de ferestre.

Procesul de fabricatie este net simplificat

Minimizarea numirului de elemente din care este
compus sistemul de feronerie, alituri de simpli-
ficarea montajului permit scurtarea procesului de
productie cu aproximativ 10 minute. Suplimentar,
prinrespectiva abordare tehnici, Aluprofa asigurat
inclusiv imbunititirea productiei elementelor
din aluminiu, ceea ce permite o abordare si mai
individualizati a cerinelor fiecirui client in parte.
Elementele gata de utilizat, impreuni cu setul de

montaj sunt furnizate de producitor, iar aceasta
permite adaptarea profilelor de transmisie la
dimensiunea ferestrelor. Prin colaborarea cu firma
Winkhaus, grupul polonez a avut posibilitatea de
arealiza testele de certificare a feroneriei AluPilot
intr-un laborator german. In cadul acestora, au
fost efectuate citeva incerciri preliminare, veri-
ficindu-se, printre altele, permeabilitatea la aer,
etanseitatea la apd si rezistenta la sarcini generate
de vant. Astfel, s-a permis pregitirea feroneriei
in configuratia optimi, pentru realizarea de
teste intr-o unitate externd. In final, AluPilot a
obtinut certificatul QM 328, eliberat de insti-
tutul ift Rosenheim. Winkhaus s-a mai ocupat,
de asemenea, de monitorizarea si susinerea
procedurilor de testare si certificare a timpliriei
Aluprof si la alte institute independente.
Informatii suplimentare, la www.aluprof.eu

Scanner-ul ekey ARTE de la Meesenburg, performante unice pe piata

AW Scanner-ul cu amprentd digitald
5 pentru usi si manere ckey ARTE
este cel mai mic cititor de acest tip
7 de pe piatd, cu posibilitatea de a fi
montat atit in cadrul foii de usi, cat

si pe tocul acesteia sau in mod discret, la nivelul
ménerului. De asemenea, in opinia producito-
rului, acesta este cel mai fiabil cititor de pe piati,
functiondnd in toate conditiile atmosferice (intre
-20°C si +60°C), ceea ce este foarte important
pentru situatia in care acesta se monteazd lao
usi de exterior. In acelasi timp, prezinti si cel mai
ridicat nivel de siguranti de pe piatd, respectiv un

nivel FAR (false acceptance rate) de 1:10.000.000.

Garantie de 5 ani pentru scanner-ul cu
amprenta digitala pentru usi si manere
ekey ARTE

Scanner-ul cu amprentd digitald pentru usi si
minere ekey ARTE este fabricat in Austria si
are 5 ani garantie. Acesta se poate monta foarte
usor, cu ajutorul cablurilor previzute cu conectori
speciali si care sunt disponibile pentru orice tip de
sistem tip ,broascd” cu motor, in timp ce progra-
marea sa se poate face prin intermediul aplicatiei
de telefon mobil, disponibild pentru dispozitive
cu Android sau iOS. Totodatd, scanner-ul ekey
ARTE este previzut cu un software inteligent,
respectiv un sistem de tip ,firmware”, care invati
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de la utilizator. De exemplu, acesta poate invita
cum se dezvoltd degetul la copii, motiv pentru
care nu este nevoie sa se reinregistreze amprenta
acestora dupd ce au crescut. Scanner-ul ekey
ARTE este disponibil in nuante de negru si
inox, find, de asemenea, compatibil cu ménere de
diferite dimensiuni, cu sectiuni diverse i nuante
multiple, previzute sau nu cu LED-uri. In acelasi
timp, acest produs este ideal pentru usile cu design
exclusivist, mai ales pentru ci asigurd posibilitatea
de a fi montat in cadrul manerului.

Un alt motiv de nerefuzat pentru a alege scan-
nerul ekey ARTE este comoditatea de neegalat,
pentru cd este imposibil ca utilizatorul s rimind
blocat in afara unei incinte, avind in vedere ci
insusi degetul siu este cheia de acces. Nivelul de
securitate pe care ekey ARTE il atinge este, de
asemenea, unul maxim, nu doar datoritd cheilor
ce nu pot fi riticite, ci si faptului ci protectia

impotriva falsificirii este maximd, iar transmisia
autorizatiei de acces este imposibild. Astfel, ekey
ARTE este de 1.000 de ori mai sigur decit un
cod format din patru cifre si poate stoca pani
la 99 de amprente digitale. Potrivit deopotrivi
pentru utilizri rezidentiale si industriale, ekey
ARTE poate fi instalat la ansambluri de usi sau
ménere din orice tip de material (plastic, aluminiu
sau lemn) si este usor de intretinut. Informatii
suplimentare, la www.meesenburg.de
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PRO GAP Giga Flex, profil special
de conexiune a ferestrelor

EJOT

Gama de profile EJOT PRO LINE este dezvoltata
permanent. Astfel, portofoliul a fost imbogatit cu
noul profil cu plasa Giga Flex de 10 mm, destinat
realizarii conexiunilor tamplariei cu elementele
perimetrale de zidarie. Produsul se incadreaza in
clasa A, conform normelor de montaj germane si
prezintd o multitudine de beneficii pentru
companiile specializate In montaj. Astfel, Giga Flex
are capacitatea de a prelua miscarile sau
deformadrile tamplariei si tencuielii decorative din

proximitatea sa, care apar in zonele de rost si pe Infiltratiile de ploaie si umiditate sunt prevenite
suprafetele de jonctiune dintre cele doua in proportie de 100%
elemente.

Sistemul asigura, astfel, un nivel superior de
etansare, fiind deosebit de rezistent in timp si, in
acelasi timp, foarte fiabil. De aceea, profilul Giga
Flex de 10 mm constituie solutia optima pentru a
preveni infiltratiile de apa pluviala si umiditate.

Design impecabil si rezistent in timp la
ansamblurile ce folosesc profile Gigaflex

Un beneficiu suplimentar este cel estetic: prin
utilizarea Giga Flex este eliminat riscul de aparitie
de fisuri si crapaturi in aria de conexiune dintre
tencuiala si sistemele din care este executata
rama tamplariei termoizolante. Profilele sunt
disponibile in varianta alba sau antracit, cu sau
fara membrana de protectie.

Compensare eficienta a deformarilor, pe toate
cele trei dimensiuni

De asemenea, cu cat termosistemul folosit pentru
izolarea termica a peretelui exterior are o grosime
mai mare si cu cat deschiderea destinata
montajului tamplariei este mai ampla, cu atat
deplasarile dintre elementele de contact sunt mai
ridicate. Tn acest sens, profilul cu membrané
construit pe baza tehnologiei Giga Flex are rolul
de a prelua pe toate cele trei dimensiuni (latime,
Tnaltime si adancine) aceste deformari.

Mai multe detalii despre gama de profile EJOT Pro-Line
gasiti accesand urmatorul link: https://www.ejot-proline.de/en/
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TELECO: Solutii inteligente de control pentru dispozitivele de umbrire

furnizorului italian
3 Teleco include sisteme complete de
% control al dispozitivelor actionate

#8 qutomat, ce simplificd utilizarea
acestora si faciliteazd operatiunile de montaj.
Compania este specializati inclusiv in fabricatia
de telecomenzi pentru elementele de protectie
solard, avantajul sistemelor Teleco de control la
distantd fiind constituit de inglobarea tuturor
functiilor necesare intr-un singur produs.
Acesta poate controla functionarea motoarelor
de inchidere/deschidere, a surselor de iluminat,
a instalatiilor de incilzire si a tuturor celorlalte
dispozitive inteligente aferente sistemelor de
umbrire, asigurdnd integrarea lor in sistemul de

management al clidirii (BMS).

Sisteme standard sau customizate, cu un
design avangardist

Versiunea complet retractabili constituie o solutie
care se adapteazi perfect la structura dispozitivelor
de umbrire. Practic, utilizatorul are in raza vizuali
doar sistemul de comandi la distantd, constind
intr-o linie de elemente de transmisie a semna-
lului, cu un design rafinat, care se adapteazi in
mod optim la ambientul interior. Varianta Noon
este reprezentatd de un transmititor manual cu
aspect deosebit, ce se poate fixa pe perete si care
permite controlul tuturor dispozitivelor Teleco

prin intermediul undelor radio. Produsul este din
policarbonat, fiind disponibil in versiune albi sau
neagri. Este ideal pentru controlul sistemelor de
umbrire instalate la pergole si verande, o singurd
astfel de telecomandd avind capacitatea de a
controla orientarea lamelelor, a ecranelor, reglarea
volumului audio, ajustarea intensitatii luminoase,
combinatiile de culori RGB i functionarea
instalatiei de incilzire. De asemenea, pentru
utilizatorii care preferi folosirea smartphone-ului,
a fost dezvoltatd aplicatia Daisy App, foarte ugor
si intuitiv de folosit, fiind o interfatd functionald
ce reproduce cu precizie configuratia casei. Daisy
poate comunica direct cu dispozitivele Teleco tot
prin intermediul undelor radio. Aceastd solutie
inovatoare are capacitatea de a activa si programa
functionarea tuturor automatizirilor instalate,
individual sau in grup, ajustind intensitatea,

comutind intre modurile pornit/oprit sau cel
manual al instalatiei de iluminat - toate pentru
a asigura crearea unor scenarii multiple ce pot fi
accesate la orice moment. In plus, Teleco poate
realiza, la cerere, solutii customizate, identificind
cea mai buni metodi de control pentru flecare
aplicatie in parte. Informatii suplimentare, la
www.telecoautomation.com

ROTO AL 300, feronerie pentru ferestre din aluminiu cu aspect unitar

A3 Pentru a veni in intdmpinarea
trendului in care cerceveaua devine
I . coplanari cu tocul, datoritd muchiei
(o] B S decalate a acestuia din urmi, Roto
a preluat aceastd tendintd de design si propune
sistemul de feronerie Roto AL 300. Acesta
asigurd faptul cd, atunci cind ansamblul este
inchis, fereastra are un aspect unitar, neintrerupt.
Efectul respectiv este obtinut gratie geometriei
speciale a balamalelor, ce permit, practic, cerce-
velei sd se alinieze perfect cu muchia decalatd a
tocului. Noua balama dezvoltati de specialistii
diviziei Roto Aluvision poate fi instalatd atit pe
partea stingd, cit si pe cea dreaptd, extinzind,
astfel, in mod semnificativ spectrul de utilizare
a modului de feronerie. Datoriti componentelor
clipsabile premontate, acest tip de feronerie se
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instaleazd foarte rapid, fiind redus efortul de
montaj si timpul alocat operatiunilor aferente.
Roto AL 300 poate echipa ferestre cu actionare
oscilo-batant sau oscilanti, cu o greutate maxima
de 80 kg. In cazul ansamblurilor oscilante, pentru
a ajunge la performanta mentionati anterior, este
necesard addugarea unei balamale reglabile de falt.

Flexibilitate in productie si reducere
semnificativa a stocurilor

In ceea ce priveste clemele de prindere, acestea
asigurd o crestere a sigurantei operatiunilor de
montaj. Datoritd existentei unui numdr mai mic
de pirti componente, se obtin, de asemenea,
avantaje nete in ceea ce priveste reducerea
stocurilor. Balamaua inferioari de cercevea

_—

permite reglajul pe directia laterald si cea verticald.
Pentru instalarea noului coltar ce include piesa ce
impiedicd actionarea gresiti nu este nevoie de
scule speciale. In vederea sporirii flexibilititii in
procesele de productie, punctele suplimentare de
inchidere amplasate pe latura unde sunt instalate
balamalele pot fi montate in sistem cu locas de 6
mm sau 10 mm. Sistemul de la Roto garanteazi
un aspect similar indiferent daci ferestrele sunt
de tip oscilo-batant sau oscilant. Practic, Roto
AL 300 oferd producitorilor de timplirie
termoizolanti calitatea recunoscutd a produselor
grupului german inclusiv pentru ferestrele din
gama economici, realizate din aluminiu, oferind
acestora avantaje nete in materie de design.

Informatii suplimentare, la www.roto-romania.ro



YADF:

FERESTRE, USI, RULOURI

ADF PROD SRL

Str. Dimitrie Leonida nr. 113 C
610168 - Piatra-Neamt, Jud. Neamt
Tel.: 0233-227.048; Fax: 0233-227.049
E-mail: office@fereastra-adf.ro
www.fereastra-adf.ro

. Producitor de tamplarie din PVC si
geam termoizolant.

SUPPLIERS INDEX

AGER SRL

Str. Mihai Viteazu nr. 324
525300 - Intorsura Buzaului, Jud. Covasna
Tel./Fax: 0267-370.461
Mobil: 0762-200.005
E-mail: unikat@unikat-group.com
www.unikat-group.com

& Producdtor de tdmplarie termoizolantd
: din PVC si Aluminiu.

Aterm f

ATERM SRL

Str. Garii FN,

551010 - Medias, Jud. Sibiu
Tel./Fax: 0369-455.555; Fax: 0269-833.118
Mobil: 0754-042.042
E-mail: office@aterm.ro
www.aterm.ro

2 ok 0=

BIG’

aluminium

BORDAS INDUSTRIAL
GROUP OF ALUMINIUM SA
Str. Depozitelor nr. 24
540240 - Targu Mures, Jud. Mures
Tel./Fax: +40 265 210 772; +40 365 401 054,
+40 365 401 055
E-mail: office@bigal.ro
www.bigal.ro

; Tamplarii din aluminiu, placari cu
paneluri compozite, proiectare de
specialitate, pereti cortina,
prelucrari table.

Bueovirad

Témpldrie din P.V.C. §i Aluminiu
BUCOVRAD COM SRL

Str. I. Porumbescu nr. 6
725400 - Radauti, Jud. Suceava
Tel./Fax; 0230-564.195
Mobil: 0722-641.089
E-mail: bucovrad@yahoo.com
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CLEMANS AL-GLASS SRL

Str. Mierlusesti, nr. 17A
117045 - Bascov, Jud. Arges
Tel.: 0727-735.070, 0799-885.675
E-mail: tamplarie@clemansalglass.ro,
E-mail: sticla@clemansalglass.ro
www.clemansalglass.ro

' si aluminiu, pereti corting,
?eam termoizolant, sticla procesata
securizare, printare, laminare).

>
Euroglass
EUROGLASS SRL

Calea Nationala nr. 4
710011 - Botosanl jud. Botosani
Tel./Fax: 0231-533.152; Mobil: 0752-442.800
E-mail: ofﬁce@euroglassbt ro;
E-mail: euroglassZOO8@yahoo.com
www.euroglassbt.ro

Tamplarie din PVC si aluminiu;

geam termoizolant, sticld ornamentala
si vitralii; profile din PVC,

feronerie si accesorii.

www.atelieruldeferestre.ro

FENSTERWELT SRL

Sos. Bucuresti nr. 45-49,
077055 - Ciorogarla, Jud. Ilfov
E-mail: office@fensterwelt.ro

Producator de tamplarie si sticla
pentru fatade termoizolante.

www.izotec.ro

IZOTEC GROUP

Str. Gheorghe Caranfil, nr. 2
617410 - Savinesti, Jud. Neamt
Tel.: 0233-221.072; Fax: 0233-281.122
E-mail: office@izotec.ro
www.izotec.ro
https://business.facebook.com/izotecgroup/

Solutii pentru ferestre si usi
din profile PVC.

LUCA

Tamplarie pentru o Viat,k'l-'
LUCA GLOBAL GROUP SRL

Str. Wilhelm Filderman nr. 18
030866 - Bucuresti, Sector 3
Tel.: 021/320.60.86
Mobil: 0745.375.017
E-Mail: office@lucagroup.ro
www.lucawood.ro

usi de interior si exterior, ferestre
obloane, scari, balustrade si parchet

din lemn, amenajari de lemn. mobilier.

sMIMTHERM

EEFERESTRE Sl USI
MAIA MAGIC THERM SRL

Str. Stefan cel Mare nr. 24
600364 - Bacau, Jud. Bacau
Tel./Fax: 0334-101.619, 0746-570.523
E-mail: office@mmtherm.ro
www.mmtherm.ro

Montaj profesional pentru sisteme

¢ complete de ferestre si usi din pvc si

vtk aluminiu. Usi de garaj, sisteme complete
¥ de umbrire, compartimentari din sticla.

% OPTIMEDIA

Windows & Doors

OPTIMEDIA SRL

Calea Santandrei nr. 38
410238 - Oradea, jud. Bihor
Tel.: 0259-427.676
E-mail: dealeri@optimedia.com.ro
www.optimedia.com.ro

& Producator de tamplarie din PVC,
aluclip si aluminiu.
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TG

TAMOGLASS PERFECT SRL

Sos. Giurgiului nr. 5
077120 - Jilava, jud. Ilfov
Tel.: 0751-111.110
E-mail: georgeta@tamoglass.ro
www.tamoglass.ro

Prelucrare sticla plana de la
sigilare sticla termoizolanta,

£ finisare, securizare pana la printare
ceramica n sticla.

Depasim limitele prin tehnologie.

TEHNOROLL

RULDUR] EXNTERIQARE

TEHNOPROFIL SERV SRL

Str. Luncii nr. 4B
335700 - Orastie, jud. Hunedoara
Tel.: 0254/244.286
Mobil: 0724-076.962; 0724-507.303
E-mail: tehnoprofilserv@yahoo.com
www.tehnoprofil.ro

1% Rulouri exterioare din aluminiu
£F pentru producatorii si montatorii de
zin tamplarie.

winconcept
~w=Siwmdesign

Praple demat wf

WINCONCEPT DESIGN SRL

Str. Mihai Bravu nr. T10
105800 - Mizil, Jud. Prahova
Tel.: 0730 111 195
E-mail: office@windowconcept.ro
www.winconceptdesign.com
www.winconceptdesign.ro

Fabricarea si comercializarea
tamplariei din PVC, aluminiu si a
% sistemelor de umbrire.

ZUPFINESTRE

FERESTRE - USI - FATARE
ZUPFINESTRE SRL

Str. Basarabia nr. 14, sat Bratuleni
707307 - Com. Miroslava, Jud. lasi
Tel.: 0332-408.416
Mobil: 0737-022.200
E-mail: office@zupfinestre.ro
www.zupfinestre.ro

CE

Producator de tamplarie
termoizolanta din PVC si Aluminiu,
= usi de garaj, sisteme de umbrire.

AkzoNobel Jr”

AKZO NOBEL
POWDER COATINGS SA
B-dul Burebista nr. 1, Bl. D15, sc 2, et. 4, ap. 50
031106 - Sector 3, Bucuresti
Tel./Fax: 021/323.23.14
E-mail: viorel.ungur@akzonobel.com
www.interpon.ro

b

aluset

" pal

ALUSET ROMANIA SRL

B-dul Biruintei nr. 100,

077145 - Pantelimon, Jud. Ilfov
Tel.: +40 21 3502026-27, +40 724 044128
Fax: +40 21 3502031
E-mail: office@aluset.ro
www.aluset.ro

Vopsitorie electrostatica.
Paneluri ornamentale.
Prelucrarea tablelor din aluminiu
si din otel.

wbittbau’

FERONERIE S| ACCESORII TAMPLARIE
BITT BAU SRL

Str. Harghita nr. 95
530152 - Miercurea Ciuc, Jud. Harghita
Tel./Fax: 0266-372.054, 0266-371.504
Mobil: 0724-290.053, 0724-290.054
E-mail: office@bittbau.ro
www.bittbau.ro

z feronerie si accesorii tamplarie.

Importator si dealer autorizat ROTO,

DECCO SA

ul. V Poprzeczna 15
04-611 Warsaw, Poland
Tel.: 0722.191.437
e-mail: florin.mihai@decco.eu
www.decco.eu

Producator de profile din PVC.

[':JE_!'J
DOM ROMANIA SRL

Sos. de Centurd Bucuresti nr. 316, corp |, et. 2
077105 - Glina, jud. Ilfov
Tel./Fax: 031.103.62.33
Mobil: 0727-925.380
E-mail: office@dom-romania.ro
www.dom-romania.ro

= Sisteme de control al accesului,
__  dispozitive de inchidere industriale
si de uz casnic, feronerie.

Dr. Hahn

TURBANDER. MADE IN GERMANY.
Dr. Hahn GmbH & Co. KG

Trompeteralee 162-170
D-41189 - Moenchengladbach-Wickrath
Tel.: +49(0)2166 954 444
Fax: +49(0)2166 954 3
Mobil RO: 0720-774.544
E-mail: vertrieb@dr-hahn.de
www.dr-hahn.de

Balamale pentru usi realizate
cu profile de aluminiu sau PVC.
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elumatec

elumatec Romania SRL

Str. Polona nr. 86
010506 - Sector 1, Bucuresti
Tel.: 021-210.69.17; Fax: 021-210.69.46
E-mail: mail@elumatec.ro
www.elumatec.com

B Producator de linii complete
de utilaje pentru tamplarie
din aluminiu si PVC fabricate
% exclusiv in Germania.

>
. ntercom Iopaz

INTERCOM TOPAZ

Str. Aurel Vlaicu nr. 125
900154 - Constanta, Jud. Constanta
Tel./Fax: 0341-463.417, 0722.666.316
e-mail: bialtopaz@yahoo.com
www.intercomtopaz.ro; www.windoline.ro

distribuitor profile pvc OPTIMALINE
-‘.‘ si WINDOLINE, feronerie GEVISS,
, armatura, panel, pervaz, accesorii,
profile aluminiu, plase insecte plise
si rulouri exterioare, usi garaj




SALAMANDER

IN ROMANIA PRIN

MEDIAPRESS

Depozit Bucuresti: +40 21 256 11 31

Depozit Baia Mare: +40 262 226 335

E-mail: salamander@profilepvc.ro
www.profilepvc.ro

Distribuitor unic de profile PVC
SALAMANDER fabricate in Germania.

SUPPLIERS INDEX

N System Brigmann

by SALAMANDER

IN ROMANIA PRIN

MEDIAPRESS

Depozit Bucuresti: +40 21 256 11 31

Depozit Baia Mare: +40 262 226 335

E-mail: salamander@profilepvc.ro
www.profilepvc.ro

£
4
£

centrude finisaje industriale
NEW HOUSE DESIGN PROJECT

Bucuresti DN3 Km 21 + 850 m,
077030 - Branesti, Jud. Ilfov
Tel.: + 40 372.76.32.35
E-mail: office@nhdp.ro
www.centrudefinisaje.ro

ar Vvopsitorie suprafete din PVC si sticl3,
:- nfoliere profile PVC si aluminiu,
vopsire in cadmp electrostatic.

PM TECHNIC ELEMENTS SRL

Soseaua de Centurd nr. 80
(Complex Mirano)
077090 - Domnesti, Jud. Ilfov
Fax: 0372-879.693
Mobil: 0730-099.990
E-mail: info@pmtechnic.ro
www.pmtechnic.com

oo % Producator si distribuitor
Bw accesorii PVC.

PM TECHNIC ELEMENTS SRL

Str. Corneliu Coposu nr. 167,
400228 - Cluj-Napoca, Jud. Cluj
Mobil: 0723-300.257
Tel./Fax: 0264-480.072
E-mail: info@pmtechnic.ro
www.pmtechnic.com

‘D
~“REHAU

REHAU POLYMER SRL

Punct de lucru Bacau
Str. Stefan cel Mare nr. 2,
600356 - Bacau, Jud. Bacau
Tel.: (004) 0234.512.066
Fax: (004) 0234.516.382
E-mail: bacau@rehau.com
www.rehau.ro/modernlife

N
~REHAU

REHAU POLYMER SRL

Sediu central Bucuresti
Soseaua de Centura nr. 14-16,
077180 - Tunari, jud. Ilfov
Tel.: (004) 021.266.51.80
Fax: (004) 021.266.51.81
E-mail: bucuresti@rehau.com
www.rehau.ro/modernlife

Ferestre reinventate.
Pentru viata moderna.

N
~ REHAU

REHAU POLYMER SRL

Punct de lucru Cluj
Str. Libertatii nr. 17,
407035 - Apahida, jud. Clyj
Tel.: (004) 0264.415.211
Fax: (004) 0264.415.213
E-mail: clujnapoca@rehau.com
www.rehau.ro/modernlife

Ferestre reinventate.
Pentru viata moderna.

T
By D | REYNAERS

REYNAERS ROMANIA

Af Tech Park 1
B-dul Tudor Vladimirescu nr. 29, etaj 3
050881 - Sector 5, Bucuresti
Tel.: 021.321.08.38
E-mail: office@reynaers.ro
WWW.reynaers.ro

Z5F Sisteme de ferestre si usi din
aluminiu, sisteme de glisare,
% luminatoare, pereti cortind

= si parasolare.

—=SEA

SEA ROMANIA SRL

Str. Progresului nr. 110-116
050696 - Sector 5, Bucuresti
Tel.: 0214-100.600, Fax: 0214-100.900
Mobil: 0372.100.600
E-mail: office@sea.ro
WWW.S€ea.ro

Comercializeaza feronerie pentru
u$i/ferestre, organe de asamblare
i si materiale de constructii, unelte
pneumatice, accesorii destinate
amenajarilor interioare.

== SIMONSWERK

TEHNOLOGIA BALAMALELOR
SIMONSWERK GmbH

Bosfelder Weg 5
Rheda-Wiedenbriick,
D-33378, Germany
Tel.: +40725-925.600
E-mail: radu.marchis@simonswerk.ro
www.simonswerk.ro
www.hingesystems.com

-
: Balamale pentru usi.

A I G § .- D
U4 CIRT <
STURTZ ROMANIA

Str. Tudor Arghezi nr. 16
500167 - Brasov, Jud. Brasov
Tel.: 0722-346721, 0740-403091
www.stuertz.com

#L= Productie, import si distributie de
% echipamente pentru tamplarie PVC
=% si aluminiu.
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protect A\peel

paint.protect.peel
PROTECTAPEEL este o folie lichida, rezistenta
la apa, conceputa pentru a oferi protectie, in
timpul constructiilor, suprafetelor neporoase
vulnerabile la deteriorari, cum ar fi:

Dupa aplicarea in forma lichida, produsul se
usuca formand o pelicula etansa care, pentru
o perioada de pana la 12 luni, protejeaza

>> PARDOSELI suprafetele impotriva:

>> BALUSTRADE > ZGARIERILOR

»> PERETI CORTINA > URMELOR DE IPSOS

2> SUPRAFETE VITRATE - >> STROPIRILOR CU MORTAR
> CAZzI DE DUS$ SI UNITATI DE BUCATARIE > TMPROSCARILOR CU VOPSEA

> PRAFULUI S| MURDARIEI DIN SANTIER

IEHNOLOGIA' 'JJIIJ'UH‘U_[UJ]H DOM lll. ’ Prin folosirea PROTECTAPEEL,
FROTEGTIEISUPRAFETELOR'DISEONIBILA ASTAZIL Y, companiile de constructii isi pot

imbunatati amprenta de carbon
prin reducereadeseurilor.

De asemenea, costurile
generate de curatarea
suprafetelor pot scadea
cupanala30%.

E FEYRO COATINGS SRL
s O 0729972912
. G I.C. Bratianu 182, Branesti, Ilfov
:. @ office@feyro.ro

';: www.feyro.ro




